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Resumen

En la contabilidad del crecimiento, con el transcurso del tiempo, se han elaborado diferentes
metodol ogias que buscan distinguir entre los efectos que sobre el incremento del producto tienen las
modificaciones en los factores béasicos de la produccion, trabajo y capital, y las variaciones en la
eficiencia en el uso de dichos recursos. En este trabgjo se opta por € método de Kendrick
modificado, el cual, ademés de permitir identificar la naturaleza del crecimiento de una economia, de
una division econémica o de una rama de actividad, brinda material analitico adicional con la
posibilidad de determinar, como objetivo fundamental de este trabajo, la distribucion de las
variaciones de productividad entre los factores que contribuyen a su generacion.

Se utilizaron datos a nivel agregado, para la economia mexicana privada no agricolay a
nivel de division manufacturera; se divide el periodo total (1970-1999), en dos subperiodos (1970-
1987, 1987-1999) respecto a las estrategias de desarrollo seguidas en cada uno de ellos, segin la
distincion de B. Balassa entre orientacion “hacia adentro” y “hacia fuera’.

En nuestros dos temas de estudio, naturaleza del crecimiento y distribucion factorial de la
productividad, los resultados muestran que el cambio de orientacion de la economia mexicana solo
brinda resultados positivos a la industria manufacturera'y a cinco de sus divisiones en dos sentidos:
uno, porgue ven incrementada su eficiencia productiva, es decir, presentan un crecimiento de tipo
intensivo; y otro, porque admiten que tanto trabgadores como empresarios se apropien fracciones
positivas de las variaciones de productividad, dicho de otra forma, permiten una distribucion

rel ativamente equitativa de las variaciones de productividad.
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Introduccién

El desempefio de la economia mexicana, en las tres Ultimas décadas del S.XX, se vio
seriamente afectado por factores internos de tipo estructural, asi como por fendmenos coyunturales
de la economia mundial. Entre los primeros destacan los crecientes déficit fiscales y comerciales 'y
unacada vez mayor deuda externa que condujeron a constantes deval uaciones desde la década de los
70. Entre los segundos se encuentran por un lado, la caida de los precios internacionales del petroleo
en una época en la que México dependia de manera importante de los ingresos derivados de las
exportaciones del hidrocarburo; por otro, el alza en las tasas internacionales de interés que afectaron
a la economia mexicana por partida doble: una, por su efecto sobre los pagos de intereses y €
principal de la deuda externa, y otra, por la incidencia negativa sobre los flujos externos de capital.
Debido a lo anterior se tuvieron que instrumentar, en dicho periodo, varias politicas de gjuste
macroecondmico y de cambio estructural (Programa de Ajuste Estructural, SAP son sus siglas en
inglés. Greenaway, Morgan y Wraight: 1998, 1549) derivadas, sobre todo, de diferentes acuerdos
con las ingtituciones financieras internacionales surgidas de Bretton Woods como el Fondo
Monetario Internacional (FMI) y el Banco Mundid (BM) (Hernadndez Laos: 2000, 160 y 161). Lo
mas importante es que € desempefio de la economia mexicana, del periodo, se llevé a cabo en e
marco de dos estrategias economicas, diametralmente opuestas, como parte de la busgueda del
crecimiento econdmico sostenido.

Desde principios de la década de los 70 y hasta mediados de los 80 la estrategia estuvo
orientada “hacia adentro” teniendo como elemento dinamizador el mercado interno, con un Estado
que participaba activamente en la vida econdmica, mediante précticas proteccionistas y con el uso de
politicas fiscales expansionistas, pero que dependid excesivamente de los préstamos externos para
financiar el déficit fiscal en que incurria.

En contraste, desde mediados de los 80 se siguid una orientacion “hacia afuera’ donde el
elemento dinamizador se encuentra en las exportaciones manufactureras que requirieron que las
barreras al comercio y alos flujos de inversion externa se redujeran, al igual que la participacion del
Estado en la vida econdémica mediante una reprivatizacion de las empresas estatales y con la puesta
en practicade una politica fiscal “prudente” (Lustig: 1997, 110).

Al enmarcar e desempefio del periodo, 1970 a 1999, de la economia mexicana en las dos

estrategias de desarrollo mencionadas es pertinente realizar algunas preguntas. Desde el punto de



vista de las fuentes del crecimiento, cada uno de los subperiodos se caracteriza por tener un
crecimiento de tipo extensivo o por un crecimiento de tipo intensivo, es decir, (Qué papel jugo el
crecimiento de la productividad total de los factores en cada una de las orientaciones de
crecimiento?, ¢Qué papel jugo el crecimiento de los insumos?, y finalmente ¢Quién se beneficié con
el crecimiento de la productividad? Estas preguntas intentaran ser contestadas en e capitulo IlI;
antes, en e capitulo | se retoma la clasificacion de las estrategias de desarrollo de las economias
semiindustrializadas, con base en la definicion de B. Balassa (1982), se describe la estructura
preva eciente en la economia mexicana privada no agricola en los dos subperiodos de estudio (1970-
1987 y 1987-1999) asi como las tendencias del crecimiento a nivel de gran division de actividad
econdémica y de divisiones manufactureras, tanto en € periodo total como en los dos subperiodos
mencionados; en el capitulo Il se considerara la metodologia de estimacion y distribucion de la
productividad y, finalmente, en & capitulo IV se elaboran algunas conclusiones. Por ultimo, se
agrega un extenso anexo estadistico con lainformacion utilizada en este trabgjo.



Capitulo |

La apertura comercial de México

|1 Clasificacion de las estrategias de desarrollo

El periodo de andlisis del presente trabajo va de 1970 a1999. A partir del reconocimiento del
estrecho vinculo entre las estrategias de desarrollo y las estrategias comerciales, dicho periodo se
divide en dos subperiodos, con base en la propuesta de B. Balassa, para el andlisis de las estrategias
de las economias semiindustrializadas en desarrollo. El autor se enfoca en e sistema de incentivos
aplicados a la sustitucion de importaciones y a las exportaciones, lo cua brinda la base para
clasificar las estrategias de desarrollo como orientadas “hacia adentro” o “hacia fuera’. Td
distincion se elabora respecto a si las ventas en los mercados domeésticos y externos reciben
incentivos similares, o s aguna es favorecida respecto a la otra. Aqui, incentivos “se refiere a las
medidas gubernamentales que afectan [no sblo] la asignacién de recursos entre industrias, [sino
también] que influyen la orientacion de las actividades econdémicas entre sustitucion de
importaciones y exportaciones’ (Balassa: 1982, 3-9); por ejemplo, las importaciones son afectadas
por medidas tipo tarifarias como: aranceles ad valorem o especificos, impuestos y subsidios a las
importaciones e impuestos indirectos diferenciales, asi como restricciones cuantitativas en la forma
de licencias de importacion, cuotas o prohibiciones de importacion;* en el caso de las exportaciones,
éstas pueden ser tributadas o subsidiadas.

La estimacion de los diferentes indicadores del sistema de incentivos® aplicados a la

economia mexicana y los canales a través de los cuales la gpertura puede afectar la tasa de

! Debido a que el comercio internaciona entrafia pérdidas para unos paises y ganancias para otros, € acuerdo general de
aranceles y comercio (GATT) contempla origindmente la “escape clause’ que considera la posibilidad de brindar
proteccion tempord a las industrias domésticas que puedan ser dafiadas por las importaciones, dicha proteccion puede
ser brindada a través de cuotas de importacion o mediante aranceles. Aquélas son limites anuales al monto de bienes que
pueden ser llevados a una nacién, éstos son impuestos sobre los bienes importados disefiados para incrementar los
precios de aquellos bienes a los consumidores domésticos (Hyman: 1994, 14). Respecto ala distincion entre cuotas y
aranceles, afirman Greenaway, Morgan y Wright (1998, 1549) que las primeras son formas mas costosas de intervencién
debido a que conllevan un desperdicio de recursos.

2 Losindicadores utilizados por Baassa son: |a tasas nominal y efectiva de proteccion; aguella expresa los efectos de las
medidas protectivas sobre los precios recibidos para un producto por los productores domésticos, esta vincula e efecto
conjunto de dichas medidas sobre € precio del producto y de los insumos al valor agregado; en tanto que la tasa de
subsidio efectivo relaciona los efectos de tales medidas protectivas y los créditos e impuestos preferenciales al valor

agregado.



crecimiento o los niveles de la eficiencia productiva estan fuera del acance del presente trabajo. Mas
bien, nuestro interés es destacar el paso de una economia cerrada a una economia abierta, de manera
gue, en lo gque sigue, resumiremos brevemente el entorno econdmico prevaleciente en el primer
subperiodo de 1970 a 1987, asi como laliberalizacion del segundo, 1987-1999. 3

|.2 Subperiodo de orientacion “hacia adentro” 1970-1987.

La estructura proteccionista no fue construida de la noche a la mafiana. Mas bien fue
resultado de un largo proceso que comenzd a conformarse en la década de los 40, cuando México
tuvo la necesidad de implementar un modelo de Industrializacion por Sustitucion de Importaciones
(ISI) e cua impulsd el crecimiento del sector industrial, con un claro sesgo en contra del sector
agricola, se brindd proteccion (que se supone seria temporal) a las industrias “infantes’ hasta
alcanzar su etapa de maduracion, en la cua “podrian competir con sus contrapartes de los paises
industrializados” (Krueger: 1998, 1513). La |SI tendria tres etapas: la primera, que concluyo afines
de los 50, consistié en sustituir 1os bienes de consumo no duradero; la segunda culmind a principios
de los 70, en la cua se procedio a sustituir algunos insumos intermedios y los de consumo duradero
que incorporaban tecnologia sencilla, ambas desarrolladas en 1o que se conoce como la época del
desarrollo estabilizador y finamente, unaterceraque no llegd aconcretarse.

Debido a que durante la 22 G. M. los agparatos productivos de las economias desarrolladas
estaban ocupados en la produccion de armamento (Solis: 1970, 189), esto brindd la oportunidad a
nuestro pais (y a algunos otros) de convertirse en proveedor de ciertos bienes manufacturados (lo
gue para algunos se presenta como una industrializacion espontanea), o anterior permitié una
entrada importante de divisas (incremento de reservas). Al findizar la confrontacion bélica las
economias desarrolladas volvieron a exportar hacia las economias en desarrollo, desafortunadamente
en el caso de México a ser e incremento de las importaciones tan dréstico, a partir de 1946 se
generd un desequilibrio en balanza de pagos y una disminucion de las reservas internacionales que

se habian acumulado (Cérdenas. 1997, 63). Hasta ese aio (1946) se tenia un acuerdo de libre

% Las razones por las que una economia es abierta d comercio internaciona son de diferente indole: de tipo politico,
tanto doméstico como externo; por la existencia de barreras naturales como los altos costos de transporte o por una
evolucién en las preferencias de los consumidores. La discusion de qué es lo que determina dicho cambio es otro aspecto
fuera del dcance del presente trabajo, Unicamente sefialaremos que en € caso de la economia mexicana las razones
parecen ser de tipo politico-financiero a pesar que en e discurso oficia el argumento que se esgrime hace referencia d
fomento de la productividad, la cual seiguala con la competitividad.



comercio con los Estados Unidos que comenzé a ser anulado, de hecho, por “las restricciones
cuantitativas a un peguefio grupo de importacionesy (por una sustitucion de) tarifas ad valorem* en
1947 (Ibid., 64) y que fueron reforzadas al afio siguiente para tratar de contener esas compras
foréneas, a parecer este es el inicio de la politica proteccionista.

Yaen ladécadade los 50, el pensamiento econdmico prevaleciente tendia a orientarse hacia
las politicas comerciales proteccionistas, las cuales eran consideradas como favorecedoras del
desarrollo econémico, en este sentido México no podia rezagarse; de manera que gradualmente se
incrementaron las tarifas, extendiéndose a més bienes y, finalmente, fueron sustituidas por cuotas o
restricciones cuantitativas, Unicamente siendo susceptibles de ser adquiridos en el exterior los bienes
de capital y ciertos insumos no producidos internamente. En este proceso, fue fundamenta el papel
de las empresas que surgieron en México, de propiedad tanto local como extranjera, productoras de
dichos bienes, otrora importados; € caso del establecimiento de las plantas productoras o armadoras
del extranjero se debio a las limitaciones para exportar hacia nuestro pais, por las restricciones a
comercio, trataron de aprovechar directamente los beneficios de un mercado cautivo y en
crecimiento (Ibid., 64).

El intento por disminuir las importaciones por el proceso de ISI, viala proteccion comercial,
resulté en un uso cada vez més intensivo de las importaciones y en una mayor dependencia del
exterior, ya que se requeriaimportar |os bienes de capital, las tecnologias y |0s insumos intermedios
para poder fabricar localmente lo que antes se compraba en €l exterior, dicho de otra manera, para
crecer era necesario importar, por tanto, no fue posible crecer sin presionar a un desequilibrio en la
balanza comercial, esto es lo que Fajnzylber calificaba como una “estrategia orientada “hacia

adentro” pero dependiente del exterior” (1974, 124).* En resumen, en la primera etapa de la IS| se

* Para efectos de comparacion, Fajnzylber considera, por un lado a algunos paises latinoamericanos y por otro a ciertos
paises socialistas y Japdn, s bien ambos grupos de paises aplicaron medidas proteccionistas en diferentes etapas de su
desarrollo, en éstos las empresas favorecidas eran de propiedad local, en tanto que en aquellos prevalecian las empresas
de propiedad local y extranjera, de las cuales esta Gltima dominaba |os sectores mas dindmicos.

Especificamente, en México las medidas proteccionistas se aplicaron, inicia mente, a los sectores productores de bienes
de consumo final, en tanto que en los paises socidistas el proteccionismo “involucraba ala gran mayoriade los [ sectores
productores de] bienes de capital,” es decir, Sempre estuvo presente la posibilidad de generar cierta tecnologia nacional.
Un aspecto més que resaltar es que en el caso de Japdn las medidas proteccionistas se fueron “debilitando conforme se
fortal ecia la competitividad de las empresas nacionales’ (1974: 122-3). Ambos aspectos son completamente opuestos a
caso de la economia mexicana, por g emplo, respecto alatecnologia parece prevaecer laidea que ésta se puede adquirir
en cualquier parte dd mundo donde estuviera disponible, sempre y cuando existieran los recursos necesarios para su
adquisicion. En cuanto a la competitividad no fue un aspecto que se tratara de fomentar fuertemente durante la ISI, esto
propicié que en el momento en que ocurre € cambio de orientacion de la economia mexicana la competencia
internaciona tomara por sorpresaala mayoriade empresas que en esos momentos existian en € pais.



sustituyeron los principales productos de consumo final con produccién interna y se establecié un
sistemade proteccion arancelaria (Hernandez Laos. 1991, 14).

En la segunda etapa de la ISl, iniciada a fines de los 50, el crecimiento industrial tendria
como destino final, también, el mercado interno, es decir, el crecimiento estaria orientado “hacia
adentro”, se generalizé el sistema proteccionista buscando mejorar 1os términos del intercambio, se
sustituyeron las importaciones de bienes intermedios y los de consumo durable que contenian
tecnologia sencilla, algunos bienes de capital més intensivos en el mismo recurso, sujetos a mayores
economias de escalay a un menor margen de procesamiento” (Ibid.).

En cuanto a sesgo en contra de la produccion agricola es claramente reflejado en las cifras
proporcionadas por Alain de Janvry. Si bien entre 1940 y 1950 la participacion de las exportaciones
agricolas en las exportaciones totales se incrementd del 16% a 47%, e crecimiento de esta
produccién promedi6 7.4% anual entre 1944 y 1953, cayd a 4.3% de 1956 a 1966 y hasta 0.8% de
1966 a 1976. Lo anterior es de suma importanciaen la medida que en los “50 y los 60 |os productos
agricolas congtituyeron la principal [y quizés la tnica] fuente de intercambio con el exterior en el
proceso de industrializacion mexicana’ (1981, 124-5, citado en Lustig: 1997, 114), recordemos que
este modelo dependi6 de la capacidad de importacion que generaron otros sectores de la economia,
puesto gue no incluye las exportaciones manufactureras; mas bien, e cimiento consistio en las
exportaciones de productos primarios, de turismo y de las transacciones fronterizas, las cuales en
caso de ser afectadas negativamente su efecto se manifiesta en problemas en la cuenta corriente. El
tipo de cambio se fijo en 12.50 pesos por dolar en 1954, pasando a constituirse como uno de los
pilares de la estabilidad macroeconémica; sin embargo, con el tiempo se sobrevalué afectando
negativamente alas exportaciones agricol as.

En la segunda etapa de la IS la industria nacional fue protegida de la competencia externa
mediante una combinacion de barreras arancelarias y no arancelarias, cuya estructura se mantuvo sin
cambio desde 1955, que aumentaban sdlo cuando se incrementaba el nimero de productos sujetos a

permi sos de importacion.® El tipo de bienes que se sustituyeron en dicha etapa “ se caracteriz6 por ser

® Entre algunas otras caracteristicas de principios de la década de los 50, tenemos que e destino del gasto publico
comenzo atomar un giro comparado con € que caracteriz6 e mandato de Lazaro Cérdenas, a fines de los 40, donde €
gasto social, al tener cierta preponderancia habia llegado a promediar 18.3% como proporcién del PIB; mientras en los
afos 50 el gasto publico se orientd alainversion en infraestructura como fueron los caminos, la dectricidad, las presas o
las obras de irrigacion, relegandose € gasto socia que baé hasta promediar 13.9% como proporcion del PIB entre 1947
y 1958, en tanto latasa de crecimiento de la poblacion promedié en dicho periodo cercadel 3.5%.

® Dicha estructura proteccionista cubria, en 1956, & 28% del valor de las importaciones y en 1970 el 68%. (Lustig: 1997,
115-6).
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Mas intensivos en capital, por estar sujetos a mayores economias de escalay a un menor margen de
procesamiento de manera que las deficiencias técnicas y organizativas, aunadas a la estreches del
mercado domeéstico, incrementaron los costos de produccién e impidieron alcanzar la competitividad
requerida en los mercados internacionales’ (Hernandez Laos: 1991, 16). Estas caracteristicas asi
como la limitada capacidad exportadora truncaron los esfuerzos por acanzar la tercera etapa que
estaria encaminada a la sustitucion de bienes intermedios de tecnologia compleja y de bienes de
capital (Boltvinik y Hernandez Laos: 1979, citado en Hernandez Laosy Veldzquez: 2003, 38).

Mediante |as siguientes cifras parala primera mitad de los 70, es posible evaluar |0 inadecuado
de las politicas seguidas en la etapa previa, asi como tener un panorama de las condiciones
prevaecientes al inicio de dicha década. Debido a que el gobierno se concebia como protector y
garante de los empresarios en los afios previos a 1976, orientd el gasto publico a la creacion de
infraestructura incrementando el déficit fiscal, que fue financiado con emisiéon monetaria y con
endeudamiento externo’, pasando éste como proporcion del PIB, de 2.5% en 1971 a 10% en 1975;
el déficit en cuenta corriente de la balanza de pagos aument6 de 900 a 4400 mdd y la deuda externa
se increment6 de 6700 a 15700 mdd; mientras la tasa anua de inflacion pasd de 3.4% en 1969 a17%
en 1973-1975 (Zedillo Ponce de Ledn; 1986, 968 y CEMAE: 1991, 433; citados en Lustig: 1997,
117). En agosto de 1976 se presentd la primera gran devaluacion y la crisis de la economia
mexicana, donde la inflacion se acelerd y el producto se desplomd; esta caida comparada con las de
los afios posteriores, en términos reales, parece de menor importancia

Es a partir del afio de 1976 que el gobierno mexicano comenzé a recurrir a las diferentes
instituciones internacionales, como el FMI y e BM, para obtener ayuda financiera cuando se ha
presentado la manifestacion final de los desequilibrios internos o externos: las devaluaciones. Sin
embargo, la ayuda financiera de los afios: 1976, 1981 o de 1985 e incluso las posteriores han sido
condicionadas mediante recomendaciones muy concretas para ser aplicadas ala economia mexicana
como son: reduccion de la inflacion, limitacion del endeudamiento externo, incrementé de las
reservas internacionales como resultado de la disminucién de los salarios reales y del gasto publico,

asi como incrementar los ingresos fiscales y las tasas de interés, restricciones a la creacion de dinero

" Debido a la carencia de recursos propios México trat6 de tomar ventaja de las bgjas tasas de interés mundiales
prevalecientes a principios de los 70, época en la cual los paises miembros de la OPEP depositaron en los bancos
transnacionales las enormes ganancias derivadas del incremento en los precios internacionales del petréleo (Ortiz
Wadgymar: 2001, 24); sin embargo, entre 1978 y 1981 la tasa Libor atres meses, medida en dblares, salt6 de 8.8% a
16% anua en respuesta a la politica monetaria contraccionista de los Estados Unidos, esto propicié los enormes niveles
de deuda externa de México de fines de esa década que alcanzd a promediar 53% como proporcién del PIB en 1982
(Bergoeing et al: 2001. 5-14).
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y a inicio de una politica reductora de las barreras no arancelarias a las importaciones y estimulos
artificiales alas exportaciones (Hernandez Laos. 1999, 160).

Es ampliamente reconocido que desde principios de la década de los 70 el modelo de la ISI
daba muestras de agotamiento; sin embargo, dicho modelo fue impulsado artificialmente por €l
Estado mexicano, en los primero afios de esa década, a través del endeudamiento externo y hasta el
afio de 1982 a través de ingresos temporales provenientes de la venta del petroleo. En los afios
finales de los 70 el gobierno mexicano llevé a cabo un intento falido de cambio de orientacion,
hecha explicita, en 1979, la pretension de abandonar la sustitucion de importaciones como el
elemento dinamizador de la economia mexicana para remplazarlo por otro, en el cual el papel
dinamizador serian las exportaciones manufactureras, este modelo traté de fomentar las
exportaciones manufactureras mediante “incentivos fiscales, subsidios, aranceles, permisos de
importacion temporal, facilidades fronterizas y asistencia financiera’” (Boltvinik y Hernandez Laos:
1982, 510-511).

En el sexenio que inicid en diciembre de 1982, y que caracteriza la llamada “década perdida,”
por e nulo crecimiento de la economia, existio consenso no solo respecto a las causas de la crisis
sino también respecto a las medidas requeridas para su superacion y para la restauracion de una
economia en crecimiento. En el corto plazo, se debia “restablecer la estabilidad financiera y los
precios’, en el mediano plazo se tendrian que fomentar la competitividad, promover el ahorro
interno para asi depender menos del externo, asi como llevar a cabo una “desregulacion y una
descentralizacion de la vida econdmica’ (Lustig: 1997, 123). En particular en 1985 se llegd a afirmar
gue la aceleracion de la liberalizacion del comercio, como inicio de la reforma estructural, tenia

como un objetivo fina incrementar la competitividad, considerada sinénimo de la productividad.

| .3 Subperiodo de orientacion “hacia afuera” 1987-1999

Yaaprincipios de la década de |os 80 se consideraba, a escalainternacional, que la economia
mundia avanzaba hacia una creciente globalizacion, hacia una interdependencia de las economias
nacionales, de manera que la crisis de la deuda externa de México de 1982 y la moratoria de tres
meses sobre el pago de la misma fue vista con un gran recelo por parte de la comunidad financiera
internacional, pues € resto de paises de A.L. podrian tratar de seguir este ma gemplo. Pasados dos

o tres afos el pais no podia seguir administrando dicha crisis, mediante la contraccion de lademanda
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interna, cada vez era mas dificil compatibilizar el cumplimiento del pago de los intereses de la deuda
con la obtencidn de crecimiento econdmico.

Hasta 1985 la economia mexicana se seguia caracterizando por un agparato industrial
sumamente protegido,’ por un Estado activo a través de empresas paraestatales. A fines de ese afio se
comenzaron a instrumentar medidas de guste estructura promovidas por el Fondo Monetario
Internacional (FMI) y el Banco Mundial (BM), acentuandose la reestructuracién del modelo de
industrializacion y de comercio exterior del pais, es decir, se inicio laliberalizacion de los mercados
de bienes y servicios y de los mercados financieros, buscando generar las divisas necesarias para
satisfacer los requerimientos de la economia, se comenzé a llevar a cabo una agpertura unilateral
mediante la reduccion de los aranceles, s comenzaron a implementar algunas otras
recomendaciones como una mayor disciplinafiscal y monetaria; asi mismo, se solicitd la adhesion al
Acuerdo General de Aranceles y Comercio (GATT), la cua se habia rechazado afios atras (1979).
En este marco |as exportaciones manufactureras serian el motor que arrastraria ala maguinaria de la
economia mexicana.

En 1987 se presentd la crisis de la Bolsa Mexicana de Valores (BMV) y se establecio el
Pacto de Solidaridad Econémica (PSE) que buscaba “reducir la inflacion sin caer en la recesion”,
con una politica basada en nuevos recortes para reducir el déficit fiscal, “ una politica monetaria mas
gjustada’ asi como “la negociacion y el control de los precios incluyendo los salarios y el tipo de
cambio” (Hernandez Laosy Velazquez: 2003, 40). En el sexenio que inicio en 1988 “se consolido el
ajuste fiscal y se preservo la disciplina monetaria, se fortalecieron las medidas de estabilizacion y se
agregaron otros elementos al programa de gjuste estructural” como fueron la redefinicion del papel
del Estado en la economia, pasando del Estado intervencionista a “eficiente’, reprivatizando sus
empresas y desregulando varios sectores de la economia (Lecuona: 1997, 146).

Como un elemento fundamental de la politica econdmica aparecia la reduccion del peso de la
deuda externa, de maneraque en € afio de 1990 se reestructurala misma, con base en el Plan Brady
(1989), y seinicio lareprivatizacion de labanca (ala cua se le habia quitado el peso del encaje legal

8“En 1982 todos |os rubros incluidos en la Tarifa del Impuesto General de Importaciones (TIGI) estaban sujetos
a permiso previos de importacion, a fines de 1985 el 89.5% de estos rubros que representaba el 65% del valor de las
importaciones ya no lo requerian. La liberdizacion de las importaciones abarcd todo tipo de bienes, sobre todo
intermedios y de capital. Sélo continuaron sujetos a permisos de importacién los bienes de Iujo, los farmacéuticos, e
equipo detrasporte y maquinaria asi como otros de tipo primario y productos rel acionados. Para 1985 casi el 60% delos
bienes de consumo y & 90% de los bienes intermedios y de capita que formaban parte de la TIGI estaban exentos de
permisos de importacién. En 1986 el nimero de fracciones exentas de permiso previo comprendio 72% del vaor de las
importaciones y en 1987 aumento a 76.4%, se exentaron de permisos de importacién: calzado, vinosy licoresy sefijaron
cuotas de importacion en confeccion detextiles” (Reyes Heroles citado en Herndndez Laos: 1991, 18 nota 12).
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un afo antes, cuya existencia se debia a la necesidad de incrementar el ahorro interno), medidas con
las cuales refluyd el capital externo; sin embargo, con el anclge del tipo de cambio, que buscaba
controlar la inflacion, se propicié una sobrevaluacion cambiaria que se tradujo en un “desequilibrio
de cuenta corriente que aungue fue financiado con capital externo a verse incrementadas | as tasas de
interés en EE.UU. y con la reactivacion de dicha economia se propiciaron efectos negativos en la
economiamexicana’ que se tradujeron en la crisis de 1994 (Hernandez Laosy Veldzquez: 2003, 40).

En 1995 el entonces presidente norteamericano Bill Clinton se “brincd” a congreso
norteamericano y contribuyé fundamentalmente con el préstamo de cerca de 48 000 mdd que se
obtuvo para enfrentar la situaciéon. Sin embargo, dicho crédito quedd supeditado a un programa de
estabilizacion que buscaba tasas de interés reales positivas en el corto plazo, una politica econémica
(fiscal y monetaria) gjustada, libre flotacion del tipo de cambio y contraccion de los salarios reales.
Lacrisis se supero, sobre todo, por la apertura de la economia mexicana ya que posibilité el aumento
de las exportaciones de manera dinamica. Dicho de otra forma, el cambio estructural comprendio la
liberalizacion comercial y financiera, asi como el adelgazamiento del gparato gubernamental y una

menor participacion del mismo en la actividad econémica

|.4 Tendencias del crecimiento econémico

En este apartado describiremos las tendencias de crecimiento econémico de la economia
mexicana, las grandes divisiones de actividad econOmica, incluyendo la desagregecion de las
divisiones manufactureras, paralos tres periodos de andlisis. Se consideraré la evolucion y estructura

del producto, asi como la estructura de la poblacion ocupada remunerada.

1.4.1 Periodo total
1.4.1.1 Nivel nacional y grandes divisiones de actividad

De 1970 a 1999 el PIB real, a precios de 1980, crecid a unatasa anual media de 3.87%, con
lo cual @ producto se triplicd (Tabla 1.4.1 columnas 2 y 5). Entre los aspectos mas destacados d
nivel de gran divisién de actividad econdmica se encuentran: la caida en la participacion de la
produccién agricolaen el producto tota (columnas 8 a 10, alin mas evidente en lafigural), debidaa
unatasa de crecimiento inferior al promedio nacional (columnab) y una reduccion en catorce puntos

porcentuales en la captacion de trabajo (columnas 11 y 13); mineria, s bien presentd una tasa de
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crecimiento mayor a promedio nacional en el periodo total, incrementé en solo un punto porcentual
su contribucién al producto con una disminucion en su captacidn de empleo. El sector manufacturero
presentd una tasa de crecimiento superior al promedio nacional, de 4.16%, con un incremento de su
participacion en el producto total en dos puntos porcentuales, pasd de contribuir el 24% al 26%, a
costade ver disminuida su captacion de trabajo en casi 1%.

Como puede observarse, en latabla 1.4.1, construccion y servicios comunales, si bien vieron
reducida su participacion en el producto total, la primerao en 1.4% y los segundos en 2%, lograron
incrementar el porcentaje de poblacién ocupada que absorbieron; construccion pasd de 6.3 a 12.2%
en tanto que servicios comunales pasaron de 23.2 a 27.7%. Finalmente, en los casos de comercio,
servicios financieros y transporte, presentaron tasas de crecimiento superiores a promedio nacional
e incrementaron su participacion en el producto total, los dos primeros en sélo un punto porcentual,
cada uno, y el tercero en casi tres puntos porcentuales, es importante el caso de comercio no solo por
su contribucion a producto sino también porque logré incrementar su captacion de trabgjo en casi

tres puntos porcentuales que es similar ala ganancia que logro transporte en este rubro.

Tabla I.4.1 Valor, tasa de crecimiento y estructura porcentual del producto y estructura del trabajo nacional y por gran division de actividad.

Producto total y por gran divisién de actividad Tasa de crecimiento anual Estructura porcentual del Estructura porcentual de
econémica.® Crecimiento del producto® media® producto® poblacién ocupada remun.®

1970 1987 1999 1970-99 | 1970-87 | 1987-99 | 1970-99 | 1970-87 | 1987-99 1970 1987 1999 1970 1987 1999
PIB Nacional 2,239,379.6 4,594,415.7| 6,740,947.1 3.01] 2.05] 1.47 3.87] 4.32 3.25] 100.0] 100.0] 100.0] 100.0] 100.0] 100.0]
1 Agropecuario,
silviculatura y
pesca 254,725.7 398,230.6 470,707.4 1.85 1.56 1.18 2.14] 2.66 1.40 11.4] 8.7, 7.0 34.7 27.6 20.5
2. Mineria 124,609.3 370,832.2 453,570.4 3.64 2.98 1.22 4.55' 6.63] 1.69 5.6 8.1 6.7 1.2] 1.2] 0.4
3. Manufacturas 537,006.0 1,012,697.9 1,753,077.6 3.26 1.89 1.73 4.@' 3.80] 4.68 24.0 22.0 26.0 13.4] 11.1 12.5]
4. Construccion 140,029.7 233,739.3 329,051.2 2.35 1.67 1.41 2.99) 3.06 2.89] 6.3 5.1 4.9 6.3 8.7, 12.2]
5 Electricidad 17,608.6 62,503.1 99,282.3 5.64] 3.55 1.59 6.15] 7.74] 3.93] 0.8 1.4] 1.5] 0.3 0.5 0.6
6 Comercio,
restaurante y
hoteles 453,109.1 986,262.8 1,418,274.2] 3.13 2.18 1.44 4.01 4.68 3.07] 20.2 21.5 21.0 15.6] 14.4] 18.4]

7 Transporte,
almacenamiento y
comunicaciones
112,866.8 296,811.1 529,193.4, 4.69 2.63] 1.78 5.47] 5.85 4.94 5.0 6.5 7.9 3.4 4.8 5.9

8 Servicios
financieros,
seguros y bienes
inmuebles 204,819.7 454,964.7 692,797.6 3.38 2.22 1.52 4.29] 4.81 3.57] 9.1 9.9 10.3] 1.8] 2.2 1.9]
9 Servicios
comunales,
sociales y
personales 416,320.3 882,378.3 1,119,855.3 2.69 2.12 1.27 3.47] 4.52 2.01] 18.6| 19.2] 16.6| 23.2 29.5 27.7
Fuente: Elaboracién propia con base en a) cuadro A.2g, a precios de 1980; b) con formula de interés compuesto y cuadro A.2g; ¢) poblacion ocupada remunerada, cuadro A.4.

En dichatabla, y enlafigura 1, podemos observar que la estructura del aparato productivo
del pais sufre, en todo el periodo, una ligera modificacion. El sector primario ve mermada su
contribucion a producto total en tresy medio puntos porcentuales, esto, debido ala caida en latasa
de crecimiento de la produccion agricola. El sector industrial apenas vio incrementada su

contribucion a producto en uno y medio punto porcentual, se destaca € aumento del sector
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manufacturero. En tanto el sector servicios logré incrementar su contribucion a producto total en
tres puntos porcentual es que alcanzé una contribucién de casi e 56%.

Con base en lafiguraly en los datos de latabla 1.4.1 pareceria importante analizar a sector
manufacturero, comercio y servicios comunales, sobre todo, porque sumadas su contribucion al
producto total alcanza el 64%. Sin embargo, Unicamente nos concentraremos en el sector

manufacturero que contribuyé con mas de una cuarta parte del producto nacional.

Figura 1.- Economia mexicana, estructura del producto.
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Fuente: Elaboracién propia con base en la tabla 1.4.1

1.4.1.2 Divisones de actividad manufacturera

Respecto ala estructura del producto manufacturero latabla 1.4.1.2 describe 1o que ocurrio en
todo el periodo; una clara caida en importancia en la contribucion a dicho producto de las industrias
tradicionales como la alimenticiay ladel vestido; en contraparte, con el aumento de la importancia
de industrias no tradicionales como la quimica o los productos metélicos, lo anterior es alin méas
claro enlafigura2.

Destacan, en la tabla mencionada, las altas tasas de crecimiento de algunas industrias no
tradicionales que, a ser superiores a promedio manufacturero, generaron un incremento en su
contribucion a dicho producto; por ejemplo: sustancias quimicas incrementaron su contribucion a
casi una quinta parte del producto manufacturero (columnas 8 y 10) con una ligera caida en su
captacion de trabgjo (columnas 11 y 13), en un punto porcentual. Los productos metélicos

incrementaron su contribucién a producto manufacturero a una cuarta parte del mismo, d fina del
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periodo, y con un aumento en su captacion de trabajo en més de 16 puntos porcentud es que acanzo
una cagptacion de 35.5%. La metélica basica, a pesar de presentar una tasa de crecimiento de 4.6%
anua media (columna 5), Unicamente incremento su contribucién al producto en menos de un punto
porcentual, como se puede apreciar mas claramente en la figura 2, presentdé una caida en su
captacion de trabagjo de 3.7 a 1.5%. L as restantes divisiones presentaron tasas de crecimiento que son

inferiores al promedio manufacturero.

Tabla1.4.1.2 Valor, tasa de crecimiento y estructura porcentual del producto y estructura del trabajo manufacturero y por divisién manufacturera.
Producto manufacturero y por division Tasa de crecimiento anual | Estructura porcentual del Esfructura porcentual de |
manufacturera.® Crecimiento del producto® media” producto® poblacién ocupada remun.®
1970 1987 1999 1970-99] 1970-87] 1987-99| 1970-99] 1970-87] 1987-99] 1970 1987 1999 1970 1987 1999
Manufacturas 537,006.0 | 1,012,697.9] 1,753,077.6 3.26 1.89 1.73 4.16 3.80 4.68] 100.00 | 100.00 | 100.00 | 100.0 100.0 100.0
| Productos
alimenticios,
bebidas y tabaco | 146,443.5] 269,681.0] 412,994.7 2.82 1.84 1.53 3.64 3.66 3.62] 27.27 26.63 23.56 26.1 27.3 18.0
Il Textiles,
prendas de vestir
e industria del
cuero 80,705.0] 114,393.4| 166,347.0| 2.06] 1.42 1.45 2.53 2.07 3.17| 15.03 11.30 9.49 20.1 16.9 18.0
1l Industria de la
maderay
productos de
madera 20,578.4 37,863.1 42,260.6 2.05 1.84 1.12 2.51 3.65 0.92] 3.83 3.74 2.41 5.5 5.0 4.2
IV Papel,
productos de
papel, imprenta y
editoriales 28,688.4 56,829.9 89,161.4 3.11 1.98 1.57 3.99 4.10]| 3.82] 5.34 5.61 5.09 5.4 5.0 4.7
V Sustancias
quimicas,
derivados del
petréleo, prod. de
caucho y plasticos| 74,179.1| 229,744.9| 342,870.4] 4.62 3.10] 1.49 5.42 6.88 3.39] 13.81 22.69 19.56 11.1 13.5 10.2
VI Productos de
minerales no
metdlicos, excep.
der. del petréleo 31,153.2] 59,595.5 83,844.4] 2.69] 1.91 1.41 3.47 3.89 2.89] 5.80 5.88 4.78 7.1 7.0 4.0
VII Industria
metdlica bésica 30,044.9 62,803.0] 110,405.2 3.67 2.09 1.76 4.59 4.43 4.81] 5.59 6.20 6.30 3.7 3.6 1.5
VIII Productos
metalicos,
maquinaria y
equipo 90,538.0] 166,163.8] 439,742.2] 4.86 1.84 2.65 5.60 3.64 8.45| 16.86 16.41 25.08 19.1 19.2 35.5
IX Otras industria
manufactureras 30,331.4 24,469.9 57,402.4 1.89 0.81 2.35 2.22 -1.26 7.36] 5.65 2.42 3.27 2.1 2.4 3.9

Fuente: Elaboracién propia con base en a) cuadro A.2Mg,, a precios de 1980; b) con formula de interés compuesto y cuadro A.2Mg,; ) poblacién ocupada remunerada,
cuadro A.5M.

Otro aspecto que es importante destacar es la disminucion en la contribucion al producto
manufacturero de las industrias tradicionales; en particular la industria aimenticia lo reduce de 27.3
a 23.6%, ademas de una caida importante en su captacion de trabgjo de ocho puntos porcentuales,
otra division que destacO negativamente es la textil con una caida en su contribucion a producto en
cas seis puntos porcentuales y de dos puntos en su captacién de empleo.

Aln cuando los cambios en la estructura productiva nacional y manufacturera de todo el
periodo son de vita importancia, nos interesan los resultados arrojados por las dos estrategias de
crecimiento antes mencionadas, por lo cual se procedid a dividir los resultados presentados en las

tablas 1.4.1y 1.4.1.2 en dos subperiodos: uno, €l de la economia cerradade 1970 a1987 y, otro, que
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corresponde a de la economia abierta de 1987 a 1999. Lo anterior se lleva a cabo nuevamente en

dos niveles de agregacion: al nivel de gran division de actividad y a nivel de division

manufacturera.
Figura 2.- Estructura del producto manufacturero.
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Fuente: Elaboracién propia con base en la tabla 1.4.1.2

|.4.2 Economia cerrada: 1970-1987.

1.4.2.1 Gran division de actividad. En el primer subperiodo e PIB nacional red se duplico
(tabla 1.4.1, columna 3), con una tasa de crecimiento anual medio de 4.3% (columna 6). Entre las
grandes divisiones de actividad econdmica que registraron tasas de crecimiento mayores al promedio
nacional se encuentran: mineria, electricidad y todas las del sector servicios, evidentemente cada una
increment6 su contribucion a producto total (columnas 8 y 9). Sin embargo, entre lo destacable se
encontrd alos tres puntos porcentuales que gan6 mineria, que logré manteniendo la misma captacion
de trabajo; la contribucion de electricidad a producto total es baja, apenas de 1.4%, d igual que su
captacion de trabajo, 0.5%; comercio s bien incrementd en algo méas de un punto porcentual su
contribucion a producto, perdié mas de un punto porcentual en su cgptacion de empleo.
Entre los resultados negativos se encuentra que las grandes divisiones que registraron tasas de
crecimiento inferiores a promedio nacional, presentaron una disminucion en su contribucion a

producto. Resalta el caso del sector agricola, € cua perdid tres puntos porcentuales en su
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contribucion a producto y siete en la captacion de empleo (columnas 8-9 y 11-12). Asi mismo, €

sector manufacturero perdio, en dicho periodo, dos puntos porcentuales en cada rubro.

1.4.2.2 Divisiones manufactureras. En cuanto a la desagregacion del producto manufacturero
(tabla 1.4.1.2) las divisiones que mejor desempefio tuvieron son: Sustancias quimicas y metélica
basica que triplicaron y duplicaron su tamafio (columna 3) debido a tasas de crecimiento anuales de
6.88 y 4.43%, respectivamente (columna 6), la primera incrementd su contribucion a producto
manufacturero y su captacion de empleo de 13.8 a22.7% y de 11.1 a 13.5% (columnas 8-9 y 11-12),
por su parte la segunda incrementd su contribucién a producto de 5.6 a 6.2% y mantuvo su
captacion de trabajo en 3.6%. En cuanto a resto de las divisiones manufactureras tuvieron tasas de
crecimiento inferiores a promedio manufacturero con la excepcion de la industria papelera; sin

embargo, no incrementd de maneraimportante su contribucién a producto ni la captacion de trabajo.

|.4.3 Economia abierta: 1987-1999

1.4.3.1 Gran division de actividad. En el segundo subperiodo, 1987-1999, el PIB real crecio
47% con una tasa de crecimiento anual media de 3.25% (tabla 1.4.1 columnas 4 y 7), que estuvo
muy por debajo del subperiodo inicial. Destacaron las altas tasas de crecimiento de transporte y de
manufacturas (columna 7) las cuales crecieron en mas de 70%, respectivamente, e incrementaron sus
contribuciones a producto, asi como la captacion de empleo. Electricidad presentd una tasa de
crecimiento anual media también superior a promedio naciona pero solo un leve incremento en su
contribucion a producto. Los resultados mas negativos en este subperiodo los presentan: servicios
comunales, mineria y el sector agricola con tasas de crecimiento inferiores a promedio nacional,
destaca, nuevamente, la caida en la contribucién al producto y en la captacion de empleo del sector

agricola.

1.4.3.2 Divisiones manufactureras. Respecto a desempefio de las divisiones manufactureras
en el periodo de orientacion “hacia fuera’ la tabla 1.4.1.2 muestra que: productos metdlicos, otras
industrias y metdlica bésica registraron tasas de crecimiento superiores a promedio manufacturero;
sin embargo, Unicamente la primera pudo incrementar sus contribuciones a dicho producto (figura
2), en cuanto a la captacion de empleo las dos primeras lo vieron incrementado pero se destaco

aquélla, que lo incrementd en més de quince puntos porcentuaes. El resto de las divisiones
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manufactureras (papel, productos alimenticios, sustancias quimicas, textiles, minerales no metalicos
y madera) registraron tasas de crecimiento por debao del promedio manufacturero con lo que
disminuyeron sus contribuciones a producto. Los dos comportamientos mas preocupantes fueron: la
industria alimenticia y la textil; la primera disminuy6 su captacion de empleo en més de nueve
puntos porcentualesy la segunda, paraddjicamente, lo incrementd en casi tres puntos porcentual es.

En resumen, para el caso de la desagregacion de la industria manufacturera en el subperiodo
1987-1999, podemos apreciar que cuatro divisiones son las que mas contribuyen a producto y que
captan la mayor proporcion del empleo: productos aimenticios; textiles, sustancias quimicas y
productos metalicos.

A los productos aimenticios y a textiles les tocd la peor parte pues tuvieron, en ambos
subperiodos, tasas de crecimiento por debgjo de la media manufactureray presentaron unatendencia
decreciente, en términos de contribucion a producto y de captacion de empleo, a pesar que
productos alimenticios tiene unaleve recuperacion en su ocupacion en 1987, en tanto que textiles lo
obtuvo & final del periodo de andlisis.

En cuanto a sustancia quimicas, en el primer subperiodo tuvieron tasas de crecimiento cas
del doble de la media manufacturera con lo que pudieron, practicamente, duplicar su contribucion d
producto y aungue incrementaron en dos y medio puntos porcentuales su captacion de trabajo, ésta
permanecio rel ativamente baja; en tanto en el segundo subperiodo presentaron tasas de crecimiento
inferiores ala media manufacturera, y se vio afectada su contribucion al producto en casi tres puntos
porcentuales y cayeron en su captacion de trabajo.

La apertura de la economia, indudablemente, le presentd efectos positivos a los productos
metdlicos, aunque su desempefio en la economia cerrada no fue despreciable, puesto que al crecer a
tasas semej antes a la media manufacturera pudieron, en cierto | gpsos, incrementar su contribucion a
producto y su captacion de empleo; a crecer a tasas de casi € doble en el subperiodo de apertura,
esta division industrial incrementd su contribucion a producto en casi nueve punto porcentuaes
hasta alcanzar a contribuir con una cuarta parte de la produccion manufacturera, asi mismo paso de
captar un poco menos de una quinta parte del empleo en 1987 hasta superar una tercera parte en la

captacion de lamismaen 1999.
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Resumen

En el gpartado 1, de este capitulo, se retoma la clasificacion de |as estrategias de desarrollo de
B. Balassa, quien las define como orientadas “hacia adentro” y orientadas “hacia fuera’ con base en
el sistema de incentivos aplicados cuando la produccion local tiene como fin € mercado doméstico
(la sustitucion de importaciones), o el mercado externo. En el apartado 2 se coment6 brevemente el
entorno econdmico, en e cual se comenzo a implementar una politica comercial proteccionista,
como elemento imprescindible del modelo de ISI, a partir del afio 1947. Al inicio de ladécadade los
70 dicho modelo ya daba muestra de agotamiento (Boltvinik y Hendndez Laos. 19). Es en este
periodo cuando se comienzan a manifestar los efectos mas negativos de las inadecuadas politicas
seguidas en el periodo previo. En el caso especifico de la politica de inversion, el gasto publico se
destind a la creacion de infraestructura que, desafortunadamente, aumentd a costa de un mayor
déficit fiscal que se tuvo que financiar con emision monetaria y con un incremento de la deuda
externa, la cual en 1975 promedi6 10% como proporcion del PIB nacional.

En el mismo apartado y en el 3 se puede apreciar que a partir de la devaluacion de 1976
Meéxico ha venido recurriendo al FMI y al BM para obtener ayuda financiera la cual, normal mente,
se ha brindado en la forma de créditos “atados’, es decir, sujetos a la implementacion de diferentes
recomendaciones de politica econdmica como son: reduccion de la inflacién, la limitacion de
endeudamiento externo, € incremento de las reservas internacionales y, sobre todo, al inicio en la
década de los 80 de una politica reductora de las barreras a las importaciones y de los estimulos alas
exportaciones y a un cambio en la interpretacion del papel del Estado en la economia, pasando del
Estado intervencionistaa Estado minimo “eficiente’.

En el apartado 4 se describen las tendencias del crecimiento de la economia mexicana anivel
de gran division de actividad econdmica y de divisiones manufactureras. Entre los aspectos mas
destacados se encuentra que el sector manufacturero presentd una tasa de crecimiento superior al
promedio nacional tanto en todo el periodo como en e subperiodo de orientacidn “hacia fuera”. Al
nivel de divisiones manufactureras resalta e desempefio de la industria de productos metélicos con
tasas de crecimiento, en el periodo y en el subperiodo de orientacion “hacia fuera’, superiores a
promedio manufacturero, alcanzando una contribucion a producto manufacturero a fina del
subperiodo de 25%. Un aspecto negativo lo enfrentaron las industrias: alimenticia, textil y quimica

gue vieron reducida su contribucién a producto manufacturero; las dos primeras en cada uno de los
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diferentes periodos de andlisis, en tanto que el sector quimico registrd un buen desempefio en todo el
periodo como en el subperiodo de orientacion “hacia adentro”, en tanto que, en el segundo
subperiodo vio mermada su contribucién d producto sectorial.
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Capitulo 11
M etodologia de andlisis

Es cominmente aceptado que una economia puede crecer con base en sus recursos disponibles
para la produccion, los cuales son agrupados en recursos de tipo tangible: fisicos, humanos y
naturales, asi como intangibles: organizacion administrativa, el conocimiento cientifico, nuevos
métodos de produccidn, etc. (Dormnbusch y Fischer: 1992, 12-13). Dicho de otra forma, la produccion
de un pais puede crecer debido a:

- El aumento en la cantidad de los factores disponibles parala produccion.
- Los incrementos en la eficiencia con la que los factores de la produccion son utilizados, o por €l
incremento en su productividad.’

Respecto a andlisis de las fuentes del crecimiento, cuando la contribucion, que el aumento de
los factores béasicos hace al crecimiento del producto es mayor que la contribucién de los aumentos
de laeficienciaen el uso de los factores, se dice que nos encontramos frente a un crecimiento de tipo
extensivo de la economia; en tanto que cuando la contribucion en los incrementos de la eficienciaen
el uso de los factores es mayor que la contribucion del incremento de los factores d crecimiento del

producto se presenta un crecimiento de tipo intensivo.

I1.1 Medidas de productividad

Existen tantas medidas de productividad, o de eficiencia, como factores de la produccion, a las
cuales se les denomina medidas parciales de productividad, expresadas normalmente en términos
fisicos y, técnicamente, se refieren a la relacion entre el producto obtenido por unidad de factor o
factores utilizados paralograrla, de estas medidas la mas utilizada es |a productividad labordl, la cua
indica el producto obtenido por unidad de trabgo. A nivel de firma y entre firmas las medidas
parciales de productividad tienen cierta utilidad porque reflejan el ahorro alcanzado en el tiempo en

el uso de uninsumo particular.

® Asi mismo se reconoce como un tercer elemento € traslado de recursos de las actividades con baja productividad alas
actividades de alta productividad (Hernandez Laos 1993, p. 1), sin embargo, no lo consideramos debido a que implica
un incremento virtual mas no real de recursos.
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En las medidas parciales de productividad hay, a menos, dos problemas: € primero, a niveles
de agregacion mayor, como puede ser de rama, sectorial o nacional, resulta précticamente imposible
agregar y relacionar los productos e insumos de naturaeza heterogénea. El segundo, las medidas
parciaes de productividad no pueden medir los cambios totales en la eficiencia productiva, ya que se
encuentran afectados por cambios en la composicion de los insumos, como por eemplo la
sustitucién de unos factores por otros en los procesos productivos (Kendrick: 1961, p. 6). En €l caso
particular de la productividad laboral, el aumento del producto por unidad de trabajo se puede deber
no solo a que aumento la eficienciaen el uso de éste, sino que también puede ocurrir que se adopten
nuevos métodos de produccién mas intensivos en capital, de manera que esto se traduce en un ahorro
de personal ocupado (Hernandez Laos: 1973, 2).

Para poder resolver ambos problemas se requiere llevar a cabo una homogeneizacion de
productos y factores mediante sus precios unitarios convirtiéndolos en una expresion de flujo
monetario, para cada uno de los dos factores de la produccion considerados aqui, se estarian
homogeneizando las diferentes calificaciones de la mano de obra asi como los diferentes tipos de
capital, con lo cua ahora estariamos en posibilidades de denominarlos insumos de trabajo y de
capital, respectivamente (Ibid. 12), con esto se soluciona e primer problema permitiendo una
comparacion y una agregacion adecuada; €l segundo es solucionado ya que al poder agregarlos es
posible obtener una nueva medida: la de insumo total que a relacionarlo con & producto total brinda
una medida global de eficiencia, o la productividad total de los factores (PTF) (Kendrick: 1961, p.
10) la cua indica el ahorro neto en los factores utilizados en la produccion o bien el cambio en la
eficienciaen e uso de los recursos™.

El significado de la PTF la brinda el mismo Kendrick (Ibid., 11) “si el producto y los insumos
unitarios del periodo Il son ponderados por los costos unitarios de los factores y la compensacion
unitaria de los mismos (precios), respectivamente, del periodo base (1), entonces el sgnificado en €
ratio puede indicarse como sigue: estamos comparando lo que € producto del periodo Il hubiera
costado a los precios de los factores y con los requerimientos unitarios de factores del periodo |
(producto real) con lo que ellos habrian costado a precios constantes de los factores del periodo |

pero con € nivel de laeficienciaproductivadel periodo Il (producto real). Alternativamente estamos

105 pien se estdn equiparando los cambios de la PTF con los cambios en la eficiencia productiva, Kendrick (1961, 11)
sefida que esta Ultima puede evolucionar debido a las innovaciones tecnoldgicas, por cambios en las escalas de la
produccion y por ateraciones en e uso de la capacidad de produccién existente, asi mismo pueden reflgar
modificaciones en los insumos de capital intangible los cualesincrementan la calidad de los factores tangibl es.
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comparando el producto real actual del periodo Il con el producto que se hubiera realizado en €l

periodo Il teniendo la eficiencia productivadel periodo | [insumo real] constante”.

I1.2 Indicadoresdela PTF

La productividad total de los factores (PTF) puede tener dos maneras de expresarse (ver
Kendrick modificado) como:

a) indice de productividad, en e cual se relaciona € producto real entre la suma de los
iNsUMOS, en cuyo caso es un indicador de la cantidad de producto que se obtiene por unidad de
insumo total, en el afo base este cociente es igual a uno y en los afios posteriores puede ser menor,
igual o mayor que uno, en cada caso puede haber una disminucion, pudo permanecer igual o haber
aumentado la eficiencia en el uso de los insumos por unidad de producto.

b) masa de productividad, es la diferenciaentre e producto real y la suma de insumos, en el
afho base las ganancias de productividad serén igual a cero y en los afios posteriores puede ser
negativa, permanecer igual o ser positiva, 1o cud indica que hubo un desahorro, que permanecio
igual 0 que se presentd un ahorro en los insumo total es, respectivamente.

En este trabgjo nos interesa destacar tanto el papel desempeiiado por la PTF como el papel que
tienen el crecimiento de cada uno de losinsumos en el crecimiento del producto y, encontrar quienes
son los beneficiarios del crecimiento, de manera que se procede allevar acabo las estimeaciones de la

PTF utilizando el segundo indicador: como masa de productividad.

1.3 Marco tedrico

Lateoria neocléasica de la produccion, con su funcién de produccion se encuentraen labase de
las estimaciones de un residuo, sobre todo por la preocupacion de que el producto crecia més que los
insumos. A dicho residuo se le ha denominado de diferentes formas: como cambio tecnoldgico
(Solow: 1957), como productividad total de los factores (Kendrick: 1961) y como la medida de
nuestra ignorancia (Abramovitz: 1956). Por corresponder a interés de este trabajo en los siguientes
apartados se comentan brevemente los dos primeros enfoques, asi como una modificacion del

método de Kendrick pero que no requiere de los restrictivos supuestos.
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11.3.1 Solow

La funcion de produccion de la teoria neoclasica (Solow: 1957) para llevar a cabo la
estimacion de la PTF esta condicionada a ciertos supuestos restrictivos como son: es necesario tener
una funcion de produccidon homogénea de grado uno, sujeta a rendimientos constantes a escala, con
competencia perfecta en los mercados de productos y para que los factores se retribuyan de acuerdo
a su productividad marginal, cambio tecnoldgico neutral, es decir, no incorporado a alguno de los
factores productivos.® En este esquema la PTF es concebida como cambio tecnolégico o por
desplazamientos de la funcion de produccion, dicho de otra forma, expresa el crecimiento del
producto que “no es explicable’ por el crecimiento de los insumos. La funcion de produccion puede
Ser representada como:

Qi = A f(Ky, L)

Diferenciando respecto al tiempo y dividiendo entre Q tenemos:

BCSUIAL 0% L o o
Ademas definimos alas participaciones del trabajo y el capital en el producto como:
=P Bl > =P B

También definimos &

A?’ %L§= d%L

Por lo que:

U= Harali ol

Es decir, latasa de crecimiento relativa del producto esigual alatasa de cambio tecnol 6gico
més la tasa de cambio de cada uno de losinsumos. Si despgamos A'/A y ladenominamos P resulta:

P=Dq-al- (1-a)K,

Por lo tanto, € indice de cambio tecnolégico es igual a la tasa de crecimiento del producto

menos | as tasas de crecimiento ponderadas de |0s insumos.

A este tipo de cambio tecnol 6gico exégeno se le conoce como neutral tipo Solow, pues es debido a este autor; sin
embargo, no es € Unico tipo de cambio tecnolégico, hay al menos otras dos posibilidades: € neutral tipo Hicks y €
neutral tipo Harrod.
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11.3.2 Kendrick

El punto de partida de Kendrick (1961) es una funcion de produccién en la cual el producto
depende de la cantidad de los insumos utilizados en el proceso productivo y de la eficiencia con la
gue estos se utilizan, a saber, Q = f(X3,...,Xy) donde el lado izquierdo de laigualdad expresael valor
agregado y el derecho considera los factores “tangibles’ humanos y no humanos. Los insumos
utilizados en la funcién de produccién se pueden definir de manera amplia o estrecha: en el primer
caso, pueden incluir servicios de recursos tangibles e intangibles como el stock de conocimiento
productivo incorporado en lafuerzalabora y en los instrumentos de produccién; en el segundo, sélo
pueden incluir factores tangibles no ajustados por los cambios en el conocimiento y otros elementos
gue pueden afectar la eficiencia. Este Gltimo enfoque es el utilizado por Kendrick, asi, solo se tienen
dos factores generales: el trabgjo y el capital. Para convertir los factores de la produccion en el flujo
de servicios de los mismos son ponderados por la participacion de cada uno de los €ellos en €
ingreso.

El autor mantiene los supuestos clasicos como son: competencia perfecta en los mercados
tanto de productos como de factores, lo cua lleva a que estos ultimos se retribuyan de acuerdo a su
productividad marginal; progreso tecnoldgico neutral y una funcién de produccion con rendimientos
constantes a escala. Es importante sefidlar que Kendrick solo utiliza la funcion de produccion “para
describir las relaciones entre las variables econdmicas y que no vincula la PTF con €l traslado de la
funcion de produccion” (Brown: 1994, 2.12).

En esta propuesta la PTF se considera como una relacion entre e producto real y los
insumos, por lo cual, en su cuantificacion se requiere medir los cambios reales de la relacion
producto ainsumos de la siguiente manera

PTF=p=[(Q)/ (Qo)]/[ao(Lt/Lo)] + [bo (Ki/Ko)]

en donde:

Qo = producto en el afno base

Q: = producto en €l afo t

L, = nimero de trabgjadores u horas trabagjadas en € afio base

L+ = nimero de trabajadores u horas trabagjadas en €l afio t

Ko = acervos de capital en el afo base

K = acervos de capital en el afio t
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ao = participacion de las remuneraciones en el producto del afio base

b = participacion de las ganancias en el producto en el afio base

11.3.3 Kendrick modificado.

Es posible llegar a una formulacion idéntica a la de Kendrick, para la estimacion de la
productividad total de los factores, sin requerir de supuestos tan restrictivos. Retomamos la
formulacién de Herndndez Laos (1991, 42-44) paralaestimacion del indice dinamico de la PTF que
utiliza la identidad contable brindada por el Sistema de Cuentas Nacionales (SCN) entre el valor
agregado y la suma de las remuneraciones a los asalariados y |as retribuciones al capital que, en el
afio base, se expresa como:*™

Yo=Wo+ U «y

Si se sgpara cada uno de los términos en sus componentes de quantum y precio tenemos en el
ano base:

(Qo) (Po) = (Wo) (Lo) + (ro) (Ko) 2

Donde: Qo es el quantum del producto, po es el precio unitario del valor agregado, wp es la
tasa salaria promedio, Lo es el nimero de trabajadores, ry es la tasa media de beneficio y Ko es el
valor de los acervos de capital. Si despejamos el precio del producto:

(Po) = (Wo) [Lo/ Qo] + (o) [Ko/ Qo] (©)

Si se define A= (Lo/ Qo) Y Bo= (Ko/ Qo), la ecuacion (3) expresa el precio medio del valor
agregado, quedando de la siguiente forma:

(Po) = (Wo) (Ao) + (ro) (Bo) 3)

Cuando se evata el producto en los afios posteriores a los precios del periodo base, se tiene:

(Q) (po) = (Q) [(Wo) (Ao ) + (ro) (Bo)] (4)

Multiplicando Q; = (K¢/By) = (L/A:) por cadaelemento del paréntesis derecho obtenemos:

(Qv) (Po) = [(Wo) (Ao /Ay) (L] + [(ro) (Bo/By) (Ky)] (5)

12 Con base en Hsieh, Barro (1998) ha examinado el enfoque dua de la contabilidad del crecimiento, en la cual el
residual es computado de las tasas de crecimiento de los precios de los factores més que de sus cantidades. A partir de:
Y=rK +wL queal diferenciarlarespecto al tiempo, dividiendo entre Y y reordenando términos resulta: Y*/Y = 5(R*/R
+ K*/K) + g(w*/w +L*/L), colocando los términos que se refieren a las tasas de crecimiento de las cantidades de los
factores alaizquierda y las que se refieren a las tasas de crecimiento de sus precios a la derecha tenemos: g*= PTF =
Y*IY - 5 K*/K - 5 L*/L = § R*/R + § w* /w. Siendo la Gnica condiciéon que: a+ b = 1, es decir, que todo € ingreso se
atribuya alos factores de la produccion, en este caso trabgo y capital.
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Donde (Ad/A) y (Bo/B:) representan el inverso de la evolucion de los requerimientos de
mano de obray capita fijo por unidad de producto, o la progreso de las productividades parciales del

trabajo y del capital, respectivamente, la cua se puede expresar por lavariable p como:

éAbU
PL=6&, 1
eAu
_€éB,u
P« _éEL:J
et u

Con lo que (5) se puede expresar como:
(Q) (Po) = p [(Wo) (Lo] + [(ro) (K] (6)
= p [(Wo) (Lo) (Lt/Lo)] +[(ro) (Ko) (Ki/Ko)]
=p [(Wo) (Lt/Lo)] +[(Uo) (Kt/Ko)]
Al dividir (6) por (Qo) (po) =Y , Obtenemos:
(Q)/(Qo) =P [(Wol Yo) (Lt/ L)l + [(Ud/ Yo) (Ki/ Ko)] (8)
Definiendo a = (Wo/ Yo) Y b = (1-a) = (U Y,) como la ponderacion de los insumos de
trabajo y de capital, iguales a la participacion de los ingresos de cada factor en el producto de
manera que el indice de la Productividad Total de los Factores (p) se puede expresar como:
P =[(Q)/(Qu)l/[a (Li/Lo)] +[b (Ki/Ko)] (9)
Donde:
Q: Yy Qo son el indice del producto en los periodos “t” y “0”, respectivamente.
L1y Loson el indice del nimero de trabajadores en los periodos “t” y “0”, respectivamente; y

K1y Ko son €l indice de los acervos de capital en los periodos “t” y “0”, respectivamente.
I'1.4 Distribucion de las ganancias de productividad

Los incrementos de la productividad multifactorial, es decir, el aumento de la eficienciaen el
uso de los factores de la produccion, genera una ganancia de aquélla que se debe repartir entre éstos,
los cudes, contribuyen a su generacién, a través del sistema de precios relativos de productos y
factores. En cuanto a la metodologia para determinar € destino de la productividad, tanto la de
Kendrick (1961: 129-130) como la de Herndndez Laos (1973: Anexo metodolégico 111) generan los

mismos resultados, pues, se basan en el mismo principio: sélo se requiere comparar 10s incrementos
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en los ingreso reales de cada factor con la cuantia de los incrementos en |os insumos respectivos,
siendo éstalltimaalaque serecurrira.

Se parte de la igualdad entre el incremento anual del quantum del PIB y la suma de los
incrementos anuales en los insumos de mano de obra, de capital y de la masa de productividad
generada en el afo:

DQ =DL +DU +a (i)

Por otro lado, el incremento anual en el PIB esigud al incremento en la remuneracion de los
asalariados mas el incremento en el superavit de operacion, todo a precios corrientes.

Y =DW + DU (i)

Si se deflacta el incremento del PIB a precios corriente por su indice de precios
correspondientes, obtenemos el incremento en & quantum del PIB:

(Y/1GP1 =Y o/IGPg) = (W1/IGP; — W/IGPo) + (U1/IGP; — Uo/IGPy) (iii)

Donde IGP se refiere a indice General de Precios, los subindices 1 y 0 son periodos
sucesivos, es decir, el quantum del producto es igua a incremento en la remuneracion a los

asalariados més el incremento en el superavit de operacion, ambos en términos reales. Igualando (i)

y (iii) resulta:
DL" +DU" +a =D (W/IGP) + D (U/IGP) (iv)
Por o tanto:
a=[D(W/IGP)-DL"] +[D (U/IGP) - DU"] (v)

Es decir, las ganancias o pérdidas anuaes en productividad se dirigen hacialos asalariados o
alos empresarios en razén de la diferenciaentre el ingreso real de cada grupo econémico y el monto
de los insumos respectivos; se gprecia que el primer elemento del lado derecho de (v) esladiferencia
entre los aumentos en la ndmina de salarios reales y 1os incrementos en los insumos de mano de obra
utilizados y el segundo es la diferencia entre los aumentos en el superavit de operacion en términos
realesy e incremento en losinsumos de capital.

Finalmente, la metodologia anterior es vdlida para el total de la economia pero que a nivel de
rama, puede existir un excedente o un faltante para poder iguaar los términos de la identidad (i), €
cua se puede considerar como la transferencia de la productividad hacia los consumidores, los

cuales pueden estar incluidos en los asal ariados o en los empresarios.
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Resumen

Se ha visto que existen diferentes medidas parciales de productividad, las cuales no miden
adecuadamente los cambios en la eficiencia productiva global ya que solo reflejan €l ahorro en el uso
de un insumo particular. Al crecimiento del producto, que no es atribuible a incremento de los
insumos basicos de la produccion, se le ha considerado en el tiempo como: cambio técnico, €l
desplazamiento de la funcion de produccion en la propuesta de Solow; o bien, una medida de la
eficiencia productiva, la productividad total de los factores en la propuesta de Kendrick. Sin
embargo, es el método de Kendrick modificado el mas adecuado para |os fines de este trabajo ya que
no requiere de los supuestos a los que estan sujetos los dos primeros métodos como pueden ser el
tipo de mercados para los productos y factores, ni requiere suponer la existencia de rendimientos
constantes a escala en la economia; en cambio permite la existencia de cambio técnico neutra vy, €
tipo de especificacion permite la agregacion de los indices en cualquier nivel de andlisis: anivel de
firma, de industria o de sector y su implementacion empirica se puede redizar empleando
informacion de precios y de cantidades de productos e insumos sin especificar una funcion de
produccién (Hernandez Laos: 1993, 8-9).

L os aumentos de productividad generan una ganancia que se reparte entre los factores que
contribuyen a su generacion mediante el sistema de precios relativos de productos y factores, la
propuesta de metodologia que se emplea en este trabajo también proviene del método de Kendrick
modificado. Solo se requiere comparar los incrementos en los ingresos y l1os insumos reales de cada

uno de los factores de la produccion (Kendrick: 1961, 129-130).
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Capitulo 111

Orientacion del crecimiento y distribucion dela PTF

Si bien la contabilidad del crecimiento del producto agota los incrementos de éste, en €
aumento de los recursos tangibles y en los de la eficiencia en el uso de dichos recursos, en términos
de las fuentes del crecimiento, mediante el método de Kendrick modificado, sin utilizar una funcion
de produccidn, es posible especificar la naturaleza del crecimiento de una economia, mediante la
cuantificacion de la masa de productividad; asi mismo, se puede determinar la distribucion de las
variaciones de productividad entre el trabgjo y € capital. En laseccion 111.2 se plantean las hipotesis
sugeridas acerca del tipo de crecimiento que deberia haber seguido la economia mexicana y sus
diferentes divisiones de actividad econdmica, asi como los resultados esperados en materia de
distribucion de las variaciones de productividad, con base en el cambio de orientacion econdmica.
En las secciones 111.3 y 111.4 se analizan los hechos ocurridos respecto a tipo de crecimiento y la
distribucion de las variaciones de productividad entre | os factores de la produccion, respectivamente;
finalmente, se resumen |os aspectos mas importantes del capitulo.

I11.1 Medicidn y adecuacion de informacion acerca de producto e insumos

Antes de llevar a cabo la instrumentacion empirica de los métodos de medicion y de
distribucion de la productividad que se han elegido, se requiere considerar algunas cuestiones
vinculadas con el tipo de informacion utilizada.

Kendrick (1961, 20) indica que el movimiento de las diferentes medidas de productividad
depende de: la definicion dada a los componentes de producto e insumos de las razones de
productividad; de la calidad de los datos y de la misma metodologia empleada en la medicion. Para
Herndndez Laos (1993, 13): se requiere hacer | as adecuaciones necesarias de las bases de datos “ para
acercarse alos requerimientos conceptual es expresados por lateoria’.

a) Medicion del producto.- En el caso del producto, se depende de las clasificaciones
industriales y de la distincion entre bruto y neto. Debido a que en este trabagjo se consideran las
clasificaciones industriales proporcionadas por e Ingtituto Nacional de Estadistica, Geografia e

Informatica (INEGI), unicamente distinguiremos entre la informacion que se empled: el valor bruto
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de la produccion o el valor agregado. Si bien la discusion entre € uso de una u otra medida del
producto permanece hasta hoy, se ha comentado que la mejor medida del producto parallevar a cabo
estimaciones de PTF es el valor agregado, ya que con el uso de este concepto se evita la doble
contabilidad que implica considerar los insumos intermedios, ademés, lainclusion de éstos sesgaala
baja |as estimaciones de |la PTF; la conclusion genera es que es preferible elaborar las estimaciones
de productividad con base en € vaor agregado y considerando solo los insumos primarios, trabgjo y
capital. En este trabajo se emplea como medida del producto lainformacién correspondiente al valor
agregado bruto, valuado a costo de factores a precios de 1980, la cual se gjusta por medio del indice
de Precios Implicitos del Producto (IPIP), para cada una de las grandes divisiones de actividad
econdmicay paracada division manufacturera

b) Medicion de insumos de trabajo.- Los insumos son los servicios productivos de los
factores de la produccion, es decir, el flujo de servicios en e tiempo de los factores humanos y no
humanos disponibles para su uso en el proceso productivo (Kendrick: 1961, 31). Respecto a los
insumos de trabajo, se pueden medir en términos de empleo o en términos de horas hombre. En este
trabajo, debido aque las estimaciones son llevadas a cabo a nivel de agregacion sectoria o mayor, se
utiliza como medida de los insumos de trabajo el nimero de trabajadores requeridos en la
produccién, no considerando las diferencias de habilidades, de destrezas o de calidad de los diversos
tipos de trabgjo.

¢) Medicién de los insumos de capital .- En cuanto alos insumos de capita, se puede suponer
gue se mueven proporcionalmente a los acervos reaes de capital 0 como la razén de inversion a
producto. También, que se gustan por cambios en su tasa de utilizacion, o bien, si se miden en
términos brutos o netos después de depreciacion. Comenta Kendrick (1961, 32) que en las
estimaciones de PTF “no es necesario llevar a cabo gustes por la tasa de utilizacién, ya que €l
capital esta disponible 8760 horas a afio y el movimiento de |as horas de capita a precios constantes
puede ser el mismo que el de los indices de acervo de capital real”. Asi, 10s acervos real es netos son
considerados como lamejor medida de la capacidad para contribuir ala produccion (1961, 35).

En este trabgjo se consideran como insumos de capital 1os acervos redes brutos, a precios de
1980, tal como los brinda el Banco de México, estimados mediante el méodo de inventario
perpetuo. Es decir, no se hacen gjustes por la tasa de utilizacion, tal como lo propone Kendrick, ni
tampoco se sustrae la depreciacion del capita ya que esta informacidn solo se encuentra, en el caso
de México, d nivel dedivision industrial hastael afio de 1993.
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Un punto final necesario de destacar es que, las razones de productividad dependen de las
ponderaciones utilizadas para convertir en insumos cada uno de los principaes factores de la
produccién. Aqui, se pueden considerar como ponderadores: la participacion en el ingreso de cada
uno de los factores de la produccion, trabajo y capital; o bien, se pueden considerar como
ponderadores los precios de cada uno de los factores ddl inicio del periodo o de un afio base, precios
gue, en este caso, se obtuvieron considerando las retribuciones reales de los asalariados entre el
nimero de Personas Ocupadas Remuneradas (POR) del afio base, en el caso de los insumos de
trabajo y, como los ingresos reales de |os empresarios entre los acervos reales brutos de capital, del

ano base, en el caso de losinsumos de capital.
I11.2 Hipotesis acer ca del crecimientoy distribucion dela PTF

Diferentes autores, al analizar las experiencias de las economias del Este Asiético, en busca
de fendbmenos o factores comunes en el exitoso desempefio, encontraron que si bien dichas
economias tenian una clara orientacion “hacia adentro” hasta principios de la década de los 60, es a
partir de entonces que siguieron una orientacion “hacia fuera’ 1o que les generd el posterior éxito
econdémico, caracteri zado por ser de tipo intensivo. 2

Con base en este antecedente y en la division que se ha propuesto del periodo de andlisis, en
dos subperiodos de |a economia mexicana, en las tres Ultimas décadas del S. XX, se espera que:

a) La apertura de México a la competencia internacional estimule los incrementos en la
eficiencia productiva doméstica, es decir, que el crecimiento de la economia en €
segundo subperiodo sea de tipo intensivo méas que extensivo.

b) El sector manufacturero, como la principal industria productora de bienes
“comerciables,” incremente de manera importante su eficiencia productiva en €
subperiodo 1987-1999.

13 Nishimizu y Robinson (1986) utilizando una funcién de produccion translog e incluyendo los insumos intermedios,
encuentran que en € periodo 1950-1970 Corea del Sur y Japdn presentaron un crecimiento industria de caracter
intensivo o bien que la contribucion delaPTF a crecimiento del producto fue mas importante que la contribucion de los
insumos. Young (1994) indica que d llamado “milagro” de las economias del Este Asidtico, puede no serlo s se
consideran medidas de productividad, como la del trabgo, més que medidas de bienestar, como la del producto per
capita; sin embargo, en el caso especifico de Corea del Sur e “sorprendente” desempefio se mantiene d utilizar
cualquiera de las medidas mencionadas, asi mismo comenta que los andlisis anteriores fallan a no considerar € también
destacado crecimiento de los insumos que él si considera.

34



Debido a que la economia nacional presentd un mejor desempefio, en términos de crecimiento, en €l
subperiodo de orientacion “hacia adentro” respecto a de orientacion “haciafuera,” se esperaria que:
C) Al nivel nacional los incrementos de productividad en e primer subperiodo se
distribuyan de una manera relativamente equitativa.
Del desempefio de las grandes divisiones de actividad econdmica, en el segundo subperiodo, destaca
ladel sector manufacturero, que fue superior al promedio nacional, de manera que se espera que:
d) En e segundo subperiodo € sector manufacturero presente una distribucion de las

variaciones de productividad méas equitativa.

I11. 3 Orientacion del crecimiento sectorial

En el capitulo anterior vimos que el crecimiento econémico, medido por € incremento del
PIB, puede deberse a la ampliacion de los recursos disponibles para la produccion, o bien, d
acrecentamiento de la eficiencia en el uso de dichos recursos. En términos de las fuentes del
crecimiento, cuando la contribucion de los incrementos de |la productividad es baja se sugiere un
fendmeno de crecimiento econdmico que se apoya, sobre todo, en un mayor empleo de los recursos
tangibles (trabajo y capital), es decir, el crecimiento es de tipo extensivo; en el otro caso, cuando la
contribucion de los incrementos de la productividad a crecimiento econdmico es ata, el crecimiento
se asocia con el aumento de los recursos de tipo intangible, como la mayor calificacion de la mano
de obra, la mejor organizacion administrativa, el avance tecnolégico o los mejores métodos de
produccion, es decir, € crecimiento econdmico es de tipo intensivo.

A partir de la posguerray hasta la década de los 70, la economia mexicana se caracterizo por
un crecimiento econémico de tipo extensivo, o basado en e crecimiento de los recursos;* en el caso
de la industria manufacturera dicha tendencia se extiende hasta la década de los 80.% Los estudios
gue hacen estas afirmaciones se han basado en estimaciones llevadas a cabo mediante una funcion
de produccion (Dollar y Sokoloff) o utilizando la representacion del método modificado de Kendrick

(Hernandez Laos). En el caso que nos ocupa, aunque el método de estimacion de la PTF que se

¥ Hernéndez Laos, E. “Evolucion de la productividad de los factores en México. Ed. Productividad, México, 1973.
Dollar, D. y K. Sokoloff. “Dos caminos de expansion industria: incremento de la productividad manufacturera en
México y Coreadd Sur, 1960-1980" en Wilkie, J. W. y J. Reyes Heroles G. G. “Industriay trabgo en México” UAM-I,
México, 1990.

> Hernandez Laos, E. “ Tendencias recientes de |la productividad industrial en México” en Investigacion Econémica 198,
oct-dic. México, 1991.
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utiliza, es el propuesto por este Ultimo autor, la representacion de la PTF es como una masa de
productividad en lugar de la tradicional representacion como un indice, de manera que procedemos
a andlisisde los resultados obtenidos.

El cuadro I11.1 muestra los resultados obtenidos en la estimacion de la masa de productividad
para la economia mexicana, asi como para siete de sus grandes divisiones. Sin embargo, confiados
en la afirmacion: “una imagen dice mas que mil palabras” presentamos primero, la figura 1, en la
cua se muestra el panorama de largo plazo para la economia mexicana. Como puede apreciarse de
dicha figura Unicamente en los 3 afios previos a la crisis de la deuda de 1982 y a la de 1994
(interval os sombreados) la economia mexicana presenté alguna ganancia de eficiencia en e uso de
SUS recursos, mas no alcanzan una proporcion lo suficientemente importante como para indicar un
crecimiento intensivo, més alin en los afos previos a 1989, y en los posteriores alacrisisde 1994, se

incurrio en pérdidas de eficiencia, sobre todo en este Gltimo 1apso.

Figura 1.- Variaciones del Producto, Insumosy PTF en la Economia Nacional.
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Fuente: Elaboracién propia con base en la Tabla 1. Economia Nacional a precios de 1980
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Lo que indican los resultados (cuadro 111.1, renglon Nacional) es que la economia mexicana
en todo el periodo (1970-1999), asi como en los subperiodos, de economia cerrada (1970-1987) y
economia abierta (1987-1999), basd su crecimiento en el aumento de los factores de la produccion
mas que en los incrementos de la eficiencia en el uso de dichos recursos; lo anterior queda
demostrado por el hecho que las variaciones en la productividad como proporcién del crecimiento
del producto presentan un signo negativo, tanto en todo el periodo como en cada uno de los
subperiodos de estudio, dicho de otra forma, los incrementos en el producto han sido menores que la
suma de los incrementos en los insumos de trabgjo y de capital. En el caso del crecimiento de los
insumos de trabajo, en los tres diferentes periodos de andlisis, han representado gproximadamente
una cuarta parte del crecimiento del producto; en contragparte € crecimiento de los insumos de
capital han representados algo mas de cuatro quintas partes del crecimiento del producto (ain mas
evidente en la figura 1), lo més notable para la economia nacional en los diferentes periodos de
andlisis es que ha basado su crecimiento fundamentalmente en el incremento de los insumos de

capital.

Cuadro IIl.1 Variaciones de la productividad y de los insumos como proporcién de las variaciones en el producto nacional y sectorial.
a

Da (OLY" / (DPIB)° (DU»"/ (DPIB) (Da) / (DPIB)
1970-87 | 1987-99 | 1970-99 |1970-87[1987-99]1970-99]1970-87]1987-99]1970-99]1970-87]1987-99[1970-99
Nacional -153,713.3| -227,226.0] -380,939.3] 23.74] 2750 2558 8279 82.99] 82.88] -6.53] -10.59] -8.46
2. Mineria -49,170.7] -19,531.8] -68,702.4] 15.67] -56.93] -2.50] 104.30] 180.53] 123.47] -19.97] -23.61] -20.88

3. Manufacturas 21,422.3] 383,209.6] 404,631.9 17.19] 23.23 20.87] 78.31 25.01] 45.86 4.50] 51.76] 33.27
4. Construccién -48,093.6] -265,616.5| -313,710.1] 124.35| 216.91| 171.02] 26.97] 161.77 94.94| -51.32| -278.68| -165.97
6 Comercio,
restaurante y
hoteles -744,339.9] -316,032.2|-1,060,372.0 10.16] 28.76 18.48] 229.45| 144.40| 191.38| -139.61] -73.15| -109.86
7 Transporte,
almacenamiento
y
comunicaciones | -28,876.1| -106,562.7f -135,438.8] 38.38] 39.23 38.85| 77.32f 106.62 93.68| -15.70| -45.86| -32.53
8 Servicios

financieros,

seguros y bienes
inmuebles 93,803.3] -68,378.6 25,424.8 11.46 6.06 8.83] 51.04] 122.69 85.96] 37.50] -28.75 5.21
9 Servicios
comunales,
sociales 'y
personales -181,677.7 70,116.0] -111,561.7f 68.80] 88.43 75.43] 70.18f -17.95|] 40.43| -38.98 29.53| -15.86

Fuente: Elaboracién propia con base en Tablas 1 a 9 a precios de 1980. a.- Variaciones de la productividad, b.- Incremento de los insumos de trabajo, c.- Incremento del producto, d.-
Incremento de los insumos de capital.

La industria manufacturera, como productora de bienes “comerciables’, alin cuando generd
ganancias de productividad, en los diferentes periodos de estudio, sdlo presentd un crecimiento
“ligeramente’ intensivo en el subperiodo de orientacion “hacia afuera’, esto puede ser visualizado

en lafigura 2, sobre todo en los afios posteriores a 1987, con una leve caida en € afio de 1995, este
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tipo de crecimiento se acompafié con una disminucion en los insumos de capital (cuadro 111.1, col.
9), los cuales cayeron hasta promediar un 25% de las variaciones del producto en dicho subperiodo;
en todo el periodo y en el subperiodo de orientacion “hacia adentro” este sector presentd un
crecimiento de tipo extensvo con un breve intervao (sombreado) de incrementos de eficiencia

productivaen los afios previos alacrisis de 1982.

Figura 2.- Variaciones del Producto, Insumos y PTF Manufacturero
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Fuente: Elaboracién propia con base en la Tabla 3.- Manufacturas, a precios de 1980.

En cuanto a resto de las grandes divisiones de actividad econdmica presentan, en todo el
periodo, como en los dos subperiodos, un crecimiento de tipo extensivo basado sobre todo en €
incremento de los insumos de capital, con un comportamiento algo diferente para construccién,
durante el subperiodo 1970-1987, en el cual & crecimiento de dichos insumos representaron una
cuarta parte del crecimiento del producto de esta gran division; en la comparacion de los dos
subperiodos de analisis (columnas 11 y 12) podemos apreciar que es, precisamente construccion la

gue se vio seriamente afectada, de una manera negativa, pues registré importantes pérdidas de
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productividad en el subperiodo de orientacién “hacia fuerd’ acompafiado de un incremento
destacado en los insumos de capital.

Hasta aqui se ha identificado un crecimiento de tipo extensivo en la economia mexicana
cuando el crecimiento de los insumos es mayor que el crecimiento del producto, es decir, cuando las
variaciones de productividad presentan un signo negativo, incluso como proporcion del crecimiento
del producto; sin embargo, la forma tradicional de identificar un crecimiento de tipo extensivo es
cuando la contribucion de los incrementos en la productividad al crecimiento del producto es bagja.

El sefidlamiento anterior tiene sentido cuando se considera el efecto que tiene el cambio de
orientacion en la estrategia de desarrollo de la economia mexicana sobre el desempefio de los
servicios financieros y los comunales. Si bien es cierto que las dos grandes divisiones de actividad
mencionadas presentaron ganancias de productividad en algunos | apsos de tiempo, los primeros en el
subperiodo de economia cerrada y en todo el periodo y los segundos en el subperiodo de economia
abierta, es evidente que las dos grandes divisiones presenta un crecimiento de tipo extensivo, pues
dichas ganancias representan un 37%, un 5y un 30% como proporcion del crecimiento del producto
en cada periodo mencionado. Una cuestion final por sefidar, para estas dos grandes divisiones de
actividad, es que en el periodo de economia abierta los insumos de capital registraron un crecimiento
importante, en el caso de los servicios financieros, y un crecimiento incluso negativo, 0 un

decrecimiento, en el caso de los comunales.

111.3.1 Orientacion del crecimiento manufacturero.

Las manufacturas, a diferencia del resto de las grandes divisiones de actividad de la
economia mexicana, presenta un crecimiento basado en los incrementos de la eficienciaen € uso de
sus recursos en el periodo de orientacion “hacia fuera’ o un crecimiento “ligeramente” intensivo, es
por ello que en este apartado se desglosa el desemperio de cada una de sus divisiones.

El cuadro 111.2 resume los resultados respecto al tipo de crecimiento que enfrent6 laindustria
manufacturera, asi como las nueve divisiones de las cuales se compone. Puede apreciarse en todo el
periodo (columna 4), que cas todas las divisiones manufactureras, con la excepcion de otras
industrias, registraron variaciones de productividad positivas; sin embargo, Unicamente las industrias

quimicay a metdlica béasica se les puede considerar que presentaron un crecimiento de tipo intensivo
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puesto gue la contribucién de las ganancias de eficienciaa crecimiento del producto alcanz6 69% y
58% respectivamente (Ultimacolumna).

Respecto a la comparacion del desempefio de las divisiones manufactureras en los
subperiodos de economia abiertay cerrada, podemos apreciar que en el primero de ellos, Unicamente
las industrias alimenticia, papelera 'y quimica registraron ganancias positivas de eficiencia (columna
2), pero sdlo esta ultima registr6 un crecimiento de tipo intensivo (columna 11). En cuanto al
segundo subperiodo, todas las divisiones manufactureras incurrieron en ganancias positivas de
eficiencia (columna 3) y, en contraparte con e desempefio del primer subperiodo, en estaocasion las
industrias alimenticia, pagpelera 'y productos metélicos presentaron un crecimiento de tipo extensivo
(columna 12), una baja contribucion de los incrementos de eficiencia al crecimiento del producto; el
resto de divisiones manufactureras tuvieron un crecimiento intensivo en el periodo de economia
abierta, resalta los casos de las industrias maderera, quimica, minerales no metalicos y metdlica

basica.

Cuadro lll.2 Incremento de los insumos y de la productividad como proporcién de los incrementos en el producto manufacturero y
sus divisiones.
Da® (DL*" / (DPIB)° (DU»? / (DPIB) (Da) / (DPIB)
1970-87 1987-99 1970-99 |1970-87]1987-99(1970-99|1970-87[1987-99)1970-99{1970-87|1987-99( 1970-99
3. Manufacturas 21,422.3| 383,209.6] 404,631.9] 17.19] 23.23] 20.87] 78.31] 25.01] 45.86 4.50] 51.76] 33.27
Alimenticios,
bebidas y 61,280.6] 31,089.0 92,369.6] 15.48 2.45 8.47| 34.79| 75.86| 56.87| 49.73] 21.69| 34.65
prendas de

vestir e industria -7,861.7 27,289.3 19,427.6 18.51] 54.00] 40.04] 104.83 -6.53 37.27| -23.34] 52.53| 22.68
3.11I. Industria de

la madera y -5,393.0 14,931.4 9,538.4 13.01] 77.13 26.01] 118.19{ -316.67 30.00] -31.20| 339.54f 43.99
productos de
papel, imprenta
y editoriales. 11,125.0 12,700.1 23,825.2 14.36] 27.75| 2152 46.11 32.97 39.08] 39.53 39.28] 39.40
3.V Sustancias
quimicas,
derivados del 83,979.5|] 101,511.5| 185,491.0 12.83 9.50 11.43] 33.19 0.77 19.54] 53.98 89.73] 69.03
3.VI Productos
de minerales no
metalicos, -2,771.5 21,284.6 18,513.1 16.34 -4.98 6.53] 93.40 17.20] 58.33 -9.74] 87.78] 35.14
3.VII Industria

metalica basica. -3,801.5 50,623.9 46,822.4 13.83] -11.12 -0.95| 97.77 4.77 42.68| -11.60|] 106.35| 58.27
3.VIIl Productos

metalicos,
maquinaria y -19,387.8 95,520.1 76,132.3 22.76 41.85 37.72] 102.88 23.23 40.48| -25.64 34.92 21.80
3.IX Otras
industria -44,440.6] -12,344.4 -56,785.0f -135.85 99.69| 150.69| -522.34 37.79] 159.07| -758.19| -37.48| -209.76

Fuente: Elaboraci6n propia con base en Tablas 3.1 a 3.9, a precios de 1980, a.- Incremento de la productividad, b.- Incremento de los insumos de trabajo, c.- Incremento del producto,
d.- Incremento de los insumos de capital .

Se presentan, también, las figuras 3 y 4 que indican la dindmica del comportamiento de las
industrias alimenticiay quimica, los cuales consideraremos en el siguiente apartado por dos razones:
la primera, en e todo el periodo tienen un comportamiento contrario, los productos alimenticios
vieron disminuida su contribucién al producto manufacturero acompafiado de una disminucion en la

captacion de trabgjo, en tanto las sustancia quimicas incrementan su contribucion a producto con
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una caida en su captacion de trabgjo de un punto porcentual; la segunda se basa en el hecho que €l
cambio de orientacion de la economia mexicana tuvo un efecto contrario en cada una de estas dos
industrias. La industria alimenticia vio profundizado su crecimiento de tipo extensivo basando su
crecimiento, sobre todo, en los insumos de capital, en tanto que la quimica obtuvo un crecimiento
cada vez mas intensivo con una importancia de los insumo de capital cada vez menos importante,

como puede observarse en lafigura4.

Figura 3.- Variaciones del Producto, Insumos y PTF en la Industria Alimenticia
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Fuente: Elaboracién propia con base en la Tabla 3.1 Productos Alimenticios, a precios de 1980.

Figura 4.- Variaciones de Producto, Insumos y PTF del Sector Quimico
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Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla3.V Sustancias Quimicas, a precios de 1980
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I11.4 Distribucion de la productividad total de los factores

Como se menciona arriba, segin Kendrick (1961: 129-130), los incrementos en la eficiencia
en el uso de los factores de la produccion (PTF) generan una masa de productividad, la cual se tiene
que repartir entre los factores que contribuyen a su generacion mediante e sistema de precios
relativos, tanto de productos como de factores, por |o tanto para poder encontrar el destino de la
productividad, con la metodologia elegida, sblo se requiere comparar la diferencia entre los
incrementos en los ingresos reales de cada factor y de los insumos reales de cada uno de los factores.

Las ganancias de productividad pueden tener tres destinos (Hernandez Laos. 1973, 73), d
nivel de rama de ectividad: @ los asalariados, b) los empresarios y el gobierno y c) los
consumidores. Sin embargo, en un nivel de agregacién mayor (y como nuestra evidencialo confirma
al nive de divison manufacturera) dichas ganancias solo se distribuyen entre los dos primeros con
lo que se cancela € tercer destino, por quedar incluido en cualquiera de los dos primeros.

En este apartado se analiza la distribucion de las variaciones de productividad entre los
factores que contribuyen a su generacion en los tres niveles de agregecion que se han venido
manejando: nacional, sectorial y de divisiones manufactureras. Debido a que los resultados son de
una extension considerable se procede a presentarlos de manera separada en todo el periodo y en los

dos subperiodos de estudio.

I11. 4. 1 Distribucién de las variaciones de productividad al nivel nacional, sectorial y

divisiones manufactur er as.

Periodo total: 1970-1999

En el periodo total la economia nacional incurrié en una pérdida de eficiencia (Cuadro
[11.4.1, columna 4) que como proporcion del incremento del producto alcanzé un -8.5% (columna
10). La diferencia entre los incrementos de |0s ingresos reales y 10s insumos reales de cada uno de
los factores (DH para el trabajo y DT para e capitd) indican que los trabajadores se apropiaron una
parte positiva de la productividad la cual acanzé un 92.9% (columna 6) que representd 7.9% como
proporcién del incremento del producto (columna8), en tanto que los empresarios incurrieron en una
pérdida al resultar negativa la diferencia entre € incremento de los ingresos y los insumos reaes de

capital y represento un -192.9% de la productividad y un -16.3% respecto al incremento del producto
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(columna 9). Debido a que es un aspecto sumamente negativo de todo el periodo se agrega la figura
I11.4.1 en lacua se puede gpreciar, como se indico en el apartado anterior, que en los afios previos a
las crisis de 1982 y en 1984-1985 y 1994 |a economia mexicana presentd ganancia de eficiencia que
coinciden con una apropiacion pequefia, pero positiva, de dichas ganancias por parte de los
empresarios (afos sombreados).

Tabla lll.4.1.- Incrementos de la productividad y el producto, incrementos de la diferencia de los ingresos y los insumos reales
de factores y su participacién en la productividad y el producto (1970-1999).

DH? DT’ Da’ DPIB DH/Da’ | DT/Da’ | pH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB’
Nacional 353,783.4 -734,722.7| -380,939.31| 4,501,567.54 92.87| -192.87 7.86 -16.32 -8.46
2. Mineria 46,286.2 -114,988.7| -68,702.43 328,961.06 67.37| -167.37 14.07 -34.96 -20.88
3. Manufacturas 52,501.9 352,130.0 404,631.9] 1,216,071.7 12.98| 87.02 4.32 28.96 33.27
4. Construccion -209,592.2 -104,117.9] -313,710.1 189,021.5| -66.81] -33.19 -110.88 -55.08 -165.97
6 Comercio,
restaurante y
hoteles 100,158.1| -1,160,530.1] -1,060,372.0 965,165.2 9.45( -109.45 10.38 -120.24 -109.86
7 Transporte,
almacenamiento y
comunicaciones -70,420.1 -65,018.7| -135,438.8 416,326.6] -51.99| -48.01 -16.91 -15.62 -32.53
8 Servicios
financieros, seguros
y bienes inmuebles 4,231.2 21,193.6 25,424.8 487,977.9 16.64| 83.36 0.87 4.34 5.21
9 Servicios
comunales, sociales|
y personales -151,912.2 40,350.5] -111,561.7 703,534.9] -136.17 36.17 -21.59 5.74 -15.86

Fuente: Elaboracién propia con base en Tablas 1 a 9, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los
insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la
masa de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de "c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- “c" como
proporcion del incremento del producto.

Figura lll.4.1.- Distribucién Factorial de la Productividad en la Economia Mexicana

600000

400000 ]

200000

-200000

-400000

-600000 |

-800000

ARo
Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 1.- Economia Nacional,

a precios de 1980. Hy T el incremento de la diferencia en los ingresos
ylos insumos reales del trabajo y el capital, respectivamente.



Al nivel de gran division de actividad econdmica |os resultados fueron heterogéneos.

Un patron de distribucion de las variaciones de la productividad semejante al nacional, es
decir, una apropiacion positiva por parte de los trabajadores y una apropiacion negativa por parte de
los empresarios, aunque de magnitud diferente, se presentd en mineria'y comercio e inverso en e
caso de servicios comunales que, de cualquier manera, presentd pérdidas de productividad. En
construccion y transporte, dichas pérdidas se reparten entre cada factor, en construccion es e factor
trabgjo quien cargd la mayor proporcion de ellas, dos terceras partes, en tanto que en transporte se
distribuyeron de una manera un tanto proporcional.

Resultados positivos en materia de variaciones de productividad se presentaron, en el periodo
total, en los casos de manufacturas y en servicios financieros y fueron repartidas de la siguiente
manera. En las manufacturas 13% de las ganancias de productividad quedaron en manos de los
trabajadores, el resto (87%) en manos de los empresarios, cada una de dichas apropiaciones
representaron 4.3 y 29% como proporcion del incremento del producto manufacturero. La figura
111.4.1.1 nos hace evidente que a partir de 1984, la apropiacion de la productividad manufacturera
por parte de los empresarios fue creciente, que se muestra un tanto fluctuante hasta 1994, pero a
partir de este afio consolido su tendencia

Figuralll.4.1.1.- Distribuciéon Factorial de la Productividad Manufacturera
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Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.- Manufacturas, a precios
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En los servicios financieros los trabajadores se apropiaron e 16.6% de las variaciones de la
productividad pero que representaron el 0.9% como proporcion del producto del sector, en tanto que
el 83.4% de las ganancias de productividad que quedd en manos de |os empresarios representd solo
el 4.3% del incremento del producto de dicho sector.

Respecto a la desagregacion de las divisiones manufactureras los resultados del periodo total
se reportan en la tabla 111.4.1.1. Todas las divisiones manufactureras obtuvieron ganancias de
productividad, con la excepcion de otras industrias manufactureras incurrieron en pérdidas de
eficiencia, las cuales fueron repartidas en casi tres quintas partes para el trabgo y € resto para los
empresarios (columnas 6 y 7). En las industrias de textiles, maderera 'y de productos metdlicos los
trabajadores tuvieron una gpropiacion negativa de las ganancias de productividad que van desde un

10% en textiles hasta un 26% en productos metalicos.

Tabla ll1.4.1.1.- Incrementos de la productividad y el producto manufacturero, incrementos de la diferencia de los ingresos e
insumos reales de factores en la productividad y el producto manufactureros (1970-1999).
DH* DT° Da° DPIB DH/Da’ | DT/Da” | pH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB'
Manufacturas 52,501.9 352,130.0 404,631.9 1,216,071.7 12.98 87.02 4.32 28.96 33.27

| Productos alimenticios,
bebidas y tabaco

13,522.9 78,846.7 92,369.6 266,551.2 14.64 85.36 5.07 29.58 34.65
Il Textiles, prendas de
vestir e industria del
cuero -1,916.5 21,344.1 19,427.6 85,642.0 -9.86] 109.86 -2.24 24.92 22.68
11l Industria de la madera
y productos de madera -2,180.0 11,718.4 9,538.4 21,682.2 -22.86] 122.86 -10.05 54.05 43.99
IV Papel, productos de
papel, imprenta y
editoriales 5,776.6 18,048.6 23,825.2 60,473.0] 2425 7575 9.55 29.85 39.40
V Sustancias quimicas,
derivados del petréleo,
prod. de caucho y 59,847.7 125,643.3 185,491.0 268,691.4 32.26 67.74 22.27 46.76 69.03
VI Productos de minerales
no metalicos, excep.
derivados del petrdleo 561.2 17,951.9 18,513.1 52,691.2 3.03] 96.97 1.07 34.07 35.14
VII Industria metélica
basica 6,252.1 40,570.3 46.,822.4 80,360.4 13.35 86.65 7.78 50.49 58.27
VIII Productos metalicos,
maquinaria y equipo

-19,895.7 96,028.0 76,132.3 349,204.2 -26.13] 126.13 -5.70 27.50 21.80
IX Otras industria
manufactureras -32,959.5 -23,825.5 -56,785.0 27,071.1 -58.04] -41.96 -121.75 -88.01 -209.76

Fuente: Elaboracién propia con base en Tablas 3.1 a 3.1X, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los
insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa
de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de "c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- “c" como proporcién del
incremento del producto.

El resto de las divisiones manufactureras repartieron positivamente las ganancias de
productividad entre trabajadores y empresarios. Por ejemplo, en la industria alimenticia los
trabajadores se apropiaron 15% de las ganancias de productividad que representaron el 5% del
incremento de su producto, en tanto que el resto (85%) fueron apropiadas por los empresarios y
representaron el 29.6% del incremento de su producto. Un patrén semejante se presento en el caso de

metalicabésica. En cuanto apapel y sustancias quimicas se destacaron |os trabajadores, los cuaes se
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apropiaron cas una cuarta 'y una tercera parte de las ganancias de productividad, respectivamente.
Finalmente, en minerales no metalicos, los trabajadores apenas se apropiaron el 3% de las ganancias
de productividad. Al igua que en el apartado anterior se presentan las figuras 111.4.1.2 y 111.4.1.3
donde se indica gréficamente la distribucion factorial de la productividad en las industrias

alimenticiay quimica.

| Figura lll.4.1.2.- Distribucion Factorial de la Productividad en Productos Alimenticios |
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Fuente: Elaboracién propiacon base en Tabla 3.1.- Productos Alimenticios,
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Figuralll.4.1.3.- Distribucidon Factorial de la Productividad en Sustancias Quimicas
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Subperiodo 1970-1987

Al igual que en el periodo total, en el subperiodo de orientacion “hacia adentro” la economia
nacional present6 pérdidas de productividad (tabla 11.4.2 columna 4) que alcanzaron una proporcion
de -6.5% respecto d incremento del producto nacional (columna 10), dicha variacion de la
productividad se repartié como pérdidas entre los trabagjadores y los empresarios (-87% y -13%
columnas 6 y 7) y representaron, como proporcion de la variacion del producto -5.7 y -0.8%

(columnas 8 y 9), respectivamente.

Tabla lll.4.2.- Incrementos de la productividad y el producto, incrementos de la diferencia de los ingresos e insumos reales de
factores y su participacion en la productividad y el producto (1970-1987).

DH? DT’ Da’ DPIB DH/Da® | DT/Da’ | DH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB'
Nacional -133,825.4 -19,887.9] -153,713.33] 2,355,036.09] -87.06] -12.94 -5.68 -0.84 -6.53
2. Mineria -48,627.7 -542.9] -49,170.66] 246,222.89] -98.90] -1.10 -19.75 -0.22 -19.97
3. Manufacturas -79,285.4]  100,707.7 21,422.3 475,691.9] -370.11] 470.11 -16.67 21.17 4.50
4. Construccion -57,836.6 9,743.1]  -48,093.6 93,709.6] -120.26] 20.26 61.72 10.40 -51.32
6 Comercio, restaurante y
hoteles -18,628.6]  -725,711.3] -744,339.9 533,153.7 -2.50] -97.50 -3.49|  -136.12|  -139.61

7 Transporte,
almacenamiento y
comunicaciones -40,556.2 11,680.0 -28,876.1 183,944.3| -140.45 40.45 -22.05 6.35 -15.70
8 Servicios financieros,
seguros y bienes

inmuebles 41,002.5 52,800.8 93,803.3 250,145.0 43.71] 56.29 16.39 21.11 37.50
9 Servicios comunales,
sociales y personales -65,808.1 -115,869.6 -181,677.7 466,057.9 -36.22| -63.78 -14.12 -24.86 -38.98

Fuente: Elaboracié propia con base en Tablas 1 a 9, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos
reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa de
productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de “c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- “c" como proporcién del
incremento del producto.

Algunas cuestiones adicionales destacan de la tabla anterior; por gemplo, solo las grandes
divisiones manufacturera y servicios financieros presentaron variaciones de productividad positivas,
en el caso de estos Ultimos se repartieron de una forma bastante proporcional; sin embargo, en
aquélla los trabajadores tuvieron una gpropiacion negativa de las ganancias de productividad de
370%, en tanto que los empresarios se apropiaron e 470% de dichas ganancias, las cuales
representaron unaquinta parte del incremento del producto manufacturero.

Otra cuestion que destaca es en los casos de mineria, comercio y en los servicios comunales
tanto asalariados como empresarios tuvieron una apropiacion negativa de las variaciones de
productividad; € patron de apropiacion en mineria fue semejante a descrito para la economia
nacional, en comercio el patron fue inverso, en tanto que en los servicios comunales los trabajadores
tuvieron una apropiacion negativa de 36% Yy los empresarios de 64%. Finalmente, en e caso de

construccioén y de transportes |os trabajadores tuvieron una apropiacion negativa de la productividad
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generada, 120 y 140% respectivamente; en tanto, |os empresarios se apropiaron de manera positiva
unaquintay dos quintas partes de las ganancias de productividad, respectivamente.

L os resultados de |as divisiones manufactureras en este primer subperiodo son reportados en
la tabla 111.4.2.1. Como puede agoreciarse en la columna 4, en este subperiodo, solamente las
industrias alimenticia, papeleray sustancias quimicas tuvieron ganancias positivas de productividad,
las cuales en el Ultimo caso se repartieron positivamente entre |os trabajadores y |0s empresarios en
un 1.4y 98.6% respectivamente, lo cual representd 0.7% en el caso de los trabagjadores y 53.3% para
los empresarios, respecto a incremento del producto de esta division; en los dos primeros casos
mencionados |os trabajadores tuvieron una gpropiacion negativa de los incrementos de la eficiencia,
en tanto |os empresarios se apropiaron 130% Yy 174% que representd, aproximadamente dos terceras

partes del incremento del producto de cadadivision.

Tabla 111.4.2.1.- Incrementos de la productividad y el producto manufacturero, incremento de la diferencia de los ingresos e insumos
reales de factores en la productividad y el producto manufactureros (1970-1987).
DH® DT” Da’ DPIB pH/Da” | DT/Da” | DH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB'
Manufacturas -79,285.4 100,707.7 21,422.3 475,691.9] -370.11| 470.11 -16.67 21.17 4.50
| Productos alimenticios,
bebidas y tabaco
-18,689.4 79,970.0 61,280.6 123,237.5 -30.50] 130.50 -15.17 64.89 49.73
Il Textiles, prendas de
vestir e industria del
cuero -11,928.4 4,066.7 -7,861.7 33,688.5] -151.73 51.73 -35.41 12.07 -23.34
11l Industria de la madera
y productos de madera -3,085.3 -2,307.7 -5,393.0 17,284.7 -57.21| -42.79 -17.85 -13.35 -31.20
IV Papel, productos de
papel, imprenta y -8,278.0 19,403.0 11,125.0 28,1415 -74.41| 174.41 -29.42 68.95 39.53
V Sustancias quimicas,
derivados del petrdleo,
prod. de caucho y
|plasticos 1,144.6 82,834.9 83,979.5 155,565.8 1.36 98.64 0.74 53.25 53.98
VI Productos de minerales|
no metalicos, excep.
derivados del petréleo
-6,111.9 3,340.4 -2,771.5 28,442.3] -220.53| 120.53 -21.49 11.74 -9.74
VII Industria metélica
basica -3,692.5 -109.0 -3,801.5 32,758.2 -97.13 -2.87 -11.27 -0.33 -11.60
VIl Productos metalicos,
maquinariay equipo -14,522.4 -4,865.4 -19,387.8 75,625.8] -74.90| -25.10 -19.20 -6.43 -25.64
IX Otras industria
manufactureras -15,692.8 -28,747.8 -44,440.6 -5,861.4 -35.31] -64.69 -267.73 -490.46 -758.19

Fuente: Elaboracion propia con base en Tablas 3.1 a 3.I1X, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los
insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa
de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de "c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- "c" como proporcion del
incremento del producto.

El resto de las divisiones manufactureras incurrieron en pérdidas de eficiencia representadas
por un signo negativo en la masa de productividad. Destaca en los casos de textiles y minerales no
metalicos, que los empresarios tuvieron una apropiacion positiva, es decir, en ambos casos, se
presentd para los trabagjadores no sdlo las mermas de productividad sino también la apropiacion

positiva de los empresarios.



Subperiodo 1987-1999

Respecto a subperiodo de economia abierta, a nivel nacional, hubo una pérdida de eficiencia
que representd -10.6% respecto a incremento del producto (tabla 111.4.3 columna 10), en este
subperiodo los empresarios cargaron con las pérdidas de productividad (-314.6%), en tanto, una
masa positiva quedé en manos de los trabgjadores (214.6%). En este subperiodo, nuevamente, las
manufacturas y los servicios comunales tuvieron ganancias positivas de productividad, en estos
ultimos el patron de apropiacion fue inverso a presentado a escala nacional, en tanto que en las
manufacturas ambos factores de la produccion se vieron beneficiados con las ganancias de
productividad, apropidndose los trabgjadores un 34% de dichas ganancias y |os empresarios 66%

gue representaron 17.8 y 34% como proporcién del crecimiento del producto de laindustria.

Tabla 111.4.3.- Incrementos de la productividad y el producto, incremento de la diferencia de los ingresos e insumos reales de
factores en la productividad y el producto (1987-1999).

DH? DT’ Da’ DPIB DH/Da® | DT/Da’ | DH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB'
Nacional 487,608.8]  -714,834.8] -227,225.97] 2,146,531.45] 214.59] -314.59 22.72 -33.30 -10.59
2. Mineria 94,914.0] -114,445.7] -19,531.77 82,738.17] 485.95| -585.95 114.72]  -138.32 -23.61
3. Manufacturas 131,787.3]  251,422.3]  383,209.6 740,379.8]  34.39] 65.61 17.80 33.96 51.76
4. Construccion -151,755.5] -113,861.0] -265,616.5 95,311.9] -57.13] -42.87] -159.22] -119.46] -278.68
6 Comercio, restaurante y
hoteles 118,786.6] -434,818.8| -316,032.2 432,011.5|  37.59] -137.59 27.50|  -100.65 -73.15

7 Transporte,
almacenamiento y
comunicaciones -29,863.9 -76,698.8] -106,562.7 232,382.3| -28.02| -71.98 -12.85 -33.01 -45.86
8 Servicios financieros,
seguros y bienes

inmuebles -36,771.4 -31,607.2 -68,378.6 237,832.9 -53.78| -46.22 -15.46 -13.29 -28.75
9 Servicios comunales,
sociales y personales -86,104.1 156,220.1 70,116.0 237,477.0] -122.80| 222.80 -36.26 65.78 29.53

Fuente: Elaboracién propia con base en Tablas 1 a 9, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los
insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa
de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de “c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- "c" como proporcién del
incremento del producto.

El resto de grandes divisiones incurrieron en pérdidas de eficiencia en las cuales mineria y
comercio presentaron un patron de gpropiacion de la productividad semegante al de la economia
naciona. En construccién y servicios financieros los detrimentos de productividad se repartieron
entre los trabgadores y los empresarios en cerca de tres quintas partes para los primeros y dos
guintas partes para los Ultimos; finalmente, en transporte se repartieron en 28% para |os trabajadores
y 72% paralos empresarios.

El sector manufacturero, como €l caso destacado de eficiencia productiva, presentd los
siguientes resultados en la tabla I11.4.3.1. Con la excepcidn de otras industrias todas las divisiones
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manufactureras presentaron incrementos en la eficiencia en el uso de los recursos. En las industrias
alimenticiay papeleralos trabajadores se apropiaron un porcentaje mayor al incremento mismo de la
productividad, en tanto los empresarios tuvieron una apropiacion negativa de 3.6 y 10.6% en cada
una de dichas divisiones. Un patrén de gpropiacion inverso a que se acaba de describir se presentd
en laindustria de productos metalicos, en lacual, los trabajadores tuvieron una apropiacion negativa
de 5.6%.

Destaca en textiles y en minerales no metalicos que los trabajadores se apropiaron casi una
tercera parte de las variaciones de productividad, en tanto que dos terceras partes quedaron en manos
de los empresarios. En las industrias maderera y en metélica bésica los trabgjadores se apropiaron
6% y 19.6% de las ganancias de productividad, respectivamente. El ejemplo de apropiacién de las
ganancias de eficiencia més proporcional ocurrio en la industria quimica donde el 58% quedo6 en

manos de |os trabgadores y 42% en manos de los empresari os.

Tabla 111.4.3.1.- Incrementos de la productividad y el producto manufacturero, incrementos de la diferencia de los ingresos e
insumos reales de factores en la productividad y en el producto manufactureros (1987-1999).

DH® DT’ Da° DPIB DH/Da” | DT/Da” | DH/DPIB® | DT/DPIB® | Da/DPIB'

Manufacturas 131,787.3 251,422.3 383,209.6 740,379.8 34.39 65.61 17.80 33.96 51.76

| Productos alimenticios,
bebidas y tabaco 32,212.3 -1,123.3 31,089.0 143,313.7| 103.61 -3.61 22.48 -0.78 21.69
Il Textiles, prendas de
vestir e industria del

cuero 10,011.9 17,277.4 27,289.3 51,953.5 36.69 63.31 19.27 33.26 52.53
11l Industria de la madera
y productos de madera 905.3 14,026.1 14,931.4 4,397.5 6.06 93.94 20.59 318.95 339.54

IV Papel, productos de
papel, imprenta y

editoriales 14,054.6 -1,354.4 12,700.1 32,331.5|] 110.66] -10.66 43.47 -4.19 39.28
V Sustancias quimicas,
derivados del petréleo,
prod. de caucho y

plasticos 58,703.1 42,808.4 101,511.5 113,125.5 57.83 42.17 51.89 37.84 89.73

VI Productos de minerales|
no metalicos, excep.

derivados del petréleo 6,673.1 14,611.5 21,284.6 24,248.9 31.35 68.65 27.52 60.26 87.78
VII Industria metélica
basica 9,944.6 40,679.3 50,623.9 47,602.2 19.64 80.36 20.89 85.46 106.35

VIl Productos metalicos,

magquinaria y equipo -5,373.3 100,893.4 95,520.1 273,578.5 -5.63| 105.63 -1.96 36.88 34.92
IX Otras industria
manufactureras -17,266.7 4,922.4 -12,344.4 32,932.5] -139.88 39.88 -52.43 14.95 -37.48

Fuente: Elaboracion propia con base en Tablas 3.1 a 3.IX, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los
insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa
de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de "c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del producto; f.- "c" como proporcion del
incremento del producto.
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I11. 4.2 Acerca del patrén de distribucion

Como se comentd al inicio del gpartado 111.4, uno de los factores que contribuyen en la
determinacion de los patrones de distribucion de las variaciones de la productividad son los
movimientos de |os precios relativos, tanto de los productos como de los factores. En este se avanza
en la ilustracion de los patrones distributivos de la productividad a escala naciona y del sector
manufacturero el cual consideramos el caso mas destacado por varias razones. una, es un sector que
contribuye con cas una cuarta parte del producto total, presentando la segunda mayor tasa de
crecimiento de su producto en todo el periodo (Tabla 1.4.1); otra, debido a que es e Unico sector que
presentd un crecimiento de tipo intensivo en el subperiodo de orientacion “hacia afuera’ (cuadro
[11.1), y finalmente, debido a que es el sector vinculado por excelencia con los bienes comerciables;
a nivel de division manufacturera incluimos los casos de las industrias alimenticia 'y quimica, €
primero de ellos fue caracterizado por una caida tanto en su contribucién a producto como en su
captacion de empleo (Tabla 1.4.1.2) y por un acentuamiento del crecimiento de tipo extensivo en €
segundo subperido de andlisis (cuadro 111.2), en tanto, el segundo caso se caracteriz6 por un aumento
en la contribucion a producto manufacturero con una pequefia disminucion en la captacion del
empleo (Tabla 1.4.1.2) y es la Unica division manufacturera que presento un crecimiento intensivo

en todos los periodos de andlisis (cuadro 111.2).

Economia nacional

En el cuadro 1 siguiente se presentan los indices de salario real, ganancias reales y € indice
de precios relativos para la economia nacional. Resulta evidente, en la figura 111.4.2, la dificultad
para llevar a cabo una evaluacion para los tres periodos debido, sobre todo, a movimiento errético
gue presenta el indice de saarios redes, por ello se procedié a una subdivisién adicional de los
subperiodos de economia abierta 'y cerrada que se presenta en la Tabla Nacional extendida, en dicha
tabla los ultimos cuatro renglones presentan |as divisiones adicionales, a saber: 1970 a 1980, 1980 a
1987, 1987 a 1994 y la tltima de este afio hasta 1999.

Se puede apreciar en los dos subintervalos adicionales de economia cerrada, cuadro 1 y
figura 111.4.2, que para €l periodo 1970 a 1980 € indice de salarios reales respecto a indice de
precios reales del capital, es decir, el indice de precios relativos, ascendid de 100% en 1970 hastaun

pico maximo de 122% en 1976, afio a partir del cual nuevamente comenzo a descender hasta cas
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alcanzar el nive inicial (102%), en tanto que entre 1980 y 1987 los precios reativos caen hasta un
minimo de 65%, este movimiento diferenciado en los precios relativos puede contribuir a explicar
gue en el primer subintervalo 88% de las ganancias de productividad quedaran en manos de los
trabgjadores y 12% en manos de los empresarios (Tabla Nacional extendida, renglon 5 columna6) y
en el segundo subintervalo las pérdidas de productividad, en gue incurrié la economia nacional, se
repartieran exactamente en la misma proporcion del subintervalo previo entre trabajadores y

empresarios.

Cuadro 1.- Economia Nacional

indice de indice de
indice de excedente real precios

Afo |salario real (W,) ((SH)] relativos (W/Uy;)
1970 100.00 100.00 100.00
1971 103.23 104.06 99.20
1972 116.31 110.08 105.65
1973 121.84 120.73 100.92
1974 131.98 125.99 104.76
1975 144.66 130.40 110.93
1976 159.71 131.36 121.58
1977 159.39 138.99 114.68
1978 169.31 153.86 110.04
1979 184.91 169.24 109.26
1980 193.09 189.79 101.74
1981 211.35 205.71 102.75
1982 198.55 210.78 94.20
1983 158.85 219.32 72.43
1984 158.86 230.41 68.95
1985 163.28 236.22 69.12
1986 154.67 228.50 67.69
1987 153.24 233.95 65.50
1988 189.29 218.85 86.49
1989 196.05 228.70 85.72
1990 206.38 240.07 85.96
1991 224.95 244.75 91.91
1992 248.33 245.19 101.28
1993 266.04 242.84 109.56
1994 282.46 250.97 112.55
1995 234.59 252.37 92.96
1996 230.21 274.51 83.86
1997 253.52 288.85 87.77
1998 272.15 300.09 90.69
1999 288.46 307.98 93.66
Fuente: Elaboracién con base en Tabla 1.- Economia

Nacional.

Para el caso de la economia abiertay sus dos subintervalos (Gltimos dos renglones de Tabla
Nacional extendida), en el primero de ellos, de 1987 a 1994, |os precios relativos casi se duplicaron,
pasaron de un nivel minimo de 65% en 1987 a 112% en 1994, es decir, |os salarios reales crecieron
considerablemente més deprisa que los precio reales del capita, esto explica que € trabgjo se
apropiara € 388% de la masa de productividad generada por la economia, en tanto, el factor capital
incurrié en pérdidas de aproximadamente el 288%.
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Figuralll.4.2.- Economia Nacional: Indices de Salarios y Ganancias
Reales y de Precios Relativos
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Fuente: Elaboracién propiacondatos de Tablal.- Economia Nacional,

a precios de 1980.
Tabla Nacional extendida

DH® Dr® Da'

Subperiodo DH? DT” DH+DT Da’ DH/Da" DT/Da"” DPIBNal DPIBNal DPIBNal DPIBNal
D1970-1987 -133,825.4, -19,887.9 -153,713.3 -153,713.3] -87.06 -12.94 2,355,036.1 -5.68 -0.84 -6.53
D1987-1999 487,608.8 -714,834.8 -227,226.0 -227,226.0] 214.59 -314.59 2,146,531.4 22.72 -33.30 -10.59
D1970-1999 353,783.4 -734,722.7 -380,939.3 -380,939.3| 92.87 -192.87 4,501,567.5 7.86 -16.32 -8.46
D1970-1980 375,149.3 51,676.5 426,825.8 426,825.8 87.89 12.11 2,037,110.8 18.42] 2.54 20.95
D1980-1987 -508,974.7 -71,564.4 -580,539.1 -580,539.1 -87.67 -12.33 317,925.3 -160.09] -22.51 -182.60
D1987-1994 640,913.5 -475,772.4] 165,141.1 165,141.1 388.10 -288.10 1,277,259.7 50.18 -37.25 12.93
D1994-1999 -153,304.7 -239,062.4 -392,367.1 -392,367.1 -39.07 -60.93 869,271.8 -17.64 -27.50 -45.14

Fuente: Elaboracion propia con base en Tabla 1.- Economia Nacional, a precios de 1980. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de trabajo;
b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa de productividad; d.- “a" o "b" como proporcién de “c"; e.- "a" o
"b" como proporcién del incremento del producto; f.- “c* como proporcién del incremento del producto.

En el dltimo subintervalo, 1994-1999, los precios relativos tuvieron un comportamiento mas
bien errético, con una caida de hasta treinta puntos porcentuales, en los dos siguientes afios, que
indicaron una caidade los salarios reales en los dos afios posteriores alacrisis de 1994; sin embargo,
para los afos 1996-1999 se recuperaron a menos diez puntos porcentuales, esto explica que de las
pérdidas de productividad los trabgjadores solo tuvieron que contribuir con dos quintas partes,

mientras, |os empresarios soportan |as restantes tres quintas partes.

Sector manufacturero

Respecto a la ilustracion del patron de distribucion de las ganancias de productividad del

sector manufacturero, en €l cuadro 3 y en la figura 111.4.2.1 se presentan los indices de precios
correspondientes a dicho sector. Podemos apreciar en dicho cuadro y en la grafica que los indices de

salario real, de ganancias reales y de precios relativos del sector manufacturero presentaron una
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tendencia muy similar ala mostrada, por estos indicadores, para la economia nacional, es decir, con
un movimiento més bien errético del salario real que hace dificil realizar una evaluacion paralos tres
periodos de estudio originalmente propuestos, por esto, nuevamente se procede a redlizar

subdivisiones adicionales las cuales se presentan en la Tabla 3 manufacturas extendida.

Cuadro 3.- Manufacturas

indice de indice de indice de

salario real | excedente real | precios relativos

Afo (W) (Ur) (W/Ur)
1970 100.00 100.00 100.00
1971 101.14 103.92 97.33
1972 110.28 112.61 97.94
1973 117.41 124.53 94.29
1974 125.04 129.81 96.33
1975 135.52 132.06 102.62
1976 148.39 133.81 110.89
1977 139.67 145.45 96.02
1978 149.06 162.16 91.92
1979 161.86 180.18 89.83
1980 161.77 196.33 82.40
1981 176.39 206.49 85.42
1982 168.86 202.43 83.42
1983 121.90 206.65 58.99
1984 115.70 224.35 51.57
1985 119.89 239.68 50.02
1986 106.27 230.10 46.19
1987 101.23 240.61 42.07
1988 150.25 223.92 67.10
1989 182.16 229.66 79.32
1990 198.81 242.62 81.94
1991 207.10 250.07 82.82
1992 229.78 252.11 91.14
1993 235.04 246.35 95.41
1994 238.55 260.00 91.75
1995 176.32 277.20 63.61
1996 181.60 315.45 57.57
1997 209.40 340.99 61.41
1998 233.08 361.19 64.53
1999 252.78 370.33 68.26
Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.-

Manufacturas

Podemos apreciar que en e subintervalo 1970-1980, el indice de precios reativos se
increment6 hasta un maximo de 111 puntos en 1976 (cuadro 3.Manufacturas), afio a partir del cual
presentd una tendencia a la baja, 1o cual explica que las ganancias de productividad que exhibio el
sector manufacturero fueron apropiadas por los trabajadores y los empresarios de una manera
rel ativamente proporcional (Tabla 3.Manufacturas extendido, renglén 5 columnas 6y 7).

Entre 1980-1987 el sector manufacturero incurrio en pérdidas de productividad que, aunadas
a la tendencia decreciente de los precios relativos que alcanzaron su minimo (42%) en este Ultimo

ano, propicié que los trabajadores cargaran con 171% de |as mermas de productividad.



Figuralll.4.2.1.- Manufacturas: indices de Salario Real y Ganancias

Reales y de Precios Relativos
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Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.- Manufacturas, a precios
de 1980.
Tabla 3. Manufacturas extendido
DH® DT® Da'

Subperiodo DH® DT" DH+DT Da’ DH/Da’ DT/Da’ DPIBManuf DPIBManuf | DPIBManuf DPIBManuf
D1970-1987 -79,285.4] 100,707.7 21,4223 21,4223 370.11 470.11 475,691.9] -16.67 21.17 4.50]
D1987-1999 131,787.3 251,422.3 383,209.6 383,209.6 34.39 65.61 740,379.8 17.80 33.96 51.76
D1970-1999 52,501.9 352,130.0 404,631.9 404,631.9 12.98 87.02 1,216,071.7 4.32 28.96 33.27
D1970-1980 43,569.9 49,554.3 93,124.2 93,124.2 46.79 53.21 448,007.1] 9.73 11.06 20.79
D1980-1987 -122,855.3 51,153.4| -71,701.9 -71,701.9 171.34 71.34 27,684.8 -443.77 184.77 -258.99
D1987-1994 181,309.3 6,427.7 187,737.1 187,737.1 96.58 3.42 340,510.7 53.25 1.89 55.13
D1994-1999 -49,522.0 244,994.6 195,472.5 195,472.5 -25.33 125.33 399,869.1 -12.38 61.27 48.88

Fuente: Elaboracion propia con base en Tabla 3.- Manufacturas. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de
los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de "c"; e.- "a" o "b" como proporcién del incremento del
producto; f.- "¢ como proporcién del incremento del producto.

En el primer subintervao de economia abierta, 1987 a 1994, |os precios relativos presentaron

una gran recuperacion pues se duplicaron hasta un 92% en el afio de 1994, aunque sin acanzar €l

nivel del afio 1970, esto favorecio que 96% de las ganancias de productividad quedaran en manos de
los trabajadores. En los dos afios que siguieron ala crisis de 1994 los precios relativos volvieron a
caer, aunque esto no se debid ala caida de los salarios reales sino a espectacular incremento de las

ganancias redes, lo cual origind que los trabajadores tuvieran una apropiacion negativa de las

ganancias de productividad del orden del 25%, las cuales representaron 12% como proporcion del

incremento del producto manufacturero.
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Productos alimenticios

Los indices de precios de la industria alimenticia se presentan en el cuadro 3.1 y se grafican
en lafiguralll.4.2.2, en tanto que latabla 3.1 presenta los periodos adicionales parailustrar el patron
de distribucion de esta industria. En la gréfica podemos apreciar que el indice de salario real de esta
industria fue seriamente afectado en dos subintervaos: uno es el segundo de economia cerrada,
sobre todo a partir de la crisis de la deuda, 1982 a 1987, afio en el cud cae, dicho indice, a nivel de

1970; otro subinterval o en que se ve afectado es acomienza con lacrisisde 1994.

Cuadro 3.1- Productos Alimenticios

indice de
indice de precios
indice de salario| excedente relativos
Afio real (W,) real (Uy) (W /Uy)
1970 100.00 100.00 100.00
1971 92.62 104.70 88.46
1972 102.56 109.15 93.96
1973 109.49 116.79 93.74
1974 115.68 120.76 95.80
1975 127.21 126.54 100.53
1976 132.67 129.65 102.33
1977 120.48 140.56 85.71
1978 129.42 150.19 86.17
1979 150.59 156.12 96.46
1980 150.42 166.35 90.42
1981 159.38 172.51 92.39
1982 159.17 183.13 86.91
1983 127.48 191.98 66.40
1984 116.51 199.62 58.37
1985 115.54 209.16 55.24
1986 102.50 212.64 48.20
1987 100.97 215.57 46.84
1988 133.71 203.78 65.61
1989 164.44 212.32 77.45
1990 166.18 224.11 74.15
1991 169.82 231.98 73.20
1992 188.37 237.07 79.46
1993 207.97 239.36 86.89
1994 211.16 248.57 84.95
1995 173.89 262.79 66.17
1996 162.86 277.92 58.60
1997 171.48 285.66 60.03
1998 188.86 302.21 62.49
1999 189.95 316.78 59.96

Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.1-
Productos Alimenticios

Entre 1970 y 1980 el indice de salarios reales crecio por debajo del indice de ganancias
reales, de manera que €l indice de precios relativos cayd diez puntos respecto a su nivel inicial,
lo cual determiné que en este subintervalo Unicamente 18% de las ganancias de productividad
guedaran en manos de los trabajadores. A partir de 1982 € indice de salarios reales inicié una
tendencia decreciente que se detuvo en 1987, cuando regreso a nivel de 1970, en tanto el de
ganancias se habia duplicado propiciando una caida en los precios relativos a menos de la mitad
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del nivel inicia y que determind que los trabajadores se apropiaran una fraccion negativa de la
productividad de este periodo, 152%.

Figuralll.4.2.2.- Productos Alimenticios: Indices de Salarios y Ganancias
Reales y de Precios Relativos
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Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.1 Productos Alimenticios,
a precios de 1980.

A partir de 1987 se registro un rgpido incremento en €l indice de salarios reaes, que se
detuvo en el afio de 1994, lo que determind un alza en e indice de precios relativos a nivel de
85 puntos y que ocasiond que los trabajadores se apropiaran 190% de las ganancias de
eficiencia. Después de 1994 el indice de salarios presentd una gran variabilidad con lo que el
indice de precios relativos cayd, al menos, 25 puntos lo cua apoyd que los trabajadores tuvieran

una apropiacion negativa de la productividad de 146%.

Tabla 3.1. Productos Alimenticios extendida

DH® DT® Da'

Subperiodo DH? pT° DH+DT Da’ DH/Da" DT/Da’ DPIBProdAlim | DPIBProdAlim | DPIBProdAlim | DPIBProdAlim

D1970-1987 -18,689.4] 79,970.0 61,280.6] _ 61,280.6 3050 130.50 123,237.5 1517 64.89 49.73
D1987-1999 32,212.3) 1,123.3 31,089.0] _ 31,089.0 103.61 3.61 143,313.7 22.48 -0.78] 21.69
D1970-1999 13,522.9 78,846.7 92,369.6] _ 92,369.6 14.64 85.36 266,551.2 5.07 29.58 34.65
D1970-1980 7,887.9 35,946.5 43,834.3| 43,8343 17.99 82.01 90,777.0 8.69 39.60 48.29
D1980-1987 26,577.3 44,023.6 17,446.3 17,446.3 -152.34 252.34 32,460.5 81.88 135.62] 53.75
D1987-1994 43,881.9 -20,759.0 23122.9] 23,1229 189.78 89.78 79,319.9 55.32 -26.17 29.15
D1994-1999 -11,669.6 19,635.7 7,966.1 7,966.1 -146.49 246.49 63,993.8 -18.24 30.68 12.45

Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.1- Productos Alimenticios. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de trabajo; b.- Incrementos
de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa de productividad; d.- "a" o "b" como proporcién de “c"; e.- "a" o "b" como proporcién
del incremento del producto; f.- "c* como proporcién del incremento del producto.
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Sustancias quimicas

La caracteristica esencia de esta industria es que tiene un crecimiento intensivo en la
mayoria de los periodos y subintervalos de andlisis, con excepcion de la década de los 70. En la
figura 111.4.2.3 se grafican los indices de precios de la industria quimica presentados en el
cuadro 3.V. Como puede apreciarse, en dicho cuadro, en 1980 € indice de precios relativos
habia perdido 22 puntos, a pesar que en los afios previos los indices de salarios y de ganancias
habian crecido de manera muy cercana, esto determind que |os trabajadores se gpropiaran 36%

de las ganancias de eficiencia generadas en esta década.

Cuadro 3.V.- Sustancias Quimicas

indice de
indice de indice de precios
salario real | excedente | relativos

Afio (W) real (U)) (W, /U))

1970 100.00 100.00 100.00
1971 103.25 113.67 90.83
1972 122.49 127.51 96.07
1973 138.26 142.06 97.33
1974 147.28 147.37 99.94
1975 155.18 158.13 98.14
1976 182.90 166.80 109.65
1977 172.75 190.52 90.67
1978 193.40 205.81 93.97
1979 200.64 235.06 85.36
1980 207.04 265.77 77.90
1981 266.44 267.37 99.65
1982 261.32 281.13 92.95
1983 186.04 319.86 58.16
1984 190.63 346.96 54.94
1985 203.64 365.77 55.67
1986 189.92 356.82 53.23
1987 175.19 391.61 44.74
1988 235.51 365.89 64.37
1989 288.81 381.34 75.73
1990 316.06 388.96 81.26
1991 349.38 374.29 93.34
1992 377.10 367.86 102.51
1993 393.79 347.50 113.32
1994 396.59 365.81 108.41
1995 286.44 427.25 67.04
1996 311.41 451.60 68.96
1997 355.77 468.35 75.96
1998 402.81 481.21 83.71
1999 422.61 486.34 86.90

Fuente: Elaboracién propia con base en
Tabla 3.V Sustancias Quimicas

En 1987 €l indice de precios relativos acanzé su nivel minimo de 45 puntos, producto
no solo de una caida en el indice de salarios reales de la industria sino también de una enorme
alza en @ indice de ganancias reales, lo que determind que los trabajadores se gpropiaran el
mismo porcentge de la productividad que en el periodo anterior pero con signo negativo. Entre
1987 y 1994 el indice de precios relativos comenz6 a recuperarse hasta alcanzar en 1993 su

nivel maximo de 113 puntos, resultado que se obtiene por un rgpido crecimiento en el indice
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salarial, en este periodo |os trabajadores pudieron apropiarse 12% de las ganancias de eficiencia.
Finalmente, en los dos afios siguientes a la crisis de 1994 €l indice de precios relativos perdio
mas de 30 puntos comenzando su recuperacion en 1997, en este periodo los trabajadores se
apropiaron apenas 5% de la productividad.

Figura 111.4.2.3.- Sustancias Quimicas: indices de Salarios y Ganancias
Reales y de Recios Relativos
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Fuente: Elaboracién propiacon base en Tabla 3.V Sustancias Quimicas,
a precios de 1980.
Tabla 3.V Sustancias Quimicas extendida
DH DT Da

Subperiodo DH DT DH+DT Da DH / Da DT / Da__| DPIBSustQuim | DPIBSustQuim | DPIBSustQuim | DPIBSustQuim
D1970-1987 1,144.6] 82,834.9 83,979.5 83,979.5 1.36 98.64 155,565.8 0.74 53.25 53.98
D1987-1999 58,703.1] 42,808.4 101,511.5 101,511.5 57.83 42.17 113,125.5 51.89 37.84 89.73
D1970-1999 59,847.7] 125,643.3 185,491.0 185,491.0 32.26 67.74 268,691.4 22.27 46.76 69.03
D1970-1980 15,660.8| 27,784.3 43,445.1 43,445.1 36.05 63.95 106,483.2 14.71 26.09 40.80
D1980-1987 | -14,516.2] 55,050.6 40,534.4 40,534.4 -35.81 135.81 49,082.6 -29.58 112.16 82.58
D1987-1994 55,731.2] -10,214.2 45,517.0 45,517.0 122.44 -22.44 50,247.3 110.91 -20.33 90.59
D1994-1999 2,971.8| 53,022.6 55,994.5 55,994.5 5.31 94.69 62,878.3 4.73 84.33 89.05

Fuente: Elaboracién propia con base en Tabla 3.V Sustancias Quimicas. a.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de
trabajo; b.- Incrementos de la diferencia de los ingresos reales y los insumos reales de capital; c.- Incremento de la masa de productividad; d.- "a" o "b" como
como proporcién del incremento del producto.

proporcién de "c"

e.-"a" o0 "b" como proporcién del incremento del producto; f.- "c"

59




Capitulo 1V

Conclusiones

El crecimiento econdmico, medido por el crecimiento del producto, puede deberse d
incremento de los factores de la produccién o a incremento de la eficiencia en el uso de dichos
factores, denominado productividad total de los factores en € enfoque de Kendrick. En términos de
las fuentes del crecimiento, la teoria convencional sefidla que s la contribucién de los primeros al
crecimiento econdémico es mayor que la contribucién de la eficiencia del uso de ellos, una economia
presenta un crecimiento de tipo extensivo, en caso contrario el crecimiento sera de tipo intensivo.
Mediante el método de Kendrick modificado, el cual no requiere de la especificacion de una funcion
de produccion, es posible separar € crecimiento basado en el incremento de los factores de la
produccién por un lado, del originado por los incrementos en |la productividad por otro; asi mismo es
posible llevar a cabo la distribucion de las variaciones de productividad entre los factores que
contribuyen a su generacion.

La hipotesis a), planteada en el apartado I11.1, esperaba que la apertura de la economia
mexicana a la competencia internaciona en el periodo de orientacion “hacia fuera’” estimulara los
incrementos de la eficiencia productiva. Los resultados fueron contrarios. En € periodo 1970-1999 y
en los dos subperiodos de andlisis, para € caso de la economia mexicana, se encontré que el
crecimiento que siguid se caracterizé por ser de tipo extensivo, esto se evidencia en las tres Ultimas
columnas del cuadro I11.1 porque las variaciones de la productividad, como proporcion de las
variaciones del producto, presentan un signo negativo, lo cual indicaque en cada periodo sefialado €l
crecimiento de los insumos ha sido mayor que el crecimiento del producto.

El cuadro mencionado hace notar que cada una de las grandes divisiones de actividad
econOmica, exceptuando e sector manufacturero y los servicios comunales, presentaron en el
segundo subperiodo un crecimiento basado en el crecimiento de los recursos, principalmente en el
incremento de los insumos de capita, |os cuales a nivel nacional representaron, en cada subperiodo
de andlisis, més de cuatro quintas partes del crecimiento del producto. Una cuestion a destacar, por
ser contraria a la tendencia de la mayoria de las grandes divisiones de actividad econdmica, es la
presentada por 1os servicios comunales que s bien es cierto presentaron un crecimiento extensivo, en

el cual sus ganancias de productividad representaron cerca de unatercera parte del crecimiento de su
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producto, este crecimiento se basd en una caida de los insumos de capital los que representd una
quintaparte del crecimiento de su producto.

Respecto a la hipétesis b), sefidaba a sector manufacturero, como el principa sector
vinculado con el sector externo o la principal industria productora de bienes “comerciables’, se
esperaba que su desempefio en el periodo de orientacion “haciafuera’ se caracterizara por ser detipo
intensivo. En este caso los resultados confirman dicha hipétesis. En todo € periodo y en el
subperiodo de orientacion “hacia adentro” el sector manufacturero presentd una baja contribucion de
las variaciones de productividad a crecimiento del producto, pero conforme a lo planteado en la
hipétesis e crecimiento en el segundo subperiodo se caracterizd por ser de tipo intensivo, porque la
contribucion de los incremento en la productividad al crecimiento de su producto es mas importante
gue lasumadel crecimiento de losinsumos.

En el desempefio de las divisiones manufactureras destaco el de la industria alimenticia, la
cua presentd malos resultados en el segundo subperiodo, comparado con el resto de las divisiones,
pues en su crecimiento de tipo extensivo se evidencia que el crecimiento de los insumos de trabajo
apenas promedia 2.5% como proporcion del crecimiento de su producto. Las industrias papelera'y
productos metélicos, maguinariay equipo también presentaron un crecimiento de tipo extensivo. En
cuanto a resto de las divisiones manufactureras la apertura de la economia mexicana a la
competencia internaciona se reflejé en un incremento de su eficiencia productiva, con la excepcion
de otras industrias manufactureras.

La estimacion de la distribucion de las variaciones de productividad se lleva a cabo mediante
el uso del método de Kendrick modificado. A nivel nacional, en el periodo total, los trabajadores se
apropiaron un 93% de dichas variaciones, |0 que representd un 7.8% como proporcion de las
variaciones del producto, en tanto que las pérdidas en que incurren los empresarios representaron el
16% (tabla I11.3.1). La explicacion tedrica de este patron de apropiacion de las variaciones de
productividad recae en los movimientos del indice de precios relativos de los factores; sin embargo,
podemos gpreciar que en este caso no se cumple, es decir, e indice de salarios reales tuvo que haber
crecido por encimadel indice de excedente real para que el indice de precios relativos fuera mayor a
100 en todo el periodo (cuadro 1, gréfica 1).

Conforme alo indicado en la hipétesis c) se esperaba que a nivel nacional las variaciones de
la productividad se distribuyeran de una manera relativamente equitativa en e subperiodo de

orientacion “hacia adentro” debido a gue la economia nacional presentd un mejor desempefio en é€l.
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El resultado ha sido inverso. Durante 1970-1987 la economia nacional incurrié en pérdidas de
productividad de las cuales los trabajadores obtuvieron € 87% y los empresarios e 13% que
representaron -5.7% y -0.8%, respectivamente, como proporcion del incremento del producto (tabla
111.3.2). En este periodo €l indice de precios relativos se redujo de un nivel inicial de 100 en el afio
base, 1970, a s6lo 65.5 en 1987.

Entre 1987 y 1999 la situacién mejord para los trabgjadores ya que de las pérdidas de
productividad en que incurrio la economia nacional se apropiaron el 215% que represento el 22.7%
como proporcién del producto, en tanto que, en las que incurrieron los empresarios alcanzaron el
33.3% del mismo. En este subperiodo se cumple lo indicado por lateoria, ya que en 1987 €l indice
de precios relativo alcanzé su nivel més bgjo, para crecer en los afios posteriores, resultado de la
combinacion de los movimientos en el indice de salarios reales que crecié en mas de 130 puntosy €l
crecimiento en e indice de excedente rea el cual apenas se incrementé en 75 puntos

En cuanto al sector manufacturero las ganancias de productividad en el periodo total fueron
de 13% para los trabagjadores y de 87% para los empresarios que representd 4.3% y 29%,
respectivamente como proporcion del incremento en el producto manufacturero (tabla 111.3.1.1). El
indice de precios relativos, para este subperiodo, del sector manufacturero presentd un movimiento
descendente en el largo plazo hasta un nivel de 68 puntos, es decir, la explicacion de este patrén de
apropiacion de la productividad manufacturera se debe, sobre todo, a lento crecimiento en el indice
de salarios reaes que fue menor que el crecimiento del indice de excedente real en gproximadamente
120 puntos (cuadro 3, gréfica 3).

El subperiodo de economia cerrada implicd ganancias en la masa de productividad
manufacturera lo cual, sin embargo, entrafié pérdidas para los trabajadores del orden del 370% que
como proporcion del producto de la industria represent6 € 17%, en tanto que las ganancias de los
empresarios (470%) representaron el 21% (tabla I11.3.2.1). En este subperiodo e indice de salarios
reales apenas mantuvo su nivel inicial, no sin presentar un crecimiento en el inter periodo, en tanto
que €l indice de ganancias readles acanzd un nivel de 240 puntos, la combinacion de estos dos
fendmenosllevd a indice de precios rel ativos a caer hasta un nivel minimo de 42 puntos en 1987.

Finalmente, en el subperiodo de economia abierta la situacion mejoré de manera importante
para los trabajadores manufactureros, conforme a lo propuesto en la hipétesis d), ya que pudieron
apropiarse una tercera parte de las variaciones de productividad de la industria que representaron el

18% del producto, mientras que € resto, dos terceras partes, de los incrementos de ellas fueron
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apropiadas por los empresarios, |0 cua representd el 34% de las variaciones de la produccién (tabla
111.3.3.1). Debido a que indice de saarios reales se incrementd en 152 puntos y €l indice de
excedente real solo se increment6 en 130 puntos; por ultimo, el indice de precios relativos presento

ciertamejoraal final del periodo al acanzar 68 puntos.
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Cuadro A.1

PRODUCTO INTERNO BRUTO POR ACTIVIDADES ECONOMICAS
En millones de pesos corrientes

6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, restaurante y almacenamientoy [financieros, seguros|comunales, sociales|

Afio PIBTOTAL silviculatura y pescal 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccion 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles y personales
1970 444,271.4 54,123.2 11,190.3 105,203.0 23,530.2 5,146.7 115,162.9 21,357.4 50,209.7 63,743.5
1971 490,011.0 59,407.3 11,381.4 118,057.1 22,137.2 5,650.6 126,792.7 23,686.0 56,247.4 73,116.1
1972 564,726.5 62,495.9 11,739.9 134,723.4 29,083.6 6,210.7 146,417.3 28,656.4 64,007.9 88,548.6
1973 690,891.3 80,312.9 14,593.7 164,014.9 35,172.6 7,189.2 180,370.8 34,918.8 73,878.2 108,312.6
1974 899,706.8 104,016.3 26,574.5 215,717.0 48,564.3 8,606.1 234,964.7 46,194.0 86,009.6 138,072.5
1975 1,100,049.8 123,153.0 31,729.5 256,701.0 65,810.6 9,793.1 277,033.1 62,611.8 104,285.9 181,054.7
1976 1,370,968.3 146,201.6 34,788.9 316,210.2 85,263.8 13,698.1 338,115.1 82,436.5 129,557.5 240,847.6
1977 1,849,262.7 194,720.0 62,392.3 440,812.0 104,322.7 21,798.4 445,766.9 113,807.7 162,865.0 323,418.0
1978 2,337,397.9 239,570.8 79,496.8 550,963.9 139,415.1 24,476.8 560,355.9 150,428.5 208,729.6 409,466.8
1979 3,067,526.4 281,262.4 131,564.1 714,612.9 194,120.5 31,243.8 743,435.5 199,694.1 259,688.0 545,311.4
1980 4,276,490.4 357,131.1 291,374.1 985,013.1 276,192.9 42,034.9 999,555.8 279,111.6 336,895.2 756,971.1
1981 6,325,335.0 503,121.0 147,114.0 1,326,268.0 426,790.0 56,086.0 1,695,329.0 395,263.0 537,667.0 1,105,895.0
1982 10,056,985.0 719,604.0 301,534.0 2,032,971.0 634,549.0 88,371.0 2,902,517.0 606,468.0 819,944.0 1,778,231.0
1983 18,316,573.0 1,392,147.0 1,272,306.0 3,772,437.0 803,572.0 167,247.0 5,073,149.0 1,172,396.0 1,396,721.0 2,974,696.0
1984 30,537,883.0 2,533,442.0 1,662,420.0 6,618,292.0 1,298,136.0 281,528.0 8,361,629.0 2,004,163.0 2,233,760.0 4,833,641.0
1985 49,052,805.0 4,306,608.0 2,217,514.0 11,068,634.0 2,070,127.0 448,861.0 13,306.,454.0 3,165,127.0 3,531,195.0 7,830,883.0
1986 82,521,233.0 7,466,451.0 2,899,087.0 19,557,305.0 3,383,124.0 993,601.0 21,128,453.0 5,708,208.0 6,261,239.0 13,071,523.0
1987 192,801,935.0 16,825,428.0 9,809,577.0 49,551,194.0 7,886,881.0 2,089,918.0 52,542,534.0 13,748,077.0 13,657,797.0 29,219,978.0
1988 382,447,688.0 30,211,487.0 11,293,063.0 91,239,887.0 15,258,917.0 5,000,376.0 96,968,624.0 36,184,340.0 37,099,840.0 65,065,669.0
1989 503,295,039.0 39,024,619.0 11,906,380.0 110,228,504.0 19,013,733.0 6,678,013.0 125,599,291.0 45,950,430.0 61,022,075.0 87,157,066.0
1990 676,067,013.0 53,056,907.0 15,820,066.0 140,608,471.0 26,503,871.0 9,195,706.0 167,201,548.0 61,450,458.0 89,628,206.0 120,352,111.0
1991 868,219,185.0 65,329,395.0 16,024,417.0 178,728,605.0 35,698,398.0 12,933,104.0 201,009,264.0 86,563,011.0 118,951,530.0 164,169,577.0
1992 1,029,004,582.0 68,778,524.0 17,959,373.0 208,364,591.0 46,371,915.0 16,447,795.0 234,755,490.0 97,970,357.0 149,021,359.0 212,930,842.0
1993 1,155,132,189.0 72,702,941.0 16,257,510.0 219,934,044.0 55,379,016.0 18,326,503.0 251,628,720.0 107,480,072.0 183,208,124.0 263,921,957.0
1994 1,306,301,570.0 74,960,272.0 17,441,654.0 245,012,475.0 69,145,750.0 19,177,718.0 275,679,252.0 124,833,017.0 211,497,009.0 311,031,000.0
1995 1,678,834,829.0 91,899,276.0 29,071,540.0 350,155,556.0 68,358,142.0 21,331,404.0 351,744,581.0 168,082,898.0 308,361,354.0 380,044,298.0
1996 2,296,674,526.0 139,753,416.0 35,754,820.0 494,520,325.0 95,474,605.0 26,867,452.0 494,293,183.0 233,847,797.0 345,234,405.0 487,742,934.0
1997 2,873,272,991.0 159,168,336.0 43,923,247.0 615,478,413.0 128,022,027.0 34,340,139.0 613,546,485.0 304,347,509.0 384,189,271.0 632,585,476.0
1998 3,517,781,860.0 183,510,579.0 48,423,503.0 749,292,699.0 165,012,547.0 44,298,481.0 701,090,130.0 381,118,231.0 481,761,873.0 798,640,523.0
1999 4,196,502,697.0 197,728,268.0 60,139,580.0 884,526,833.0 207,277,181.0 55,514,858.0 837,562,187.0 468,656,734.0 546,964,174.0 995,143,356.0
2000 4,974,463,616.0 203,796,779.0 70,177,786.0 1,013,323,401.0 251,598,086.0 54,941,316.0 1,066,844,560.0 556,408,837.0 605,318,505.0 1,213,138,831.0

Fuente: Inegi: de 1970 a 1977 en SCN de México, 1970-1978, T. 1, Resumen Gral.,1981, p., 119, cuadro 41; de 1978 a 1980 en SCN de México 1978-1980, T. 1, Resumen Gral.,1983, p., 55, cuadro 21; de 1981 a
1987 en SCN de México 1981-1987, T. lll, Cuentas de Produccién a Precios Corrientes y Constantes,1989 y de 1988 a 2000 en SCN de México 1988-1999, T. I, Cuentas de Bienes y Servicios 1988-1999, Cuadro 2,
péag. 38 y 39, PIB total y por gran divisién, a precios basicos y de mercado, 2000.
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Cuadro A.2g;
PRODUCTO INTERNO BRUTO POR ACTIVIDADES ECONOMICAS
En millones de pesos de 1993

6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, restaurante y almacenamientoy [financieros, seguros|comunales, sociales|

Afio PIBTOTAL silviculatura y pescaj 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccién 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles y personales
1970 460,004,006.9 43,859,914.4 5,063,580.3 90,833,135.1 25,673,172.5 4,206,582.2 91,929,687.4 32,349,573.9 64,517,070.2 106,391,318.4]
1971 477,311,509.0 46,414,857.6 5,022,316.8 93,451,016.4 24,508,470.4 4,424,770.2 95,578,350.4 34,304,424.8 67,387,610.4 112,670,391.9
1972 516,588,553.3 46,734,309.1 5,264,390.8 101,495,887.9 27,648,140.5 5,007,209.6 105,314,610.0 38,984,974.6 72,334,129.2 121,229,508.1
1973 557,198,198.7 48,609,749.7 5,595,485.6 110,699,919.1 31,648,508.6 5,602,350.1 114,414,844.7 44,326,851.7 77,340,364.6 126,343,585.1
1974 589,386,575.9 49,828,744.3 6,332,557.9 116,294,212.5 33,825,910.7 6,272,336.9 120,620,428.0 49,030,090.0 81,090,341.2 134,348,710.0
1975 623,243,799.7 50,800,631.9 6,625,594.8 121,126,628.0 35,800,702.3 6,616,629.3 129,559,830.8 53,266,393.7 84,958,921.5 144,039,018.1
1976 650,775,246.4 51,320,742.9 7,044,395.2 126,489,089.4 37,471,666.3 8,057,531.7 135,118,191.1 55,748,401.6 88,447,085.3 152,448,284.2
1977 672,840,690.3 55,295,841.6 7,525,912.9 130,157,459.2 35,496,874.7 7,921,901.4 156,119,182.2 58,279,988.1 91,736,194.1 157,419,070.1
1978 733,106,642.8 58,644,067.0 8,526,841.8 142,857,502.6 39,902,287.5 8,555,599.0 156,398,974.7 63,959,951.5 95,955,332.5 167,024,866.8
1979 804,204,572.4 57,375,951.7 9,726,443.9 157,454,322.1 45,067,357.7 9,444,000.5 179,165,222.8 72,207,354.8 101,343,643.0 180,032,059.5
1980 878,458,807.0 61,492,564.7 11,840,173.5 166,612,357.6 50,637,472.6 10,041,862.8 202,796,328.3 79,998,187.5 106,120,135.7 193,445,159.3
1981 955,522,489.2 65,253,470.6 13,574,229.1 177,354,802.6 57,936,213.5 11,207,875.6 224,307,242.9 88,062,962.5 112,831,886.0 208,205,396.7
1982 949,522,738.6 63,969,148.8 14,752,788.4 172,494,250.6 53,845,032.2 12,290,877.1 222,275,663.7 81,490,305.3 118,457,127.4 215,486,498.2
1983 909,677,948.4 65,261,156.1 14,624,476.9 158,971,507.1 43,513,128.4 12,430,363.2 205,549,785.1 79,386,999.0 123,038,159.0 221,902,808.1
1984 942,518,968.1 67,017,972.0 14,941,104.8 166,941,909.4] 45,847,999.0 13,052,266.9 210,677,420.8 83,449,357.7 129,873,212.9 227,345,344.5
1985 966,962,105.5 69,531,313.0 14,933,295.9 177,093,486.3 47,095,226.5 14,137,083.0 213,001,126.7 85,769,185.0 134,588,330.2 226,902,857.7
1986 929,961,350.5 67,639,665.9 14,318,781.4 167,021,938.6 42,236,276.4 14,651,253.5 199,075,769.7 83,033,402.2 139,891,765.9 225,278,976.8
1987 943,765,689.9 68,569,283.0 15,069,005.3 171,295,160.6 42,853,982.9 14,931,586.5 200,099,349.4 85,071,164.0 143,311,366.3 225,493,156.6
1988 958,229,550.0 65,980,256.0 15,134,353.0 178,416,074.0) 43,240,336.0 16,114,383.0 202,530,493.0 87,505,274.0 146,785,154.0 226,562,037.0
1989 998,458,836.0 65,891,835.0 15,090,333.0 192,500,893.0] 43,995,269.0 16,834,759.0 211,892,373.0 91,602,682.0 151,916,488.0 233,484,107.0
1990 1,049,063,789.0 69,603,945.0 15,602,453.0 205,524,504.0 48,040,132.0 17,270,263.0 225,058,153.0 94,872,570.0 158,670,333.0 240,835,235.0
1991 1,093,357,892.0 71,221,943.0 15,765,214.0 212,578,028.0 50,385,404.0 17,336,844.0 238,749,761.0 98,124,778.0 166,125,416.0 251,629,288.0
1992 1,133,032,118.0 70,533,130.0 15,963,081.0 221,427,423.0 53,753,526.0 17,868,653.0 251,401,723.0 103,317,072.0 173,740,159.0 255,443,068.0
1993 1,155,132,189.0 72,702,941.0 16,257,510.0 219,934,044.0 55,379,016.0 18,326,503.0 251,628,720.0 107,480,072.0 183,208,124.0 263,921,957.0
1994 1,206,135,039.0 72,833,904.0 16,669,741.0 228,891,644.0 60,047,692.0 19,200,948.0 268,696,097.0 116,842,137.0 193,145,790.0 267,242,960.0
1995 1,131,752,762.0 74,168,209.0 16,223,014.0 217,581,704.0 45,958,384.0 19,613,766.0 226,959,921.0 111,081,172.0 192,526,499.0 261,055,691.0
1996 1,190,075,547.0 76,983,581.0 17,538,253.0 241,151,931.0 50,448,652.0 20,511,712.0 237,859,012.0 120,000,709.0 193,626,520.0 263,651,749.0
1997 1,270,744,065.0 77,105,776.0 18,322,526.0 265,113,424.0 55,132,394.0 21,580,153.0 263,313,297.0 131,922,738.0 200,847,226.0 272,473,749.0
1998 1,334,586,475.0 79,438,586.0 18,824,248.0 284,642,713.0 57,461,272.0 21,979,485.0 278,161,416.0 140,715,888.0 210,097,093.0 280,287,949.0
1999 1,384,697,220.0 81,048,685.0 18,431,124.0 296,528,442.0 60,328,557.0 23,717,887.0 287,748,625.0 151,675,934.0 218,227,435.0 286,180,777.0
2000 1,474,725,467.0 81,128,743.0 19,133,818.0 316,999,846.0 63,381,852.0 23,950,033.0 322,264,674.0 166,295,394.0 228,952,194.0 294,500,744.0

Fuente: Inegi varios nimeros; ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.3¢3

INDICES DE PRECIOS IMPLICITOS TOTALgz-,

6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, restaurante y almacenamiento y [financieros, seguros|comunales, sociales
Afio PIBTOTAL silviculatura y pesca 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construcciéon 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles y personales
1970 0.00097 0.00123 0.00221 0.00116 0.00092 0.00122 0.00125 0.00066 0.00078 0.00060
1971 0.00103 0.00128 0.00227 0.00126 0.00090 0.00128 0.00133 0.00069 0.00083 0.00065
1972 0.00109 0.00134 0.00223 0.00133 0.00105 0.00124 0.00139 0.00074 0.00088 0.00073
1973 0.00124 0.00165 0.00261 0.00148 0.00111 0.00128 0.00158 0.00079 0.00096 0.00086
1974 0.00153 0.00209 0.00420 0.00185 0.00144 0.00137 0.00195 0.00094 0.00106 0.00103
1975 0.00177 0.00242 0.00479 0.00212 0.00184 0.00148 0.00214 0.00118 0.00123 0.00126
1976 0.00211 0.00285 0.00494 0.00250 0.00228 0.00170 0.00250 0.00148 0.00146 0.00158
1977 0.00275 0.00352 0.00829 0.00339 0.00294 0.00275 0.00286 0.00195 0.00178 0.00205
1978 0.00319 0.00409 0.00932 0.00386 0.00349 0.00286 0.00358 0.00235 0.00218 0.00245
1979 0.00381 0.00490 0.01353 0.00454 0.00431 0.00331 0.00415 0.00277 0.00256 0.00303
1980 0.00487 0.00581 0.02461 0.00591 0.00545 0.00419 0.00493 0.00349 0.00317 0.00391
1981 0.00662 0.00771 0.01084 0.00748 0.00737 0.00500 0.00756 0.00449 0.00477 0.00531
1982 0.01059 0.01125 0.02044 0.01179 0.01178 0.00719 0.01306 0.00744 0.00692 0.00825
1983 0.02014 0.02133 0.08700 0.02373 0.01847 0.01345 0.02468 0.01477 0.01135 0.01341
1984 0.03240 0.03780 0.11126 0.03964 0.02831 0.02157 0.03969 0.02402 0.01720 0.02126
1985 0.05073 0.06194 0.14849 0.06250 0.04396 0.03175 0.06247 0.03690 0.02624 0.03451
1986 0.08874 0.11039 0.20247 0.11709 0.08010 0.06782 0.10613 0.06875 0.04476 0.05802
1987 0.20429 0.24538 0.65098 0.28927 0.18404 0.13997 0.26258 0.16161 0.09530 0.12958
1988 0.39912 0.45789 0.74619 0.51139 0.35289 0.31031 0.47879 0.41351 0.25275 0.28719
1989 0.50407 0.59225 0.78901 0.57261 0.43218 0.39668 0.59275 0.50163 0.40168 0.37329
1990 0.64445 0.76227 1.01395 0.68414 0.55170 0.53246 0.74293 0.64772 0.56487 0.49973
1991 0.79409 0.91726 1.01644 0.84077 0.70851 0.74599 0.84192 0.88217 0.71603 0.65243
1992 0.90819 0.97512 1.12506 0.94101 0.86268 0.92048 0.93379 0.94825 0.85773 0.83357
1993 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000
1994 1.08305 1.02919 1.04631 1.07043 1.15151 0.99879 1.02599 1.06839 1.09501 1.16385
1995 1.48339 1.23907 1.79199 1.60931 1.48739 1.08757 1.54981 1.51315 1.60166 1.45580
1996 1.92986 1.81537 2.03868 2.05066 1.89251 1.30986 2.07809 1.94872 1.78299 1.84995
1997 2.26109 2.06429 2.39723 2.32157 2.32208 1.59128 2.33010 2.30701 1.91284 2.32164
1998 2.63586 2.31009 2.57240 2.63240 2.87172 2.01545 2.52044 2.70842 2.29304 2.84936
1999 3.03063 2.43962 3.26294 2.98294 3.43581 2.34063 2.91074 3.08986 2.50640 3.47732
2000 3.37315 2.51202 3.66774 3.19661 3.96956 2.29400 3.31046 3.34591 2.64386 4.11931

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadros A.1y A.2gs.
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Cuadro A.3g

INDICES DE PRECIOS IMPLICITOS TOTALg;-;

6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, restaurante y almacenamiento y [financieros, seguros|comunales, sociales
Afio PIBTOTAL silviculatura y pesca 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construcciéon 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles y personales
1970 0.19839 0.21248 0.08980 0.19591 0.16804 0.29228 0.25416 0.18923 0.24514 0.15311
1971 0.21088 0.22038 0.09209 0.21368 0.16560 0.30508 0.26915 0.19790 0.26292 0.16584
1972 0.22456 0.23026 0.09062 0.22452 0.19286 0.29631 0.28207 0.21068 0.27874 0.18666
1973 0.25470 0.28448 0.10598 0.25061 0.20376 0.30656 0.31984 0.22578 0.30089 0.21908
1974 0.31357 0.35943 0.17053 0.31376 0.26323 0.32778 0.39522 0.27004 0.33410 0.26263
1975 0.36257 0.41742 0.19460 0.35847 0.33703 0.35358 0.43382 0.33690 0.38665 0.32122
1976 0.43274 0.49052 0.20068 0.42285 0.41718 0.40613 0.50770 0.42383 0.46140 0.40374
1977 0.56457 0.60634 0.33688 0.57286 0.53883 0.65735 0.57930 0.55970 0.55923 0.52503
1978 0.65494 0.70340 0.37885 0.65236 0.64058 0.68345 0.72691 0.67410 0.68520 0.62649
1979 0.78353 0.84407 0.54966 0.76768 0.78971 0.79034 0.84187 0.79266 0.80716 0.77406
1980 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000
1981 1.35980 1.32759 0.44040 1.26489 1.35059 1.19546 1.53343 1.28646 1.50101 1.35738
1982 2.17569 1.93695 0.83056 1.99353 2.16062 1.71764 2.64933 2.13307 2.18035 2.10885
1983 4.13609 3.67304 3.53524 4.01391 3.38582 3.21424 5.00742 4.23279 3.57580 3.42577
1984 6.65553 6.50901 4.52132 6.70573 5.19110 5.15276 8.05241 6.88355 5.41776 5.43334
1985 10.42049 10.66473 6.03417 10.57199 8.05897 7.58501 12.67458 10.57699 8.26451 8.81961
1986 18.22782 19.00674 8.22739 19.80618 14.68560 16.20099 21.53289 19.70376 14.09844 14.82805
1987 41.96441 42.25046 26.45287 48.92989 33.74222 33.43702 53.27438 46.31928 30.01947 33.11502
1988 81.98537 78.84117 30.32180 86.49997 64.69849 74.12987 97.13905 118.51919 79.61463 73.39109
1989 103.54434 101.97695 32.06181 96.85596 79.23570 94.76427 120.26103 143.77509 126.52753 95.39461
1990 132.37981 131.25112 41.20240 115.72124 101.14971 127.20096 150.72961 185.64648 177.93113 127.70628
1991 163.11764 157.93913 41.30375 142.21352 129.89831 178.21202 170.81507 252.84591 225.54693 166.72858
1992 186.55590 167.90152 45.71741 159.16872 158.16398 219.89742 189.45259 271.78461 270.17881 213.02129
1993 205.41583 172.18485 40.63564 169.14735 183.34096 238.89346 202.88645 286.61721 314.99450 255.55158
1994 222.47510 177.21174 42.51733 181.06039 211.11966 238.60444 208.15928 306.21907 344.92284 297.42397
1995 304.71253 213.34832 72.81882 272.20986 272.69992 259.81410 314.43529 433.69592 504.51305 372.03142
1996 396.42298 312.57861 82.84292 346.86350 346.97470 312.91677 421.61694 558.53672 561.63246 472.75801
1997 464.46469 355.43869 97.41284 392.68681 425.73304 380.14720 472.74585 661.22971 602.53512 593.29832
1998 541.44717 397.76314 104.53114 445.26303 526.50348 481.47704 511.36383 776.28081 722.29624 728.15776
1999 622.53903 420.06619 132.59150 504.55656 629.92387 559.16181 590.55024 885.60578 789.50068 888.63570
2000 692.89747 432.53126 149.04079 540.69733 727.78302 548.02100 671.64763 958.99437 832.80268 1,052.69528

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.3gs.
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Cuadro A.2g,

PRODUCTO INTERNO BRUTO POR ACTIVIDADES ECONOMICAS
En millones de pesos de 1980

6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, restaurante y almacenamiento y [financieros, seguros|comunales, sociales

Afo PIBTOTAL silviculatura y pescaj 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccién 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles y personales
1970 2,239,379.6 254,725.7 124,609.3 537,006.0 140,029.7 17,608.6 453,109.1 112,866.8 204,819.7 416,320.3
1971 2,323,635.5 269,564.1 123,593.9 552,482.9 133,677.0 18,521.9 471,092.8 119,687.2 213,932.7 440,891.0
1972 2,514,843.0 271,419.4 129,551.1 600,044.2 150,801.8 20,960.0 519,081.5 136,017.6 229,636.2 474,383.7
1973 2,712,537.8 282,311.4 137,699.0 654,458.5 172,621.0 23,451.2 563,935.4 154,655.2 245,529.3 494,395.6
1974 2,869,236.5 289,391.0 155,837.5 687,532.0 184,497.3 26,255.8 594,521.9 171,064.7 257,434.1 525,720.5
1975 3,034,059.3 295,035.4 163,048.9 716,101.2 195,268.4 27,697.0 638,583.0 185,845.1 269,715.6 563,639.7
1976 3,168,087.2 298,056.1 173,355.1 747,804.1 204,382.4 33,728.6 665,979.4 194,504.7 280,789.3 596,546.0
1977 3,275,505.6 321,142.3 185,204.7 769,491.6 193,611.3 33,160.8 769,490.4 203,337.4 291,231.1 615,997.3
1978 3,568,890.8 340,587.8 209,836.5 844,574.3 217,639.8 35,813.4 770,869.5 223,154.6 304,625.4 653,585.7
1979 3,915,007.9 333,223.0 239,357.5 930,870.7 245,811.7 39,532.3 883,081.3 251,929.6 321,731.5 704,484.2
1980 4,276,490.4 357,131.1 291,374.1 985,013.1 276,192.9 42,034.9 999,555.8 279,111.6 336,895.2 756,971.1
1981 4,651,649.8 378,973.4 334,047.4 1,048,522.5 316,002.6 46,915.8 1,105,580.2 307,249.4 358,202.7 814,729.4
1982 4,622,442.0 371,514.4 363,050.5 1,019,786.9 293,688.0 51,449.2 1,095,566.8 284,317.6 376,060.9 843,221.2
1983 4,428,470.6 379,018.0 359,892.9 939,840.4 237,334.5 52,033.1 1,013,127.2 276,979.2 390,604.1 868,328.9
1984 4,588,346.4 389,221.1 367,684.7 986,961.4 250,069.6 54,636.4 1,038,400.6 291,152.6 412,303.1 889,626.1
1985 4,707,339.9 403,817.8 367,492.6 1,046,977.6 256,872.4 59,177.4 1,049,853.9 299,246.5 427,272.0 887,894.6
1986 4,527,213.7 392,831.7 352,370.0 987,434.5 230,370.1 61,329.7 981,217.7 289,701.4 444,108.6 881,540.2
1987 4,594,415.7 398,230.6 370,832.2 1,012,697.9 233,739.3 62,503.1 986,262.8 296,811.1 454,964.7 882,378.3
1988 4,664,828.3 383,194.3 372,440.4 1,054,796.7 235,846.6 67,454.3 998,245.5 305,303.6 465,992.7 886,560.9
1989 4,860,671.4 382,680.8 371,357.1 1,138,066.3 239,964.2 70,469.7 1,044,389.0 319,599.4 482,283.0 913,647.7
1990 5,107,025.2 404,239.7 383,959.8 1,215,061.9 262,026.2 72,292.7 1,109,281.3 331,007.9 503,724.1 942,413.4
1991 5,322,656.6 413,636.5 387,965.2 1,256,762.4 274,818.0 72,571.4 1,176,765.4 342,354.8 527,391.5 984,651.7
1992 5,515,797.6 409,636.1 392,834.5 1,309,080.0 293,188.8 74,797.6 1,239,125.2 360,470.6 551,565.7 999,575.4
1993 5,623,384.6 422,237.7 400,080.1 1,300,251.2 302,054.8 76,714.1 1,240,244.1 374,995.2 581,623.2 1,032,754.2
1994 5,871,675.3 422,998.3 410,224.6 1,353,208.6 327,519.2 80,374.5 1,324,366.9 407,659.2 613,171.9 1,045,749.6
1995 5,509,569.5 430,747.6 399,231.2 1,286,344.1 250,671.7 82,102.6 1,118,654.9 387,559.3 611,205.9 1,021,538.2
1996 5,793,494.9 447,098.5 431,597.8 1,425,691.4 275,163.0 85,861.3 1,172,375.0 418,679.4 614,698.1 1,031,696.8
1997 6,186,203.3 447,808.1 450,897.9 1,567,351.9 300,709.6 90,333.8 1,297,835.8 460,275.0 637,621.4 1,066,218.2
1998 6,496,999.3 461,356.4 463,244.8 1,682,809.2 313,412.1 92,005.4 1,371,020.2 490,954.1 666,986.5 1,096,796.0
1999 6,740,947.1 470,707.4 453,570.4 1,753,077.6 329,051.2 99,282.3 1,418,274.2 529,193.4 692,797.6 1,119,855.3
2000 7,179,220.3 471,172.4 470,862.9 1,874,104.7 345,704.8 100,254.0 1,588,399.2 580,200.3 726,845.0 1,152,412.2

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.1y deflactado con el IPI de cada gran divisién de actividad en cuadro A.3g.
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Cuadro A.4 Personal Ocupado Remunerado por actividad economica
Numero de personas ocupadas remuneradas, promedio anual.

9 Servicios

1 Agropecuario, 6 Comercio, 7 Transporte, 8 Servicios comunales,

silviculatura 'y restaurante y | almacenamientoy |[financieros, seguros| socialesy

Afo TOTAL pesca 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construcciéon 5 Electricidad hoteles comunicaciones y bienes inmuebles| personales
1970] 12,863,000 4,466,000 155,000 1,726,000 810,000 38,000 2,011,000 443,000 229,000 2,985,000
1971] 13,322,000 4,624,000 155,000 1,772,000 792,000 40,000 2,053,000 475,000 238,000 3,173,000
1972] 13,702,000 4,550,000 162,000 1,831,000 890,000 42,000 2,104,000 507,000 249,000 3,367,000
1973] 14,441,000 4,759,000 174,000 1,925,000 1,010,000 44,000 2,157,000 538,000 257,000 3,577,000
1974] 14,647,000 4,503,000 186,000 1,996,000 1,070,000 46,000 2,202,000 569,000 270,000 3,805,000
1975| 15,296,000 4,655,000 184,000 2,002,000 1,151,000 49,000 2,267,000 602,000 282,000 4,104,000
1976] 15,550,000 4,472,000 193,000 2,046,000 1,200,000 52,000 2,300,000 642,000 295,000 4,350,000
1977] 16,238,000 4,897,000 197,000 2,051,000 1,163,000 55,000 2,345,000 664,000 309,000 4,557,000
1978| 16,844,000 4,891,000 206,000 2,133,000 1,321,000 55,000 2,368,000 712,000 327,000 4,831,000
1979] 17,676,000 4,737,000 220,000 2,291,000 1,497,000 58,000 2,534,000 780,000 351,000 5,208,000
1980] 18,795,000 4,901,000 240,000 2,417,000 1,687,000 63,000 2,637,000 907,000 382,000 5,561,000
1981] 21,549,091 5,829,215 223,564 2,557,401 2,252,071 86,325 3,129,366 971,747 386,433 6,112,969
1982| 21,482,826 5,636,682 237,210 2,505,298 2,192,556 89,492 3,157,450 1,036,559 426,240 6,201,339
1983| 20,994,836 5,873,774 238,159 2,326,376 1,770,500 90,627 3,072,007 989,648 437,314 6,196,431
1984| 21,482,792 5,940,939 247,798 2,374,160 1,889,090 94,064 3,127,386 1,005,772 465,495 6,338,088
1985| 21,956,149 6,096,353 258,202 2,450,534 1,955,486 99,315 3,147,458 1,028,521 469,824 6,450,456
1986] 21,611,191 5,946,267 257,399 2,375,263 1,891,356 101,182 3,107,620 1,034,716 470,826 6,426,562
1987] 21,867,000 6,036,000 270,000 2,430,000 1,898,000 104,000 3,152,000 1,060,000 479,000 6,440,000
1988| 24,069,999 6,260,752 183,816 3,034,654 1,939,971 132,962 3,921,757 1,267,531 494,769 6,833,787
1989| 24,764,012 6,131,131 173,139 3,167,969 2,179,170 136,330 4,149,849 1,337,521 503,262 6,985,641
1990| 25,957,661 6,230,307 178,871 3,275,202 2,528,703 142,252 4,505,159 1,438,371 511,118 7,147,678
1991] 26,723,916 6,214,512 176,296 3,307,128 2,666,818 145,523 4,772,226 1,485,112 529,206 7,427,095
1992| 27,160,072 6,157,699 149,255 3,379,765 2,734,161 146,901 4,976,645 1,488,660 538,479 7,588,507
1993| 27,467,478 6,244,883 131,420 3,309,755 2,837,982 148,030 5,024,695 1,498,679 546,811 7,725,223
1994| 28,165,783 6,318,703 125,462 3,238,906 3,053,734 146,558 5,176,745 1,579,353 556,090 7,970,231
1995| 27,347,482 6,193,512 124,098 3,066,717 2,645,841 149,406 5,184,770 1,520,974 548,605 7,913,558
1996| 28,270,286 6,309,359 124,112 3,278,436 3,014,074 151,680 5,190,863 1,624,728 561,559 8,015,475
1997] 29,346,956 6,116,378 126,780 3,566,045 3,446,930 155,396 5,383,449 1,699,213 589,561 8,263,204
1998| 30,635,319 6,345,504 129,677 3,773,206 3,719,646 161,407 5,584,152 1,790,847 598,359 8,532,521
1999| 31,406,543 6,431,701 129,621 3,910,931 3,828,267 173,555 5,768,258 1,856,851 604,768 8,702,591
2000 32,101,557 6,418,070 131,713 4,096,309 3,923,254 175,074 5,928,504 1,933,518 605,253 8,889,862

Fuente: Inegi varios nimeros; ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.5 Acervos Brutos de Capital.
En miles de pesos de 1980.

8 Servicios 9 Servicios

6 Comercio, 7 Transporte, financieros, comunales,

restaurante y almacenamientoy | segurosy bienes sociales y

Afio TOTAL 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccion hoteles comunicaciones inmuebles personales
1970 761,114.0 31,263.9 504,582.9 21,997.6 11,566.9 96,864.4 81,633.8 13,204.5
1971 826,486.7 35,968.8 546,578.0 22,539.5 16,348.0 101,546.2 89,310.4 14,195.8
1972 886,908.3 40,153.8 587,725.4 22,714.7 16,718.4 102,813.0 101,464.2 15,318.8
1973 955,614.4 43,130.9 634,694.5 23,367.5 20,734.2 105,007.6 111,871.0 16,808.7
1974 1,017,562.9 47,876.5 680,083.5 29,034.9 21,363.1 108,013.7 113,459.1 17,732.1
1975 1,109,610.7 56,291.8 722,966.3 35,542.1 22,459.3 130,865.2 120,761.4 20,724.6
1976 1,122,521.4 62,996.7 761,656.9 36,856.5 40,864.1 78,371.2 117,538.0 24,238.0
1977 1,215,170.3 67,862.7 817,298.6 36,360.1 43,912.7 102,549.9 120,846.0 26,340.3
1978 1,280,849.9 71,039.3 848,988.4 40,896.1 44,812.9 125,992.3 119,759.3 29,361.6
1979 1,343,305.9 82,409.7 875,434.4 39,867.7 45,905.0 146,074.1 120,807.8 32,807.2
1980 1,417,238.0 90,211.5 916,330.2 41,703.3 42,079.1 164,910.5 125,802.0 36,201.4
1981 1,533,272.3 97,892.4 983,978.2 44,359.0 45,374.5 195,562.4 124,309.6 41,796.2
1982 1,648,905.4 106,802.7 1,058,915.0 46,419.0 46,380.3 216,133.7 130,831.1 43,423.6
1983 1,682,395.0 110,115.1 1,075,606.0 43,651.0 47,168.6 234,193.7 128,965.3 42,695.3
1984 1,699,979.6 117,881.2 1,066,759.8 38,157.6 50,225.0 249,044.3 134,850.9 43,060.8
1985 1,721,748.8 122,940.3 1,070,918.4 31,367.5 50,276.4 269,799.4 132,121.0 44,325.8
1986 1,749,951.4 131,743.5 1,065,239.7 32,754.4 50,683.9 284,544.2 139,535.2 45,450.5
1987 1,791,124.8 141,847.5 1,063,074.1 32,433.0 51,133.7 318,420.5 140,002.8 44,213.2
1988 1,738,473.7 158,484.1 1,033,024.7 26,865.1 52,056.3 282,469.5 143,701.6 41,872.4
1989 1,761,406.2 163,715.8 1,029,381.7 25,983.7 51,419.7 300,487.4 158,278.8 32,139.1
1990 1,779,320.0 168,264.7 1,013,889.3 23,695.2 51,596.0 324,113.8 163,275.9 34,485.1
1991 1,848,233.5 177,679.1 1,020,423.4 21,251.0 52,062.4 369,952.1 172,023.8 34,841.7
1992 1,975,570.4 170,348.0 1,056,137.7 21,389.3 58,961.4 449,823.7 180,748.6 38,161.7
1993 2,047,895.2 169,325.8 1,094,450.5 23,043.7 60,607.7 480,835.5 178,189.2 41,442.8
1994 2,172,035.5 164,957.1 1,151,274.9 26,506.6 61,973.3 531,659.0 193,731.6 41,933.0
1995 2,256,946.0 162,712.0 1,194,641.3 27,608.4 62,486.8 568,373.4 199,822.3 41,301.8
1996 2,328,466.6 177,003.6 1,223,537.6 25,437.8 63,214.1 584,241.1 215,433.5 39,598.9
1997 2,408,067.2 196,333.4 1,273,548.0 27,521.6 63,533.3 587,632.6 221,628.2 37,870.1
1998 2,593,768.0 203,854.2 1,304,201.2 96,522.0 66,678.1 628,432.4 254,748.6 39,331.5
1999 2,732,251.6 206,166.8 1,340,706.4 96,098.4 71,310.4 704,393.5 273,404.9 40,171.2

Fuente: Elaboracién propia con datos de Banco de México por rama de actividad.
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Cuadro A.6

Remuneracion de asalariados por actividad economica
En millones de pesos corrientes

8 Servicios 9 Servicios

1 Agropecuario, 6 Comercio, 7 Transporte, financieros, comunales,

silviculatura y restaurante y almacenamiento y | segurosy bienes sociales y

Afio TOTAL pesca 2 Mineria 3 Manufacturas | 4 Construccién 5 Electricidad hoteles comunicaciones inmuebles personales
1970 158,453.5 15,101.6 4,670.2 39,270.2 14,578.1 2,116.6 24,269.0 9,590.9 6,438.4 42,418.5
1971 173,867.8 16,456.7 4,692.8 43,323.8 14,257.4 2,271.6 25,357.9 10,944.8 7,128.7 49,434.1
1972 208,596.5 18,299.5 5,340.9 49,633.7 19,017.3 2,649.3 31,062.3 12,803.8 8,447.6 61,342.1
1973 247,864.8 21,700.8 6,132.3 58,984.3 22,705.4 3,106.3 33,979.1 15,311.2 9,807.2 76,138.2
1974 330,547.1 26,917.1 8,181.0 78,644.7 30,831.4 4,751.8 49,455.6 20,547.7 13,547.1 97,670.7
1975 418,899.0 31,338.3 9,772.5 97,3775 42,259.4 6,151.6 58,782.1 26,372.7 16,571.2 130,273.7
1976 551,999.6 37,562.8 12,876.0 125,777.3 56,976.4 9,988.9 76,747.4 35,091.9 22,305.1 174,673.8
1977 718,737.4 49,796.6 16,863.2 160,382.1 73,101.9 12,862.7 99,286.2 46,758.1 27,527.9 232,158.7
1978 885,660.6 59,614.6 21,110.8 194,927.3 97,176.0 15,006.2 114,640.4 58,500.5 35,283.3 289,401.5
1979 1,157,160.1 71,579.0 28,882.8 249,083.3 130,537.8 18,126.4 151,242.7 75,088.2 47,983.4 384,636.5
1980 1,542,177.2 90,181.5 38,755.0 324,274.8 177,556.6 23,730.6 192,516.8 102,934.9 64,976.0 527,251.0
1981 2,295,444.0 132,457.0 42,158.0 447,234.0 278,838.0 33,498.0 332,703.0 144,437.0 94,562.0 789,557.0
1982 3,450,163.0 183,856.0 63,783.0 674,799.0 381,884.0 56,471.0 476,982.0 223,875.0 156,794.0 1,231,719.0
1983 5,247,731.0 322,378.0 99,605.0 980,796.0 504,755.0 86,702.0 769,431.0 361,930.0 247,958.0 1,874,176.0
1984 8,444,766.0 513,067.0 159,976.0 1,555,173.0 834,873.0 127,168.0 1,208,931.0 575,865.0 417,547.0 3,052,166.0
1985 13,589,790.0 833,082.0 290,254.0 2,540,625.0 1,357,958.0 201,246.0 1,895,228.0 935,353.0 674,363.0 4,861,681.0
1986 22,517,145.0 1,519,903.0 463,319.0 4,219,277.0 2,185,868.0 333,917.0 3,146,933.0 1,611,690.0 1,196,045.0 7,840,193.0
1987 51,362,363.0 3,326,644.0 1,110,001.0 9,929,307.0 4,907,769.0 874,990.0 6,980,810.0 3,738,943.0 2,880,043.0 17,613,856.0
1988 123,950,766.0 6,355,654.0 2,092,106.0 26,052,302.0 9,521,419.0 1,778,534.0 18,851,852.0 10,910,213.0 5,495,616.0 42,893,071.0
1989 162,130,261.0 7,301,703.0 2,383,648.0 35,366,285.0 12,104,935.0 2,240,022.0 25,913,917.0 14,043,622.0 7,003,429.0 55,772,700.0
1990 218,202,842.0 8,423,357.0 2,974,785.0 46,116,322.0 17,539,356.0 3,027,290.0 36,976,356.0 18,944,321.0 9,900,638.0 74,300,418.0
1991 293,063,775.0 10,336,486.0 4,103,368.0 59,038,517.0 23,027,549.0 3,939,644.0 51,074,323.0 25,504,440.0 13,938,148.0 102,101,299.0
1992 370,021,253.0 11,602,367.0 4,339,897.0 73,313,769.0 28,169,895.0 4,964,653.0 64,969,589.0 31,621,965.0 19,146,542.0 131,892,575.0
1993 436,482,998.0 12,749,816.0 4,450,524.0 79,694,402.0 32,950,520.0 6,072,940.0 75,850,291.0 36,530,712.0 23,701,633.0 164,482,160.0
1994 501,897,399.0 13,647,825.0 4,421,373.0 86,580,024.0 39,031,275.0 7,022,473.0 85,870,322.0 41,517,360.0 26,420,910.0 197,385,837.0
1995 570,935,766.0 15,629,227.0 5,596,088.0 96,209,084.0 38,454,025.0 8,750,098.0 98,926,453.0 48,867,503.0 29,250,825.0 229,252,463.0
1996 728,909,391.0 19,363,485.0 7,230,884.0 126,268,832.0 55,606,232.0 11,066,502.0 119,150,863.0 64,564,885.0 34,770,075.0 290,887,633.0
1997 940,472,699.0 22,794,917.0 8,983,503.0 164,832,219.0 79,420,591.0 13,740,955.0 148,862,981.0 81,548,799.0 45,427,929.0 374,860,805.0
1998 1,176,936,012.0 27,493,457.0 10,463,663.0 208,037,397.0]  104,047,932.0 16,431,492.0 182,801,771.0 101,494,845.0 52,071,707.0 474,093,748.0
1999 1,434,263,453.0 31,767,730.0 11,903,547.0 255,663,115.0] 126,258,723.0 21,137,400.0 220,893,612.0 125,779,830.0 58,101,082.0 582,758,414.0
2000 1,714,421,248.0 35,620,507.0 15,547,207.0 310,471,787.0] 146,871,783.0 25,349,846.0 263,433,644.0 151,648,396.0 61,623,345.0 703,854,733.0

Fuente: Elaboracién propia con datos de Inegi, varios nimeros ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.6g,

Remuneracion Real de Asalariados por actividad econémica

En millones de pesos de 1980

8 Servicios

financieros, 9 Servicios

1 Agropecuario, 6 Comercio, 7 Transporte, seguros y comunales,

silviculatura y restaurantes y almacenamiento y bienes sociales y

Afio TOTAL pesca 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccion 5 Electricidad hoteles comunicaciones inmuebles personales
1970 798,695.4 71,074.3 52,004.9 200,453.7 86,755.2 7,241.6 95,486.5 50,684.7 26,264.1 277,042.9
1971 824,482.3 74,673.2 50,960.5 202,746.4 86,094.3 7,446.0 94,216.2 55,304.9 27,113.5 298,088.2
1972 928,923.0 79,474.6 58,937.4 221,063.4 98,606.9 8,940.9 110,122.7 60,773.2 30,306.8 328,629.6
1973 973,152.6 76,281.4 57,861.4 235,361.4 111,434.2 10,132.8 106,236.8 67,813.2 32,593.6 347,534.8
1974 1,054,141.0 74,887.9 47,974.8 250,655.9 117,129.4 14,497.0 125,135.5 76,091.8 40,547.6 371,887.9
1975 1,155,369.9 75,076.6 50,218.1 271,647.4 125,389.0 17,398.0 135,497.3 78,279.8 42,858.2 405,553.9
1976 1,275,582.3 76,578.0 64,161.8 297,450.2 136,575.8 24,595.5 151,168.0 82,797.6 48,341.7 432,642.7
1977 1,273,063.3 82,127.1 50,056.6 279,966.7 135,668.9 19,567.4 171,389.5 83,541.5 49,224.7 442,180.5
1978 1,352,284.1 84,751.6 55,723.2 298,804.7 151,700.7 21,956.5 157,708.3 86,783.1 51,493.4 461,939.0
1979 1,476,854.7 84,802.6 52,547.1 324,461.5 165,298.0 22,935.0 179,651.9 94,729.6 59,447.4 496,909.4
1980 1,542,177.2 90,181.5 38,755.0 324,274.8 177,556.6 23,730.6 192,516.8 102,934.9 64,976.0 527,251.0
1981 1,688,069.0 99,772.6 95,726.9 353,574.8 206,456.4 28,021.0 216,966.6 112,275.1 62,998.8 581,678.5
1982 1,585,781.3 94,920.5 76,795.5 338,495.3 176,747.2 32,877.2 180,038.8 104,954.6 71,912.3 584,070.1
1983 1,268,764.8 87,768.8 28,174.9 244,349.1 149,079.1 26,974.3 153,658.3 85,506.2 69,343.4 547,081.5
1984 1,268,834.2 78,824.2 35,382.6 231,917.2 160,827.8 24,679.6 150,132.8 83,658.2 77,070.0 561,747.6
1985 1,304,140.7 78,115.6 48,101.7 240,316.7 168,502.6 26,532.1 149,529.9 88,432.8 81,597.4 551,235.4
1986 1,235,317.6 79,966.5 56,314.2 213,028.3 148,844.3 20,610.9 146,145.4 81,796.0 84,835.3 528,740.6
1987 1,223,950.6 78,736.3 41,961.5 202,929.3 145,448.9 26,168.3 131,035.0 80,721.1 95,939.2 531,899.2
1988 1,511,864.4 80,613.4 68,996.8 301,182.8 147,166.0 23,992.1 194,070.8 92,054.4 69,027.7 584,445.2
1989 1,565,805.1 71,601.5 74,345.4 365,143.1 152,771.2 23,637.8 215,480.6 97,677.7 55,351.0 584,652.5
1990 1,648,309.1 64,177.4 72,199.3 398,512.2 173,400.0 23,799.3 245,315.8 102,045.1 55,643.1 581,807.1
1991 1,796,640.6 65,446.0 99,346.1 415,140.0 177,273.7 22,106.5 299,003.6 100,869.5 61,797.1 612,380.3
1992 1,983,433.7 69,102.2 94,928.8 460,604.1 178,105.6 22,577.1 342,933.2 116,349.4 70,866.2 619,152.1
1993 2,124,875.2 74,047.3] 109,522.7 471,153.7 179,722.6 25421.1 373,855.9 127,454.7 75,244.6 643,635.9
1994 2,255,971.1 77,014.2] 103,989.9 478,183.1 184,877.5 29,431.4 412,522.2 135,580.6 76,599.5 663,651.4
1995 1,873,686.6 73,256.9 76,849.5 353,437.2 141,012.2 33,678.3 314,616.2 112,676.9 57,978.3 616,218.0
1996 1,838,716.3 61,947.6 87,284.3 364,030.3 160,260.2 35,365.6 282,604.5 115,596.5 61,908.9 615,299.2
1997 2,024,853.0 64,131.8 92,220.9 419,754.9 186,550.2 36,146.4 314,890.1 123,329.0 75,394.7 631,825.2
1998 2,173,685.8 69,120.2] 100,100.9 467,223.6 197,620.6 34,127.3 357,478.9 130,745.0 72,091.9 651,086.6
1999 2,303,893.2 75,625.5 89,776.1 506,708.5 200,434.9 37,801.9 374,047.1 142,026.9 73,592.2 655,790.0
2000 2,474,278.4 82,353.6] 104,315.1 574,206.3 201,807.1 46,257.1 392,220.0 158,132.7 73,995.1 668,621.5

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.6 y Cuadro A.3g.
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Cuadro A.7g,

Excedente Bruto de Operacion Real
En millones de pesos de 1980

8 Servicios

financieros, 9 Servicios

1 Agropecuario, 6 Comercio, 7 Transporte, seguros y comunales,

silviculatura y restaurantesy | almacenamientoy bienes sociales y

Afio TOTAL pesca 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccion 5 Electricidad hoteles comunicaciones inmuebles personales
1970 1,440,684.2 183,651.5 72,604.4 336,552.2 53,274.5 10,367.0 357,622.5 62,182.1 178,555.6 139,277.4
1971 1,499,153.2 194,890.9 72,633.4 349,736.4 47,582.7 11,075.9 376,876.6 64,382.3 186,819.2 142,802.8
1972 1,585,920.0 191,944.8 70,613.7 378,980.8 52,194.9 12,019.1 408,958.8 75,244.3 199,329.4 145,754.1
1973 1,739,385.3 206,030.0 79,837.6 419,097.1 61,186.9 13,318.5 457,698.6 86,842.0 212,935.7 146,860.9
1974 1,815,095.5 214,503.1 107,862.7 436,876.0 67,367.8 11,758.8 469,386.3 94,972.9 216,886.5 153,832.6
1975 1,878,689.4 219,958.8 112,830.8 444,453.9 69,879.4 10,298.9 503,085.6 107,565.3 226,857.3 158,085.9
1976 1,892,504.9 221,478.1 109,193.2 450,353.9 67,806.6 9,133.1 514,811.4 111,707.2 232,447.6 163,903.3
1977 2,002,442.4 239,015.2 135,148.2 489,524.9 57,942.3 13,593.4 598,100.9 119,795.8 242,006.4 173,816.8
1978 2,216,606.7 255,836.2 154,113.3 545,769.6 65,939.1 13,857.0 613,161.2 136,371.5 253,132.1 191,646.7
1979 2,438,153.1 248,420.4 186,810.3 606,409.3 80,513.8 16,597.2 703,429.4 157,200.0 262,284.1 207,574.9
1980 2,734,313.2 266,949.6 252,619.1 660,738.3 98,636.3 18,304.3 807,039.0 176,176.7 271,919.2 229,720.1
1981 2,963,580.9 279,200.8 238,320.5 694,947.7 109,546.2 18,894.8 888,613.6 194,974.3 295,203.9 233,051.0
1982 3,036,660.7 276,593.9 286,255.0 681,291.6 116,940.8 18,572.0 915,528.0 179,363.0 304,148.6 259,151.1
1983 3,159,705.8 291,249.2 331,717.9 695,491.2 88,255.4 25,058.8 859,468.9 191,473.0 321,260.7 321,247.4
1984 3,319,512.2 310,396.9 332,302.1 755,044.2 89,241.8 29,956.8 888,267.8 207,494.5 335,233.1 327,878.4
1985 3,403,199.1 325,702.2 319,390.9 806,660.9 88,369.7 32,645.3 900,324.0 210,813.7 345,674.6 336,659.1
1986 3,291,896.2 312,865.2 296,055.8 774,406.2 81,525.8 40,718.8 835,072.3 207,905.3 359,273.3 352,799.6
1987 3,370,465.1 319,494.4 328,870.8 809,768.6 88,290.3 36,334.8 855,227.7 216,090.0 359,025.5 350,479.0
1988 3,152,963.9 302,580.9 303,443.6 753,613.9 88,680.6 43,462.1 804,174.7 213,249.2 396,965.0 302,115.7
1989 3,294,866.4 311,079.3 297,011.7 772,923.2 87,193.0 46,831.9 828,908.4 221,921.7 426,932.0 328,995.2
1990 3,458,716.1 340,062.2 311,760.5 816,549.7 88,626.2 48,493.5 863,965.5 228,962.8 448,081.0 360,606.3
1991 3,526,016.0 348,190.5 288,619.0 841,622.4 97,544.4 50,464.9 877,761.8 241,485.3 465,594.4 372,271.4
1992 3,532,363.9 340,533.9 297,905.7 848,475.9 115,083.2 52,220.4 896,192.0 244,121.2 480,699.5 380,423.3
1993 3,498,509.4 348,190.5 290,557.4 829,097.5 122,332.2 51,293.0 866,388.2 247,540.5 506,378.7 389,118.3
1994 3,615,704.2 345,984.1 306,234.7 875,025.4 142,641.7 50,943.1 911,844.7 272,078.6 536,572.5 382,098.2
1995 3,635,882.9 357,490.7 322,381.7 932,907.0 109,659.4 48,424.3 804,038.6 274,882.4 553,227.6 405,320.2
1996 3,954,778.6 385,150.9 344,313.5 1,061,661.1 114,902.8 50,495.7 889,770.5 303,082.9 552,789.1 416,397.6
1997 4,161,350.4 383,676.3 358,677.0 1,147,597.0 114,159.4 54,187.4 982,945.7 336,946.0 562,226.7 434,393.1
1998 4,323,313.5 392,236.2 363,143.8 1,215,585.6 115,791.5 57,878.1 1,013,541.3 360,209.1 594,894.6 445,709.4
1999 4,437,053.9 395,081.9 363,794.3 1,246,369.1 128,616.3 61,480.3 1,044,227.1 387,166.5 619,205.4 464,065.2
2000 4,704,941.9 388,818.8 366,547.8 1,299,898.4 143,897.7 53,997.0 1,196,179.2 422,067.6 652,849.9 483,790.6

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.24, y A.6g,; obtenida como la diferencia entre el producto real y la remuneracion real de asalariados.
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Cuadro A.1M.
Producto Interno Bruto, Industria Manufacturera

en millones de pesos corrientes

VI Productos de

V Sustancias minerales no
Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, quimicas, derivados| metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir maderay productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta 'y productos de derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industrias
Afio Manufacturas bebidas y tabaco Cuero madera editoriales caucho y plasticos | petréleo y carbén [ metdlica basica equipo manufactureras
1970 105,203.0 29,372.7 15,519.6 3,607.1 5,685.0 18,432.4 6,088.0 5,854.8 18,832.3 1,811.1
1971 118,057.1 35,837.0 17,267.7 3,591.8 5,961.0 21,916.9 6,525.8 5,942.9 19,013.4 2,000.6
1972 134,723.4 39,3714 20,607.8 4,064.2 6,736.3 24,295.8 7,504.7 6,789.5 22,971.2 2,382.5
1973 164,014.9 47,129.4 25,498.1 4,830.3 7,884.0 28,392.1 8,991.2 7,896.6 29,793.8 3,599.4
1974 215,717.0 62,675.3 31,515.8 6,630.8 11,026.3 36,387.8 11,381.8 12,075.2 39,348.7 4,675.3
1975 256,701.0 74,751.2 36,130.1 8,118.9 12,542.2 44,643.9 14,291.1 14,584.5 46,047.2 5,591.9
1976 316,210.2 92,324.4 42,689.6 9,674.6 15,677.2 55,518.5 17,787.2 17,762.3 57,246.5 7,529.9
1977 440,812.0 131,836.9 59,398.2 13,570.4 19,871.7 80,922.9 23,062.3 24,050.5 76,503.3 11,595.8
1978 550,963.9 155,412.4 73,029.8 17,882.1 25,561.7 97,165.8 29,007.1 32,759.6 105,447.7 14,697.7
1979 714,612.9 178,439.3 96,739.8 26,546.2 34,336.2 127,522.2 38,646.1 46,929.6 144,753.5 20,700.0
1980 985,013.1 237,220.5 129,084.9 39,117.7 51,369.5 180,662.3 55,284.9 60,356.8 204,992.2 26,924.3
1981 1,326,268.0 321,885.0 175,220.0 53,761.0 73,985.0 199,368.0 95,304.0 79,505.0 291,935.0 35,305.0
1982 2,032,971.0 521,703.0 257,035.0 80,496.0 112,965.0 329,786.0 146,245.0 113,393.0 416,072.0 55,276.0
1983 3,772,437.0 979,424.0 491,351.0 140,992.0 213,807.0 696,079.0 269,003.0 214,371.0 670,958.0 96,482.0
1984 6,618,292.0 1,719,228.0 770,292.0 244,660.0 378,915.0 1,172,205.0 461,410.0 443,337.0 1,256,361.0 171,884.0
1985 11,068,634.0 2,883,676.0 1,237,424.0 428,952.0 638,718.0 1,933,070.0 801,184.0 638,357.0 2,220,557.0 286,696.0
1986 19,557,305.0 5,573,422.0 2,086,617.0 724,427.0 1,152,701.0 3,482,043.0 1,406,158.0 1,084,840.0 3,563,394.0 483,703.0
1987 49,551,194.0 12,808,278.0 5,143,640.0 1,743,745.0 3,159,143.0 9,702,489.0 3,662,571.0 3,108,741.0 9,082,217.0 1,140,370.0
1988 91,239,887.0 19,963,859.0 9,334,216.0 3,644,156.0 5,107,574.0 17,692,865.0 6,564,215.0 6,939,836.0 19,837,924.0 2,155,242.0
1989 110,228,504.0 24,427,037.0 11,198,626.0 4,405,326.0 6,100,545.0 20,551,366.0 7,609,400.0 7,976,241.0 25,094,543.0 2,865,420.0
1990 140,608,471.0 33,232,653.0 13,618,890.0 5,191,669.0 7,476,658.0 25,506,176.0 10,065,065.0 9,279,157.0 32,192,466.0 4,045,737.0
1991 178,728,605.0 45,101,225.0 16,502,799.0 6,127,930.0 9,089,263.0 30,283,591.0 12,919,089.0 9,324,198.0 44,559,047.0 4,821,463.0
1992 208,364,591.0 53,754,274.0 18,580,575.0 6,845,517.0 10,725,277.0 34,456,626.0 15,441,009.0 9,382,147.0 53,036,662.0 6,142,504.0
1993 219,934,044.0 59,297,072.0 19,256,816.0 7,144,970.0 11,329,797.0 35,075,177.0 17,557,131.0 9,707,089.0 54,000,744.0 6,565,248.0
1994 245,012,475.0 66,644,236.0 20,604,890.0 7,529,386.0 12,630,205.0 38,337,720.0 19,125,269.0 11,161,417.0 61,501,520.0 7,477,832.0
1995 350,155,556.0 90,937,313.0 26,918,030.0 8,975,617.0 17,934,469.0 60,197,048.0 22,746,419.0 20,581,218.0 91,990,456.0 9,874,986.0
1996 494,520,325.0 126,355,227.0 39,148,676.0 12,068,146.0 21,382,744.0 79,410,829.0 32,287,288.0 30,096,434.0 139,966,884.0 13,804,097.0
1997 615,478,413.0 150,853,130.0 51,234,930.0 15,596,116.0 25,156,175.0 94,639,365.0 38,769,066.0 35,705,984.0 186,813,195.0 16,710,452.0
1998 749,292,699.0 180,088,046.0 59,990,215.0 19,200,639.0 30,055,542.0 110,564,038.0 48,252,155.0 40,075,964.0 239,233,531.0 21,832,569.0
1999 884,526,833.0 225,412,657.0 69,303,503.0 22,260,317.0 35,456,386.0 128,451,196.0 56,596,067.0 40,953,228.0 281,065,616.0 25,027,863.0
2000 1,013,323,401.0 254,837,839.0 76,974,834.0 24,754,805.0 39,875,422.0 146,040,837.0 64,495,307.0 46,579,999.0 330,328,797.0 29,435,561.0

Fuente: Inegi, varios nimeros ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.2Mggs.
Producto Interno Bruto, Industria Manufacturera

En millones de pesos de 1993

VI Productos de

V Sustancias minerales no
Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, quimicas, derivados| metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir maderay productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta 'y productos de derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas bebidas y tabaco cuero madera editoriales caucho y plésticos | petréleo y carbén | metalica basica equipo manufactureras
1970 90,833,135.1 25,696,967.5 12,096,116.8 3,911,643.5 4,398,254.4 9,609,125.2 7,386,271.7 4,021,232.3 18,461,645.9 5,122,759.1
1971 93,451,016.4 26,053,938.8 13,042,984.4 3,784,910.0 4,316,578.7 10,544,085.1 7,537,562.0 4,033,589.7 18,766,852.8 5,079,957.0
1972 101,495,887.9 27,584,720.7 14,029,642.4 4,096,896.7 4,762,664.5 12,069,930.9 8,175,563.1 4,578,116.4 21,008,079.8 4,844,989.2
1973 110,699,919.1 29,497,641.6 14,761,358.0 4,443,607.3 5,017,445.9 13,512,817.4 8,783,192.2 5,024,181.8 24,672,944.3 4,931,126.3
1974 116,294,212.5 30,674,020.4 15,042,021.9 4,880,565.0 5,296,686.3 14,157,420.0 9,292,681.9 5,5688,241.2 27,361,464.1 4,119,128.8
1975 121,126,628.0 32,563,314.5 15,258,310.8 5,027,040.1 5,453,340.4 15,087,453.3 9,913,598.7 5,586,380.9 28,370,949.0 4,123,036.1
1976 126,489,089.4 33,529,619.5 15,222,357.4 5,360,178.4 6,049,383.2 16,613,299.0 10,355,890.4 5,783,569.2 28,955,366.7 4,849,962.1
1977 130,157,459.2 34,705,142.2 16,200,204.6 5,880,508.8 6,088,983.5 17,661,414.1 10,172,709.5 6,058,755.8 28,282,244.5 4,937,520.0
1978 142,857,502.6 37,131,690.9 17,067,349.5 6,303,541.6 6,434,758.2 19,325,207.3 11,123,731.6 7,208,666.4 33,031,605.7 5,339,433.9
1979 157,454,322.1 39,727,907.9 18,936,215.8 7,005,776.1 7,087,726.5 21,335,299.7 12,130,941.9 7,802,888.7 38,128,640.8 5,648,817.0
1980 166,612,357.6 41,625,933.7 19,347,335.1 7,435,683.2 7,875,510.5 23,402,923.2 13,107,780.2 8,078,208.2 41,800,054.0 4,547,327.9
1981 177,354,802.6 43,404,797.8 20,449,242.9 7,389,502.2 8,280,540.1 25,658,237.9 13,530,899.6 8,474,046.4 45,839,382.4 5,140,874.5
1982 172,494,250.6 45,370,793.6 19,474,522.1 7,298,021.3 8,337,174.3 26,293,464.0 13,182,760.9 7,687,552.2 40,192,260.4 4,940,184.0
1983 158,971,507.1 44,790,223.0 18,404,162.3 6,763,413.6 7,725,116.7 25,870,085.9 12,162,642.6 7,212,918.4 31,204,134.5 4,016,829.9
1984 166,941,909.4 45,441,503.0 18,579,381.9 6,989,031.1 8,157,371.5 27,655,457.3 12,849,238.8 8,049,241.2 34,044,067.2 4,472,379.7
1985 177,093,486.3 47,152,739.5 19,055,018.4 7,246,023.5 8,872,506.4 29,251,866.1 13,831,012.5 8,134,016.2 38,529,894.7 4,841,970.0
1986 167,021,938.6 46,884,797.0 18,069,497.3 6,993,790.2 8,572,301.1 28,218,690.0 12,908,464.1 7,578,195.1 32,689,091.3 4,343,262.9
1987 171,295,160.6 47,321,894.2 17,145,367.0 7,197,198.5 8,712,649.3 29,761,064.0 14,129,796.7 8,405,615.1 33,882,533.7 4,132,804.2
1988 178,416,074.0 47,428,900.0 17,407,841.0 7,103,955.0 9,077,205.0 30,417,904.0 13,920,420.0 8,862,975.0 39,732,664.0 4,464,210.0
1989 192,500,893.0 51,187,772.0 18,250,679.0 7,110,523.0 9,959,501.0 33,279,135.0 14,581,948.0 9,076,900.0 44,107,317.0 4,947,118.0
1990 205,524,504.0 53,509,214.0 19,305,945.0 7,083,399.0 10,760,281.0 34,724,722.0 15,526,690.0 9,731,887.0 49,037,503.0 5,844,863.0
1991 212,578,028.0 55,234,187.0 19,810,909.0 7,131,687.0 11,173,788.0 35,060,432.0 16,078,295.0 9,267,124.0 53,022,014.0 5,799,592.0
1992 221,427,423.0 57,489,113.0 19,792,900.0 7,331,366.0 11,559,898.0 35,684,185.0 17,093,762.0 9,410,457.0 56,332,969.0 6,732,773.0
1993 219,934,044.0 59,297,072.0 19,256,816.0 7,144,970.0 11,329,797.0 35,075,177.0 17,557,131.0 9,707,089.0 54,000,744.0 6,565,248.0
1994 228,891,644.0 61,240,436.0 19,459,943.0 7,278,818.0 11,657,604.0 36,270,077.0 18,358,201.0 10,304,937.0 57,610,750.0 6,710,878.0
1995 217,581,704.0 61,267,151.0 18,231,989.0 6,710,101.0 10,772,774.0 35,934,991.0 16,216,797.0 10,724,569.0 51,695,274.0 6,028,058.0
1996 241,151,931.0 63,313,035.0 21,092,280.0 7,174,947.0 10,909,659.0 38,297,011.0 17,523,456.0 12,736,060.0 63,208,124.0 6,897,359.0
1997 265,113,424.0 65,363,685.0 23,296,891.0 7,658,677.0 12,294,476.0 40,910,725.0 18,562,316.0 14,154,002.0 75,253,929.0 7,618,723.0
1998 284,642,713.0 69,675,624.0 24,194,723.0 7,996,594.0 13,025,638.0 43,389,441.0 19,526,892.0 14,720,022.0 83,894,482.0 8,219,297.0
1999 296,528,442.0 72,469,657.0 24,932,200.0 8,033,105.0 13,669,431.0 44,415,303.0 19,879,090.0 14,776,737.0 89,668,044.0 9,694,875.0
2000 316,999,846.0 75,336,558.0 26,315,439.0 8,345,448.0 14,050,321.0 45,831,366.0 20,683,524.0 15,219,523.0 101,826,731.0 9,390,936.0

Fuente: Inegi varios nimeros, ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.3Mggs.

INDICES DE PRECIOS IMPLICITOS MANUFACTUREROS g5,

VI Productos de

V Sustancias minerales no
Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, quimicas, derivados| metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir maderay productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta 'y productos de derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas bebidas y tabaco cuero madera editoriales caucho y plésticos | petréleo y carbén [ metdlica basica equipo manufactureras
1970 0.00116 0.00114 0.00128 0.00092 0.00129 0.00192 0.00082 0.00146 0.00102 0.00035
1971 0.00126 0.00138 0.00132 0.00095 0.00138 0.00208 0.00087 0.00147 0.00101 0.00039
1972 0.00133 0.00143 0.00147 0.00099 0.00141 0.00201 0.00092 0.00148 0.00109 0.00049
1973 0.00148 0.00160 0.00173 0.00109 0.00157 0.00210 0.00102 0.00157 0.00121 0.00073
1974 0.00185 0.00204 0.00210 0.00136 0.00208 0.00257 0.00122 0.00216 0.00144 0.00114
1975 0.00212 0.00230 0.00237 0.00162 0.00230 0.00296 0.00144 0.00261 0.00162 0.00136
1976 0.00250 0.00275 0.00280 0.00180 0.00259 0.00334 0.00172 0.00307 0.00198 0.00155
1977 0.00339 0.00380 0.00367 0.00231 0.00326 0.00458 0.00227 0.00397 0.00270 0.00235
1978 0.00386 0.00419 0.00428 0.00284 0.00397 0.00503 0.00261 0.00454 0.00319 0.00275
1979 0.00454 0.00449 0.00511 0.00379 0.00484 0.00598 0.00319 0.00601 0.00380 0.00366
1980 0.00591 0.00570 0.00667 0.00526 0.00652 0.00772 0.00422 0.00747 0.00490 0.00592
1981 0.00748 0.00742 0.00857 0.00728 0.00893 0.00777 0.00704 0.00938 0.00637 0.00687
1982 0.01179 0.01150 0.01320 0.01103 0.01355 0.01254 0.01109 0.01475 0.01035 0.01119
1983 0.02373 0.02187 0.02670 0.02085 0.02768 0.02691 0.02212 0.02972 0.02150 0.02402
1984 0.03964 0.03783 0.04146 0.03501 0.04645 0.04239 0.03591 0.05508 0.03690 0.03843
1985 0.06250 0.06116 0.06494 0.05920 0.07199 0.06608 0.05793 0.07848 0.05763 0.05921
1986 0.11709 0.11887 0.11548 0.10358 0.13447 0.12339 0.10893 0.14315 0.10901 0.11137
1987 0.28927 0.27066 0.30000 0.24228 0.36259 0.32601 0.25921 0.36984 0.26805 0.27593
1988 0.51139 0.42092 0.53621 0.51298 0.56268 0.58166 0.47155 0.78301 0.49929 0.48278
1989 0.57261 0.47720 0.61360 0.61955 0.61254 0.61755 0.52184 0.87874 0.56894 0.57921
1990 0.68414 0.62106 0.70542 0.73293 0.69484 0.73452 0.64824 0.95348 0.65649 0.69219
1991 0.84077 0.81655 0.83302 0.85925 0.81345 0.86375 0.80351 1.00616 0.84039 0.83135
1992 0.94101 0.93503 0.93875 0.93373 0.92780 0.96560 0.90331 0.99699 0.94149 0.91233
1993 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000
1994 1.07043 1.08824 1.05884 1.03442 1.08343 1.05701 1.04178 1.08311 1.06754 1.11429
1995 1.60931 1.48428 1.47642 1.33763 1.66480 1.67517 1.40265 1.91907 1.77948 1.63817
1996 2.05066 1.99572 1.85607 1.68198 1.95998 2.07355 1.84252 2.36309 2.21438 2.00136
1997 2.32157 2.30790 2.19922 2.03640 2.04614 2.31331 2.08859 2.52268 2.48244 2.19334
1998 2.63240 2.58466 2.47948 2.40110 2.30741 2.54818 2.47106 2.72255 2.85160 2.65626
1999 2.98294 3.11044 2.77968 2.77107 2.59385 2.89205 2.84701 2.77147 3.13451 2.58156
2000 3.19661 3.38266 2.92508 2.96626 2.83804 3.18648 3.11820 3.06054 3.24403 3.13447

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadros A.1M y A.2Mgs.
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Cuadro A.3Mgq.

INDICES DE PRECIOS IMPLICITOS MANUFACTUREROS g5,

VI Productos de

V Sustancias minerales no
Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, quimicas, derivados| metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir maderay productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta 'y productos de derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas bebidas y tabaco cuero madera editoriales caucho y plésticos | petréleo y carbén | metalica basica equipo manufactureras
1970 0.19591 0.20057 0.19230 0.17529 0.19816 0.24849 0.19542 0.19487 0.20800 0.05971
1971 0.21368 0.24136 0.19843 0.18039 0.21172 0.26926 0.20527 0.19719 0.20659 0.06651
1972 0.22452 0.25045 0.22016 0.18857 0.21684 0.26075 0.21764 0.19849 0.22297 0.08305
1973 0.25061 0.28036 0.25890 0.20663 0.24090 0.27218 0.24271 0.21036 0.24623 0.12328
1974 0.31376 0.35854 0.31403 0.25825 0.31915 0.33295 0.29040 0.28921 0.29324 0.19170
1975 0.35847 0.40281 0.35490 0.30700 0.35260 0.38331 0.34179 0.34942 0.33095 0.22906
1976 0.42285 0.48317 0.42033 0.34308 0.39731 0.43290 0.40723 0.41105 0.40314 0.26222
1977 0.57286 0.66658 0.54954 0.43866 0.50034 0.59354 0.53751 0.53129 0.55158 0.39665
1978 0.65236 0.73443 0.64133 0.53924 0.60902 0.65132 0.61827 0.60824 0.65095 0.46491
1979 0.76768 0.78815 0.76570 0.72027 0.74271 0.77426 0.75532 0.80497 0.77414 0.61891
1980 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000 1.00000
1981 1.26489 1.30129 1.28426 1.38293 1.36980 1.00654 1.66996 1.25572 1.29863 1.15987
1982 1.99353 2.01771 1.97820 2.09661 2.07730 1.62475 2.63025 1.97418 2.11089 1.88975
1983 4.01391 3.83707 4.00149 3.96256 4.24317 3.48549 5.24387 3.97781 4.38453 4.05672
1984 6.70573 6.63885 6.21398 6.65417 7.12139 5.49067 8.51397 7.37170 7.52510 6.49096
1985 10.57199 10.73127 9.73318 11.25269 11.03662 8.56045 13.73412 10.50382 11.75178 10.00026
1986 19.80618 20.85939 17.30782 19.68927 20.61544 15.98453 25.82749 19.15970 22.22801 18.80938
1987 48.92989 47.49418 44.96447 46.05397 55.58946 42.23157 61.45720 49.49985 54.65822 46.60288
1988 86.49997 73.86066 80.36716 97.50892 86.26525 75.34795 111.80290 104.79933 101.80944 81.53860
1989 96.85596 83.73680 91.96687 117.76713 93.90840 79.99655 123.72501 117.61144 116.01340 97.82455
1990 115.72124 108.98035 105.72954 139.31981 106.52641 95.15008 153.69521 127.61458 133.86450 116.90556
1991 142.21352 143.28217 124.85298 163.33118 124.71010 111.89036 190.50857 134.66519 171.36384 140.40845
1992 159.16872 164.07377 140.70043 177.48797 142.24201 125.08336 214.17099 133.43826 191.97870 154.08605
1993 169.14735 175.47359 149.88070 190.08488 153.31102 129.53961 237.09512 133.84090 203.91046 168.89308
1994 181.06039 190.95722 158.69909 196.62841 166.10185 136.92425 247.00176 144.96489 217.68165 188.19505
1995 272.20986 260.45110 221.28651 254.26280 255.23154 217.00025 332.56043 256.85029 362.85360 276.67563
1996 346.86350 350.19654 278.18856 319.71972 300.48696 268.60706 436.85210 316.27785 451.53550 338.01581
1997 392.68681 404.97626 329.62026 387.08850 313.69526 299.66582 495.19448 337.63743 506.19503 370.43999
1998 445.26303 453.54020 371.62547 456.41321 353.75203 330.09003 585.87668 364.38824 581.47113 448.62349
1999 504.55656 545.80042 416.62017 526.73899 397.66503 374.63478 675.01337 370.93553 639.15991 436.00694
2000 540.69733 593.56722 438.41343 563.84200 435.10334 412.77566 739.30935 409.62577 661.49131 529.38945

Fuente: Elaboracién propia con base en Cuadro A.3Mg;.
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Cuadro A.2Mg,.

Producto Interno Bruto, Industria Manufacturera
en millones de pesos de 1980

VI Productos de

V Sustancias minerales no
Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, quimicas, derivados| metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir maderay productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta 'y productos de derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas bebidas y tabaco cuero madera editoriales caucho y plésticos | petréleo y carbén [ metdlica basica equipo manufactureras
1970 537,006.0 146,443.5 80,705.0 20,578.4 28,688.4 74,179.1 31,153.2 30,044.9 90,538.0 30,331.4
1971 552,482.9 148,477.8 87,022.4 19,911.7 28,155.7 81,396.6 31,791.3 30,137.2 92,034.8 30,077.9
1972 600,044.2 157,201.5 93,605.4 21,553.0 31,065.4 93,175.6 34,482.2 34,205.7 103,026.0 28,686.7
1973 654,458.5 168,103.0 98,487.4 23,377.0 32,727.2 104,314.2 37,045.0 37,538.5 120,998.9 29,196.7
1974 687,532.0 174,807.0 100,360.0 25,675.7 34,548.6 109,290.3 39,193.9 41,752.9 134,183.7 24,389.0
1975 716,101.2 185,573.9 101,803.0 26,446.3 35,570.4 116,469.8 41,812.7 41,739.0 139,134.3 24,412.1
1976 747,804.1 191,080.7 101,563.2 28,198.9 39,458.2 128,248.8 43,678.2 43,212.3 142,000.4 28,716.2
1977 769,491.6 197,779.9 108,087.3 30,936.2 39,716.5 136,339.9 42,905.6 45,268.3 138,699.3 29,234.6
1978 844,574.3 211,608.4 113,872.9 33,161.7 41,971.9 149,183.8 46,916.7 53,860.0 161,990.7 31,614.3
1979 930,870.7 226,403.9 126,341.9 36,856.0 46,231.0 164,701.0 51,164.9 58,299.7 186,987.2 33,446.1
1980 985,013.1 237,220.5 129,084.9 39,117.7 51,369.5 180,662.3 55,284.9 60,356.8 204,992.2 26,924.3
1981 1,048,522.5 247,358.0 136,436.8 38,874.8 54,011.4 198,072.5 57,069.5 63,314.3 224,801.5 30,438.6
1982 1,019,786.9 258,561.9 129,933.5 38,393.5 54,380.8 202,976.3 55,601.1 57,438.0 197,107.4 29,250.4
1983 939,840.4 255,253.4 122,792.1 35,581.0 50,388.5 199,707.9 51,298.6 53,891.7 153,028.6 23,783.3
1984 986,961.4 258,964.9 123,961.1 36,767.9 53,208.0 213,4904 54,194.4 60,140.4 166,956.0 26,480.5
1985 1,046,977.6 268,717.0 127,134.6 38,119.9 57,872.6 225,814.1 58,335.3 60,773.8 188,955.0 28,668.8
1986 987,434.5 267,190.0 120,559.2 36,793.0 55,914.4 217,838.3 54,444.2 56,620.9 160,311.0 25,716.1
1987 1,012,697.9 269,681.0 114,393.4 37,863.1 56,829.9 229,744.9 59,595.5 62,803.0 166,163.8 24,469.9
1988 1,054,796.7 270,290.8 116,144.6 37,372.5 59,207.8 234,815.5 58,712.4 66,220.2 194,853.5 26,432.2
1989 1,138,066.3 291,712.1 121,768.0 37,407.1 64,962.7 256,903.2 61,502.5 67,818.6 216,307.3 29,2914
1990 1,215,061.9 304,941.7 128,808.7 37,264.4 70,186.0 268,062.6 65,487.2 72,712.4 240,485.5 34,606.9
1991 1,256,762.4 314,772.1 132,177.9 37,518.4 72,883.1 270,654.2 67,813.7 69,239.9 260,026.0 34,338.8
1992 1,309,080.0 327,622.6 132,057.7 38,568.9 75,401.6 275,469.3 72,096.6 70,310.8 276,263.3 39,864.1
1993 1,300,251.2 337,925.9 128,481.0 37,588.3 73,900.7 270,768.0 74,051.0 72,527.1 264,825.8 38,872.2
1994 1,353,208.6 349,000.9 129,836.2 38,292.5 76,038.9 279,992.2 77,429.7 76,993.9 282,529.6 39,734.5
1995 1,286,344.1 349,153.1 121,643.3 35,300.6 70,267.4 277,4054 68,397.9 80,129.2 253,519.5 35,691.6
1996 1,425,691.4 360,812.3 140,727.1 37,746.0 71,160.3 295,639.4 73,909.0 95,158.2 309,979.8 40,838.6
1997 1,567,351.9 372,498.7 155,436.2 40,290.8 80,193.0 315,816.3 78,290.6 105,752.4 369,053.8 45,109.7
1998 1,682,809.2 397,071.8 161,426.5 42,068.5 84,962.2 334,951.2 82,358.9 109,981.5 411,428.0 48,665.7
1999 1,753,077.6 412,994.7 166,347.0 42,260.6 89,161.4 342,870.4 83,844.4 110,405.2 439,742.2 57,402.4
2000 1,874,104.7 429,332.7 175,575.9 43,903.8 91,645.9 353,802.0 87,237.2 113,713.5 499,369.8 55,602.8

Fuente: Elaboracién propia con datos de Cuadro A.1M y deflactado con el IPI de cada divisién manufacturera de Cuadro A.3Mgy.
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Cuadro A.4M Personal Ocupado Remunerado, Industria Manufacturera
nUmero de ocupaciones remuneradas, promedio anual.

V Sustancias
quimicas, VI Productos de
Il Textiles, derivados del minerales no
| Productos prendas de |lll Industria de la IV Papel, petréleo, metalicos, VIl Productos
alimenticios, vestir e madera y productos de productos de exceptuando metdlicos,

bebidas y industria del productos de |papel, imprenta y| cauchoy derivados del VII Industria maquinariay |IX Otras industrias
Afio Manufacturas tabaco cuero madera editoriales plasticos petréleo y carbén| metélica basica equipo manufactureras
1970 1,725,626.0 450,111.0 346,765.0 94,309.0 92,903.0 191,262.0 122,182.0 63,068.0 328,987.0 36,039.0
1971 1,771,587.0 467,119.0 366,493.0 90,646.0 97,375.0 202,833.0 117,263.0 63,162.0 330,169.0 36,527.0
1972 1,830,811.0 474,730.0 375,586.0 92,859.0 97,062.0 212,025.0 124,070.0 65,342.0 351,645.0 37,492.0
1973 1,924,700.0 496,894.0 390,492.0 95,262.0 95,794.0 222,446.0 130,386.0 70,629.0 384,248.0 38,549.0
1974 1,996,084.0 508,989.0 401,057.0 101,820.0 95,648.0 227,772.0 131,683.0 75,049.0 413,620.0 40,446.0
1975 2,002,232.0 515,694.0 387,856.0 105,411.0 98,733.0 222,709.0 129,766.0 75,331.0 425,352.0 41,380.0
1976 2,045,985.0 521,553.0 382,274.0 110,492.0 102,503.0 237,017.0 133,513.0 79,848.0 435,524.0 43,261.0
1977 2,052,029.0 527,402.0 387,726.0 114,455.0 104,861.0 240,756.0 132,693.0 84,068.0 414,531.0 45,537.0
1978 2,132,056.0 541,428.0 394,238.0 122,844.0 108,665.0 255,386.0 134,498.0 91,160.0 437,777.0 46,060.0
1979 2,290,853.0 568,467.0 428,017.0 134,739.0 113,952.0 272,365.0 145,618.0 97,627.0 481,488.0 48,580.0
1980 2,416,842.0 588,623.0 446,123.0 143,846.0 121,858.0 289,281.0 156,616.0 102,585.0 519,017.0 48,893.0
1981 2,557,401.0 623,615.0 462,050.0 144,427.0 125,944.0 296,841.0 163,765.0 107,806.0 581,568.0 51,385.0
1982 2,505,298.0 642,645.0 450,155.0 135,731.0 123,296.0 307,361.0 157,023.0 104,226.0 535,114.0 49,747.0
1983 2,326,376.0 631,905.0 418,543.0 115,794.0 113,081.0 300,951.0 147,545.0 100,359.0 451,061.0 47,137.0
1984 2,374,160.0 640,510.0 419,956.0 117,699.0 116,164.0 310,614.0 155,586.0 106,270.0 458,531.0 48,830.0
1985 2,450,534.0 657,552.0 428,033.0 121,214.0 121,865.0 316,515.0 166,689.0 104,245.0 483,359.0 51,062.0
1986 2,375,263.0 665,224.0 412,802.0 113,168.0 120,632.0 313,150.0 157,876.0 93,168.0 449,755.0 49,488.0
1987 2,429,796.0 664,042.0 411,560.0 121,805.0 121,281.0 327,278.0 170,026.0 87,678.0 467,207.0 58,919.0
1988 3,034,654.0 609,757.0 522,032.0 169,382.0 167,577.0 370,230.0 157,668.0 103,516.0 864,602.0 69,890.0
1989 3,167,969.0 630,202.0 527,761.0 168,034.0 176,532.0 380,425.0 167,832.0 97,038.0 932,137.0 88,008.0
1990 3,275,202.0 641,193.0 527,607.0 164,274.0 187,261.0 393,831.0 178,737.0 88,467.0 988,820.0 105,012.0
1991 3,307,128.0 655,002.0 531,034.0 163,450.0 192,492.0 401,902.0 179,074.0 81,812.0 998,935.0 103,427.0
1992 3,379,765.0 672,345.0 518,280.0 165,263.0 196,017.0 395,282.0 183,210.0 70,279.0 1,062,024.0 117,065.0
1993 3,309,755.0 679,253.0 515,872.0 154,367.0 192,612.0 383,933.0 183,108.0 59,441.0 1,025,021.0 116,148.0
1994 3,238,906.0 667,973.0 497,454.0 151,584.0 185,327.0 370,978.0 174,841.0 56,143.0 1,018,573.0 116,033.0
1995 3,066,717.0 651,170.0 481,971.0 136,668.0 172,390.0 348,688.0 149,948.0 52,788.0 960,141.0 112,953.0
1996 3,278,436.0 661,413.0 548,010.0 146,700.0 170,762.0 365,489.0 146,965.0 55,895.0 1,057,645.0 125,557.0
1997 3,566,045.0 667,849.0 620,088.0 156,410.0 177,980.0 384,328.0 152,543.0 58,949.0 1,205,636.0 142,262.0
1998 3,773,206.0 685,584.0 657,228.0 164,165.0 182,052.0 396,147.0 157,359.0 60,372.0 1,320,133.0 150,166.0
1999 3,910,931.0 703,372.0 703,102.0 163,289.0 184,281.0 400,491.0 157,600.0 58,936.0 1,386,604.0 153,256.0
2000 4,096,309.0 701,617.0 746,596.0 168,710.0 186,655.0 405,939.0 160,988.0 59,483.0 1,498,530.0 167,791.0

Fuente: Inegi, varios niimeros ver Cuadro A.1.
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Cuadro A.5M Acervos Brutos de Capital por division manufacturera

en miles de pesos de 1980.

VI Productos de

V Sustancias minerales no
| Productos IV Papel, quimicas, derivados metalicos, VIII Productos
alimenticios, Il Textiles, prendas| Il Industria de la productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
bebidas y de vestir e industria| madera y productos| papel, imprenta y | productos de caucho | derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas tabaco del cuero de madera editoriales y plasticos petréleo y carbén | metdlica basica equipo manufactureras
1970 504,582.9 116,771.6 36,974.4 4,677.4 33,056.9 104,530.5 41,554.6 68,341.1 93,896.2 4,780.2
1971 546,578.0 124,036.2 41,175.3 6,467.7 34,059.6 117,746.1 44,648.0 72,787.9 100,470.3 5,186.9
1972 587,725.4 131,170.4 38,885.7 6,525.7 34,466.0 136,216.4 53,028.4 72,012.9 109,694.0 5,725.9
1973 634,694.5 135,478.0 43,422.4 7,011.5 36,699.8 148,652.3 57,854.2 82,014.0 117,485.7 6,076.6
1974 680,083.5 139,567.9 46,345.8 7,143.6 37,018.2 162,527.5 64,691.8 85,389.5 130,849.7 6,549.5
1975 722,966.3 139,517.0 51,821.4 9,167.7 38,885.5 181,951.5 70,477.7 86,114.6 138,031.3 6,999.6
1976 761,656.9 144,222.7 53,364.5 9,983.0 42,010.0 190,926.4 74,770.9 92,231.2 146,892.8 7,255.4
1977 817,298.6 146,701.6 53,801.3 10,272.0 45,146.1 195,827.6 77,115.5 128,021.9 152,279.9 8,132.7
1978 848,988.4 150,202.6 53,377.4 10,223.5 47,671.1 200,406.0 78,571.6 146,942.9 153,263.1 8,330.2
1979 875,434.4 153,358.9 59,487.4 12,173.7 48,294.2 207,196.8 81,838.8 151,945.0 152,531.4 8,608.2
1980 916,330.2 154,768.3 66,089.6 12,926.6 49,698.5 214,827.0 84,644.6 154,671.6 169,542.5 9,161.5
1981 983,978.2 163,993.8 61,468.2 14,457.6 53,485.5 225,779.7 94,757.9 167,892.7 191,483.3 10,659.5
1982 1,058,915.0 178,100.3 61,532.0 14,008.8 59,371.2 239,019.0 100,338.8 180,969.7 213,492.3 12,082.9
1983 1,075,606.0 178,868.8 69,009.6 14,083.1 63,382.0 224,744.5 102,074.3 191,522.8 219,568.3 12,352.6
1984 1,066,759.8 175,498.6 66,652.2 14,498.6 62,290.0 218,833.6 103,447.5 190,641.6 222,278.5 12,619.2
1985 1,070,918.4 172,253.9 63,611.2 14,392.1 58,785.6 221,861.1 103,263.6 191,906.1 231,713.1 13,131.7
1986 1,065,239.7 167,795.4 66,705.3 13,085.5 57,468.3 220,501.6 99,603.0 187,732.6 238,951.8 13,396.2
1987 1,063,074.1 163,872.9 64,560.3 12,103.6 60,804.1 221,564.0 98,802.2 187,086.1 241,273.6 13,007.3
1988 1,033,024.7 159,425.2 63,060.8 11,497.1 58,741.1 212,862.0 97,480.5 180,774.4 236,244.2 12,939.4
1989 1,029,381.7 162,614.9 62,622.4 10,532.9 57,705.5 204,141.3 91,010.7 182,101.7 245,872.4 12,779.9
1990 1,013,889.3 162,017.7 71,139.1 8,779.4 58,052.5 187,740.1 86,560.3 185,177.1 241,727.4 12,695.7
1991 1,020,423.4 169,713.8 68,959.1 7,513.0 58,994.5 195,000.7 86,600.1 184,617.2 236,456.1 12,568.9
1992 1,056,137.7 195,543.7 65,689.5 7,129.6 70,059.0 198,862.7 83,676.2 169,622.7 252,743.0 12,811.3
1993 1,094,450.5 208,916.0 62,265.7 8,027.8 75,268.1 206,300.3 84,572.3 169,786.3 266,179.9 13,134.1
1994 1,151,274.9 225,219.5 59,161.9 7,936.2 78,337.7 217,748.2 79,149.9 180,053.0 289,777.8 13,890.7
1995 1,194,641.3 234,883.0 56,411.3 6,841.4 82,405.6 218,216.4 85,473.3 189,147.6 307,558.3 13,704.4
1996 1,223,537.6 246,930.3 56,308.7 6,454.2 83,616.3 224,853.7 85,693.8 188,842.7 316,985.9 13,852.0
1997 1,273,548.0 260,698.7 59,523.8 6,581.8 81,864.1 233,405.1 90,442.3 191,183.7 335,767.7 14,080.8
1998 1,304,201.2 274,248.8 60,651.1 6,534.5 81,819.4 225,821.7 102,551.7 191,430.7 346,040.1 15,103.2
1999 1,340,706.4 283,297.4 61,909.9 7,041.6 83,599.4 223,534.7 107,791.5 195,501.9 361,678.3 16,351.7

Fuente: Elaboracién propia con datos de Banco de México por rama de actividad.
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Cuadro A.6M
Remuneracion de asalariados, Industria Manufacturera
en millones de pesos corrientes

V Sustancias

VI Productos de

quimicas, minerales no
Il Textiles, 11l Industria de la IV Papel, derivados del metalicos, VIl Productos
| Productos prendas de vestir madera y productos de petréleo, exceptuando metalicos,
alimenticios, e industria del productos de | papel, imprenta y productos de derivados del VIl Industria maquinaria y IX Otras industrias
Afio Manufacturas bebidas y tabaco cuero madera editoriales caucho y plasticos| petréleo y carbén | metélica bésica equipo manufactureras

1970 39,270.2 8,051.3 6,417.4 1,351.6 2,621.8 6,974.9 2,319.6 2,262.7 8,522.0 748.9
1971 43,323.8 8,973.3 7,128.6 1,324.4 2,809.7 7,804.0 2,549.3 2,494.7 9,464.3 778.5
1972 49,633.7 10,310.5 8,255.7 1,557.4 3,217.7 8,965.5 2,878.9 2,770.5 10,760.7 916.8
1973 58,984.3 12,321.7 9,647.5 1,795.3 3,467.2 10,563.3 3,435.8 3,295.9 13,382.3 1,075.3
1974 78,644.7 16,649.5 12,467.5 2,521.7 4,454.3 13,764.2 4,500.4 4,487.7 18,291.8 1,507.6
1975 97,377.5 20,568.4 14,783.9 3,096.6 5,560.0 16,696.5 5,611.3 5,691.6 23,509.8 1,859.4
1976 125,777.3 25,732.2 18,858.2 4,043.0 7,040.9 22,224.3 7,255.3 7,319.9 30,736.4 2,567.1
1977 160,382.1 32,236.8 23,946.2 5,427.2 8,866.3 28,781.4 9,005.4 10,284.2 38,141.2 3,693.4
1978 194,856.6 38,155.6 28,203.6 6,702.3 10,998.8 35,358.4 10,660.6 12,860.7 47,527.9 4,388.7
1979 249,083.3 47,641.1 37,5657.8 8,824.9 13,612.6 43,605.2 13,804.7 16,467.3 61,913.1 5,656.7
1980 324,274.8 60,381.9 47,973.9 12,057.1 18,226.5 58,115.8 18,623.6 21,280.6 80,805.8 6,809.6
1981 447,234.0 83,253.0 62,989.0 16,442.0 23,461.0 75,278.0 25,674.0 30,319.0 120,942.0 8,876.0
1982 674,799.0 128,914.0 93,510.0 23,106.0 34,467.0 119,176.0 38,840.0 47,397.0 176,470.0 12,919.0
1983 980,796.0 196,352.0 139,644.0 32,151.0 49,718.0 182,013.0 57,370.0 70,363.0 233,399.0 19,786.0
1984 1,555,173.0 310,484.0 215,216.0 50,473.0 78,107.0 293,803.0 93,659.0 115,061.0 366,718.0 31,652.0
1985 2,540,625.0 497,698.0 344,537.0 80,370.0 126,671.0 489,323.0 157,447.0 175,000.0 619,289.0 50,290.0
1986 4,219,277.0 858,254.0 558,193.0 131,949.0 213,218.0 852,138.0 264,369.0 260,661.0 994,861.0 85,634.0
1987 9,929,307.0 1,924,964.0 1,244,573.0 316,558.0 499,965.0 2,076,782.0 639,509.0 616,264.0 2,386,438.0 224,254.0
1988 26,052,302.0 3,964,217.0 3,059,964.0 806,194.0 1,719,431.0 4,980,923.0 1,489,828.0 1,605,812.0 7,904,489.0 521,444.0
1989 35,366,285.0 5,5627,214.0 4,116,856.0 1,027,670.0 2,213,806.0 6,485,114.0 2,050,608.0 2,063,411.0 11,045,105.0 836,501.0
1990 46,116,322.0 7,269,620.0 5,178,172.0 1,311,246.0 2,903,003.0 8,441,505.0 2,724,569.0 2,353,833.0 14,715,458.0 1,218,916.0
1991 59,038,517.0 9,767,349.0 6,484,046.0 1,641,971.0 3,709,332.0 10,973,104.0 3,512,919.0 2,591,949.0 18,834,584.0 1,523,263.0
1992 73,313,769.0 12,406,391.0 7,758,539.0 1,969,129.0 4,717,488.0 13,240,291.0 4,294,200.0 2,802,213.0 23,982,309.0 2,143,209.0
1993 79,694,402.0 14,649,082.0 8,366,757.0 2,028,609.0 5,118,228.0 14,318,738.0 4,751,006.0 2,480,572.0 25,551,734.0 2,429,676.0
1994 86,580,024.0 16,186,104.0 8,806,054.0 2,218,207.0 5,543,280.0 15,242,502.0 5,049,339.0 2,614,752.0 28,250,900.0 2,668,886.0
1995 96,209,084.0 18,179,972.0 9,269,148.0 2,298,393.0 5,855,398.0 17,447,633.0 5,369,930.0 2,957,548.0 31,821,676.0 3,009,386.0
1996 126,268,832.0 22,893,872.0 12,604,518.0 3,025,281.0 7,237,567.0 23,479,325.0 6,071,783.0 3,794,031.0 42,983,773.0 4,178,683.0
1997 164,832,219.0 27,875,694.0 17,096,506.0 3,885,378.0 8,651,435.0 29,925,821.0 7,372,333.0 4,731,410.0 59,474,579.0 5,819,063.0
1998 208,037,397.0 34,384,137.0 21,723,406.0 4,841,203.0 10,519,031.0 37,322,350.0 8,949,107.0 5,732,267.0 77,209,665.0 7,356,231.0
1999 255,663,115.0 41,617,458.0 27,392,001.0 5,884,048.0 12,733,391.0 44,440,630.0 10,713,607.0 6,344,027.0 97,653,791.0 8,884,162.0
2000 310,471,787.0 48,394,510.0 33,928,791.0 6,925,685.0 14,782,454.0 53,507,816.0 12,587,975.0 7,180,909.0 121,791,548.0 11,372,099.0

Fuente: Inegi, varios nimeros ver Cuadro A.1.




Cuadro A.6Mg,
Remuneracion Real de Asalariados, Industria Manufacturera

en millones de pesos de 1980

VI Productos de

V Sustancias minerales no
quimicas, metalicos,
| Productos Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, derivados del exceptuando VIII Productos
alimenticios, | prendas de vestir madera y productos de petréleo, derivados del metalicos,
bebidas y e industria del productos de | papel, imprentay| productos de petréleo y VII Industria maquinaria y IX Otras industrias
Afio Manufacturas tabaco cuero madera editoriales caucho y plasticos| carbon metalica basica equipo manufactureras

1970 200,453.7 40,141.4 33,371.7 7,710.8 13,230.5 28,069.7 11,869.7 11,611.4 40,970.3 12,542.2
1971 202,746.4 37,177.7 35,925.4 7,342.0 13,271.1 28,983.1 12,419.3 12,650.9 45,812.1 11,704.3
1972 221,063.4 41,167.6 37,499.3 8,259.1 14,838.9 34,383.1 13,227.8 13,957.8 48,261.8 11,038.8
1973 235,361.4 43,949.5 37,263.8 8,688.6 14,392.7 38,810.2 14,156.0 15,667.9 54,348.3 8,722.4
1974 250,655.9 46,437.0 39,701.9 9,764.5 13,956.6 41,340.6 15,497.4 15,517.3 62,377.2 7,864.5
1975 271,647.4 51,062.2 41,656.3 10,086.8 15,768.5 43,558.9 16,417.5 16,288.6 71,036.3 8,117.4
1976 297,450.2 53,257.1 44,865.7 11,784.3 17,721.4 51,338.6 17,816.1 17,807.9 76,241.9 9,789.9
1977 279,966.7 48,361.2 43,575.1 12,372.3 17,720.6 48,491.2 16,753.8 19,357.1 69,149.4 9,311.6
1978 298,696.3 51,952.4 43,976.9 12,429.2 18,059.9 54,287.6 17,242.7 21,144.2 73,013.3 9,440.0
1979 324,461.5 60,447.1 49,050.4 12,252.3 18,328.3 56,318.2 18,276.5 20,457.0 79,977.0 9,139.8
1980 324,274.8 60,381.9 47,973.9 12,057.1 18,226.5 58,115.8 18,623.6 21,280.6 80,805.8 6,809.6
1981 353,574.8 63,977.2 49,047.0 11,889.3 17,127.3 74,788.9 15,374.0 24,144.7 93,130.1 7,652.6
1982 338,495.3 63,891.2 47,270.1 11,020.7 16,592.2 73,350.3 14,766.6 24,008.4 83,599.8 6,836.3
1983 244,349.1 51,172.4 34,898.0 8,113.7 11,717.2 52,220.3 10,940.4 17,688.9 53,232.4 4,877.3
1984 231,917.2 46,767.8 34,634.2 7,585.2 10,967.9 53,509.5 11,000.6 15,608.5 48,732.6 4,876.3
1985 240,316.7 46,378.3 35,398.2 7,142.3 11,477.3 57,160.9 11,463.9 16,660.6 52,697.5 5,028.9
1986 213,028.3 41,144.7 32,250.9 6,701.6 10,342.6 53,310.2 10,236.0 13,604.6 44,757.1 4,552.7
1987 202,929.3 40,530.5 27,679.0 6,873.6 8,993.9 49,176.0 10,405.8 12,449.8 43,661.1 4,812.0
1988 301,182.8 53,671.6 38,074.8 8,267.9 19,931.9 66,105.6 13,325.5 15,322.7 77,640.0 6,395.1
1989 365,143.1 66,007.0 44,764.6 8,726.3 23,574.1 81,067.4 16,573.9 17,544.3 95,205.4 8,551.0
1990 398,512.2 66,705.8 48,975.6 9,411.8 27,251.5 88,717.8 17,727.1 18,444.9 109,928.0 10,426.5
1991 415,140.0 68,168.6 51,933.4 10,053.0 29,743.6 98,070.1 18,439.7 19,247.4 109,909.9 10,848.8
1992 460,604.1 75,614.7 55,142.3 11,094.4 33,165.2 105,851.7 20,050.3 21,000.1 124,921.7 13,909.2
1993 471,153.7 83,483.1 55,822.8 10,672.1 33,384.6 110,535.6 20,038.4 18,533.7 125,308.6 14,385.9
1994 478,183.1 84,763.0 55,489.0 11,281.2 33,372.8 111,320.7 20,442.5 18,037.1 129,780.8 14,181.5
1995 353,437.2 69,801.9 41,887.5 9,039.4 22,941.5 80,403.7 16,147.2 11,514.7 87,698.4 10,876.9
1996 364,030.3 65,374.4 45,309.3 9,462.3 24,086.1 87,4114 13,898.9 11,995.9 95,194.7 12,362.4
1997 419,754.9 68,832.9 51,867.3 10,037.4 27,579.1 99,864.0 14,887.8 14,013.3 117,493.4 15,708.5
1998 467,223.6 75,812.8 58,455.1 10,607.1 29,735.6 113,067.2 15,274.7 15,731.2 132,783.3 16,397.3
1999 506,708.5 76,250.3 65,748.1 11,170.7 32,020.4 118,623.9 15,871.7 17,102.8 152,784.6 20,376.2
2000 574,206.3 81,531.6 77,389.9 12,283.0 33,974.6 129,629.3 17,026.7 17,530.4 184,116.6 21,481.5

Fuente: Elaboracién propia con datos de Cuadro A.6M y Cuadro A.3Mg,

85




Cuadro A.7Mg,
Excedente Bruto de Operaciéon Manufacturero Real

en millones de pesos de 1980

VI Productos de

V Sustancias minerales no
quimicas, metalicos,
| Productos Il Textiles, Il Industria de la IV Papel, derivados del exceptuando VIII Productos
alimenticios, | prendas de vestir madera y productos de petréleo, derivados del metalicos,
bebidas y e industria del productos de | papel, imprentay| productos de petréleo y VII Industria maquinaria y IX Otras industrias
Afio Manufacturas tabaco cuero madera editoriales caucho y plasticos| carbon metalica basica equipo manufactureras

1970 336,552.2 106,302.1 47,333.2 12,867.6 15,457.9 46,109.4 19,283.5 18,433.5 49,567.7 17,789.2
1971 349,736.4 111,300.2 51,097.1 12,569.7 14,884.6 52,413.5 19,372.0 17,486.3 46,222.6 18,373.6
1972 378,980.8 116,033.9 56,106.1 13,293.9 16,226.5 58,792.5 21,254.4 20,247.8 54,764.2 17,647.9
1973 419,097.1 124,153.5 61,223.5 14,688.3 18,334.6 65,504.0 22,889.0 21,870.6 66,650.6 20,474.4
1974 436,876.0 128,370.1 60,658.0 15,911.2 20,592.0 67,949.7 23,696.5 26,235.6 71,806.5 16,524.5
1975 444,453.9 134,511.7 60,146.7 16,359.5 19,801.9 72,910.9 25,395.3 25,450.3 68,098.1 16,294.7
1976 450,353.9 137,823.6 56,697.5 16,414.6 21,736.9 76,910.2 25,862.1 25,404.4 65,758.5 18,926.2
1977 489,524.9 149,418.7 64,512.3 18,563.9 21,995.9 87,848.6 26,151.8 25,911.2 69,549.9 19,923.0
1978 545,878.0 159,656.0 69,896.0 20,732.5 23,912.1 94,896.2 29,674.0 32,715.7 88,977.5 22,1743
1979 606,409.3 165,956.8 77,291.5 24,603.8 27,902.7 108,382.8 32,888.4 37,842.7 107,010.1 24,306.3
1980 660,738.3 176,838.6 81,111.0 27,060.6 33,143.0 122,546.5 36,661.3 39,076.2 124,186.4 20,114.7
1981 694,947.7 183,380.8 87,389.8 26,985.5 36,884.1 123,283.7 41,695.5 39,169.6 131,671.4 22,786.1
1982 681,291.6 194,670.7 82,663.3 27,372.8 37,788.5 129,626.0 40,834.5 33,429.6 113,507.6 22,414.0
1983 695,491.2 204,080.9 87,894.1 27,467.3 38,671.3 147,487.6 40,358.2 36,202.9 99,796.2 18,905.9
1984 755,044.2 212,197.1 89,327.0 29,182.8 42,240.1 159,980.9 43,193.8 44,531.9 118,223.3 21,604.2
1985 806,660.9 222,338.7 91,736.4 30,977.6 46,395.3 168,653.2 46,871.4 44,113.2 136,257.5 23,640.0
1986 774,406.2 226,045.3 88,308.3 30,091.4 45,571.8 164,528.1 44,208.3 43,016.3 115,553.9 21,163.3
1987 809,768.6 229,150.5 86,714.4 30,989.4 47,836.0 180,568.9 49,189.7 50,353.2 122,502.7 19,657.9
1988 753,613.9 216,619.3 78,069.8 29,104.6 39,275.9 168,709.9 45,386.9 50,897.5 117,213.4 20,037.1
1989 772,923.2 225,705.1 77,003.5 28,680.8 41,388.6 175,835.7 44,928.6 50,274.3 121,101.9 20,740.4
1990 816,549.7 238,235.9 79,833.1 27,852.6 42,934.5 179,344.8 47,760.1 54,267.5 130,557.5 24,180.4
1991 841,622.4 246,603.4 80,244.4 27,465.4 43,139.5 172,584.0 49,374.0 49,992.5 150,116.1 23,490.0
1992 848,475.9 252,007.9 76,915.4 27,4745 42,236.4 169,617.6 52,046.3 49,310.7 151,341.5 25,954.9
1993 829,097.5 254,442.8 72,658.2 26,916.2 40,516.1 160,232.4 54,012.6 53,993.3 139,517.2 24,486.3
1994 875,025.4 264,237.9 74,347.2 27,011.2 42,666.1 168,671.5 56,987.2 58,956.8 152,748.8 25,553.0
1995 932,907.0 279,351.2 79,755.8 26,261.1 47,325.9 197,001.7 52,250.6 68,614.6 165,821.1 24,814.6
1996 1,061,661.1 295,438.0 95,417.9 28,283.7 47,074.2 208,228.0 60,010.0 83,162.3 214,785.1 28,476.2
1997 1,147,597.0 303,665.8 103,569.0 30,253.4 52,613.9 215,952.4 63,402.8 91,739.2 251,560.4 29,401.2
1998 1,215,585.6 321,259.1 102,971.4 31,461.5 55,226.6 221,884.0 67,084.2 94,250.3 278,644.7 32,268.3
1999 1,246,369.1 336,744.3 100,598.8 31,089.9 57,141.0 224,246.6 67,972.7 93,302.5 286,957.6 37,026.2
2000 1,299,898.4 347,801.1 98,186.0 31,620.8 57,671.3 224,172.7 70,210.6 96,183.1 315,253.2 34,121.3

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.2Mg, y A.6Mg; obtenida como la diferencia entre el producto real y la remuneracion real de asalariados.
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Cuadro A.8

Precios de los acervos brutos de capital por gran divisién de actividad

8 Servicios 9 Servicios

6 Comercio, 7 Transporte, financieros, comunales,

restaurante y almacenamientoy | segurosy bienes sociales y

ANO TOTAL 2 Mineria 3 Manufacturas 4 Construccion hoteles comunicaciones inmuebles personales
1970 1.8929 2.3223 0.6670 2.4218 30.9178 0.6419 2.1873 10.5477

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.24, Cuadro A.64, y Cuadro A.5. Obtenido como la razén entre el excedente bruto de operacion y los acervos
brutos de capital del afios base a precios de 1980.

Cuadro A.8

M

Precios de los acervos brutos de capital por division manufacturera

V Sustancias

VI Productos de
minerales no

| Productos IV Papel, quimicas, derivados metalicos, VIII Productos
alimenticios, Il Textiles, prendas| Il Industria de la productos de del petréleo, exceptuando metalicos,
bebidas y de vestir e industria| madera y productos| papel, imprenta y | productos de caucho | derivados del VII Industria maquinaria 'y IX Otras industria
Afio Manufacturas tabaco del cuero de madera editoriales y plasticos petréleo y carbén | metdlica basica equipo manufactureras
1970 0.6670 0.9103 1.2802 2.7510 0.4676 0.4411 0.4641 0.2697 0.5279 3.7214

Fuente: Elaboracion propia con datos de Cuadro A.2Mg,, Cuadro A.6Mg, y Cuadro A.5M. Obtenido como la razén entre el excedente bruto de operacion y los acervos brutos de capital del afios base a precios

de 1980.
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Tabla 1.- Economia Nacional

Excedente Salario real - Exced. real- indice de
Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de insumos de precios

Producto real capital® trabajo® productividadh Salario real | Operacion real trabajo® capital® indice de W,| indice de U, relativos® a=H+T indice de PTF

Afio Y = PIB*, U* = po * K%, * = wotl, a=Y-(U*+L*) | wW=w/IPIPIB | U=U/PIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 2,239,379.6 1,440,684.2 798,695.4 0.0 798,695.4 1,440,684.2 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 2,323,635.5 1,564,425.7 827,195.9 -67,986.0 824,482.3 1,499,153.2 -2,713.6 -65,272.5 103.23 104.06 99.20 -67,986.0 0.97
1972 2,514,843.0 1,678,795.5 850,791.0 -14,743.5 928,923.0 1,585,920.0 78,132.0 -92,875.5 116.31 110.08 105.65 -14,743.5 0.99
1973 2,712,537.8 1,808,846.7 896,677.3 7,013.8 973,152.6 1,739,385.3 76,475.2 -69,461.4 121.84 120.73 100.92 7,013.8 1.00
1974 2,869,236.5 1,926,106.7 909,468.4 33,661.4 1,054,141.0 1,815,095.5 144,672.6 -111,011.2 131.98 125.99 104.76 33,661.4 1.01
1975 3,034,059.3 2,100,340.5 949,766.4 -16,047.6 1,155,369.9 1,878,689.4 205,603.5 -221,651.1 144.66 130.40 110.93 -16,047.6 0.99
1976 3,168,087.2 2,124,778.7 965,537.9 77,770.6 1,275,582.3 1,892,504.9 310,044.4 -232,273.8 159.71 131.36 121.58 77,770.6 1.03
1977 3,275,505.6 2,300,150.3 1,008,257.5 -32,902.2 1,273,063.3 2,002,442.4 264,805.7 -297,708.0 159.39 138.99 114.68 -32,902.2 0.99
1978 3,568,890.8 2424 472.8 1,045,885.5 98,532.5 1,352,284.1 2,216,606.7 306,398.5 -207,866.1 169.31 153.86 110.04 98,532.5 1.03
1979 3,915,007.9 2,542,693.4 1,097,546.5 274,768.0 1,476,854.7 2,438,153.1 379,308.3 -104,540.3 184.91 169.24 109.26 274,768.0 1.08
1980 4,276,490.4 2,682,636.7 1,167,027.9 426,825.8 1,542,177.2 2,734,313.2 375,149.3 51,676.5 193.09 189.79 101.74 426,825.8 1.11
1981 4,651,649.8 2,902,273.7 1,338,036.3 411,339.9 1,688,069.0 2,963,580.9 350,032.7 61,307.2 211.35 205.71 102.75 411,339.9 1.10
1982 4,622,442.0 3,121,151.2 1,333,921.7 167,369.1 1,585,781.3 3,036,660.7 251,859.6 -84,490.5 198.55 210.78 94.20 167,369.1 1.04
1983 4,428,470.6 3,184,542.4 1,303,621.2 -59,693.0 1,268,764.8 3,159,705.8 -34,856.4 -24,836.6 158.85 219.32 72.43 -59,693.0 0.99
1984 4,588,346.4 3,217,827.7 1,333,919.6 36,599.2 1,268,834.2 3,319,512.2 -65,085.3 101,684.5 158.86 230.41 68.95 36,599.2 1.01
1985 4,707,339.9 3,259,033.8 1,363,311.5 84,994.6 1,304,140.7 3,403,199.1 -59,170.8 144,165.4 163.28 236.22 69.12 84,994.6 1.02
1986 4,527,213.7 3,312,417.4 1,341,892.2 -127,095.9 1,235,317.6 3,291,896.2 -106,574.6 -20,521.2 154.67 228.50 67.69 -127,095.9 0.97
1987 4,594,415.7 3,390,353.0 1,357,776.0 -153,713.3 1,223,950.6 3,370,465.1 -133,825.4 -19,887.9 153.24 233.95 65.50 -153,713.3 0.97
1988 4,664,828.3 3,290,691.7 1,494,565.7 -120,429.1 1,511,864.4 3,152,963.9 17,298.7 -137,727.8 189.29 218.85 86.49 -120,429.1 0.97
1989 4,860,671.4 3,334,099.8 1,537,658.6 -11,087.0 1,565,805.1 3,294,866.4 28,146.4 -39,233.4 196.05 228.70 85.72 -11,087.0 1.00
1990 5,107,025.2 3,368,008.1 1,611,775.2 127,241.8 1,648,309.1 3,458,716.1 36,533.8 90,707.9 206.38 240.07 85.96 127,241.8 1.03
1991 5,322,656.6 3,498,451.9 1,659,353.9 164,850.7 1,796,640.6 3,526,016.0 137,286.7 27,564.1 224.95 244.75 91.91 164,850.7 1.03
1992 5,515,797.6 3,739,483.2 1,686,435.9 89,878.5 1,983,433.7 3,532,363.9 296,997.8 -207,119.2 248.33 245.19 101.28 89,878.5 1.02
1993 5,623,384.6 3,876,384.1 1,705,523.5 41,477.0 2,124,875.2 3,498,509.4 419,351.7 -377,874.7 266.04 242.84 109.56 41,477.0 1.01
1994 5,871,675.3 4,111,364.6 1,748,883.0 11,427.8 2,255,971.1 3,615,704.2 507,088.1 -495,660.3 282.46 250.97 112.55 11,427.8 1.00
1995 5,509,569.5 4,272,088.5 1,698,072.7 -460,591.7 1,873,686.6 3,635,882.9 175,613.9 -636,205.6 234.59 252.37 92.96 -460,591.7 0.92
1996 5,793,494.9 4,407,467.2 1,755,371.8 -369,344.1 1,838,716.3 3,954,778.6 83,344.4 -452,688.5 230.21 274.51 83.86 -369,344.1 0.94
1997 6,186,203.3 4,558,140.1 1,822,224.9 -194,161.8 2,024,853.0 4,161,350.4 202,628.0 -396,789.8 253.52 288.85 87.77 -194,161.8 0.97
1998 6,496,999.3 4,909,646.2 1,902,222.6 -314,869.5 2,173,685.8 4,323,313.5 271,463.2 -586,332.7 272.15 300.09 90.69 -314,869.5 0.95
1999 6,740,947.1 5171,776.6 1,950,109.8 -380,939.3 2,303,893.2 4,437,053.9 353,783.4 -734,722.7 288.46 307.98 93.66 -380,939.3 0.95

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el producto
real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 2.- Mineria

Excedente Salario real - Exced. real- indice de
Producto.,, Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de insumos de precios

IPIMINERIA capital® trabajo® productividad® Salario real | Operacién real trabajo® capital® indice de W,| indice de U,| relativos® a=H+T [indice de PTF|

Afio Y = PIB®, U* = po * K®, * = wWorly a=Y-(U*+L*) | w=wWI/PIPIB | U=U/PIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 124,609.3 72,604.4 52,004.9 0.0 52,004.9 72,604.4 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 123,593.9 83,530.7 52,004.9 -11,941.7 50,960.5 72,633.4 -1,044.4 -10,897.2 97.99 100.04 97.95 -11,941.7 0.91
1972 129,551.1 93,249.5 54,353.5 -18,052.0 58,937.4 70,613.7 4,583.9 -22,635.9 113.33 97.26 116.53 -18,052.0 0.88
1973 137,699.0 100,163.3 58,379.7 -20,844.0 57,861.4 79,837.6 -518.3 -20,325.7 111.26 109.96 101.18 -20,844.0 0.87
1974 155,837.5 111,184.0 62,405.9 -17,752.4 47,974.8 107,862.7 -14,431.1 -3,321.3 92.25 148.56 62.10 -17,752.4 0.90
1975 163,048.9 130,726.9 61,734.9 -29,412.9 50,218.1 112,830.8 -11,516.8 -17,896.2 96.56 155.40 62.14 -29,412.9 0.85
1976 173,355.1 146,297.8 64,754.5 -37,697.2 64,161.8 109,193.2 -592.7 -37,104.5 123.38 150.39 82.04 -37,697.2 0.82
1977 185,204.7 157,598.1 66,096.6 -38,490.0 50,056.6 135,148.2 -16,040.0 -22,450.0 96.25 186.14 51.71 -38,490.0 0.83
1978 209,836.5 164,975.2 69,116.2 -24,254.9 55,723.2 154,113.3 -13,393.0 -10,861.9 107.15 212.26 50.48 -24,254.9 0.90
1979 239,357.5 191,380.8 73,8134 -25,836.7 52,547.1 186,810.3 -21,266.3 -4,570.4 101.04 257.30 39.27 -25,836.7 0.90
1980 291,374.1 209,499.0 80,523.7 1,351.4 38,755.0 252,619.1 -41,768.7 43,120.1 74.52 347.94 21.42 1,351.4 1.00
1981 334,047.4 227,336.4 75,009.2 31,701.8 95,726.9 238,320.5 20,717.7 10,984.1 184.07 328.25 56.08 31,701.8 1.10
1982 363,050.5 248,028.8 79,587.6 35,434.0 76,795.5 286,255.0 -2,792.2 38,226.1 147.67 394.27 37.45 35,434.0 1.11
1983 359,892.9 255,721.3 79,906.0 24,265.5 28,174.9 331,717.9 -51,731.1 75,996.7 54.18 456.88 11.86 24,265.5 1.07
1984 367,684.7 273,756.5 83,140.1 10,788.1 35,382.6 332,302.1 -47,757.5 58,545.6 68.04 457.69 14.87 10,788.1 1.03
1985 367,492.6 285,505.3 86,630.8 -4,643.6 48,101.7 319,390.9 -38,529.1 33,885.5 92.49 439.91 21.03 -4,643.6 0.99
1986 352,370.0 305,949.1 86,361.4 -39,940.4 56,314.2 296,055.8 -30,047.2 -9,893.3 108.29 407.77 26.56 -39,940.4 0.90
1987 370,832.2 329,413.7 90,589.2 -49,170.7 41,961.5 328,870.8 -48,627.7 -542.9 80.69 452.96 17.81 -49,170.7 0.88
1988 372,440.4 368,049.0 61,673.1 -57,281.8 68,996.8 303,443.6 7,323.6 -64,605.4 132.67 417.94 31.74 -57,281.8 0.87
1989 371,357.1 380,198.6 58,090.8 -66,932.4 74,345.4 297,011.7 16,254.6 -83,187.0 142.96 409.08 34.95 -66,932.4 0.85
1990 383,959.8 390,762.6 60,014.0 -66,816.8 72,199.3 311,760.5 12,185.3 -79,002.1 138.83 429.40 32.33 -66,816.8 0.85
1991 387,965.2 412,625.7 59,150.0 -83,810.6 99,346.1 288,619.0 40,196.1 -124,006.7 191.03 397.52 48.06 -83,810.6 0.82
1992 392,834.5 395,600.7 50,077.4 -52,843.5 94,928.8 297,905.7 44,851.4 -97,694.9 182.54 410.31 44.49 -52,843.5 0.88
1993 400,080.1 393,226.8 44,093.5 -37,240.2 109,522.7 290,557.4 65,429.2 -102,669.4 210.60 400.19 52.62 -37,240.2 0.91
1994 410,224.6 383,081.3 42,094.5 -14,951.1 103,989.9 306,234.7 61,895.5 -76,846.6 199.96 421.79 47.41 -14,951.1 0.96
1995 399,231.2 377,867.5 41,636.8 -20,273.2 76,849.5 322,381.7 35,212.7 -55,485.8 147.77 444.02 33.28 -20,273.2 0.95
1996 431,597.8 411,057.0 41,641.5 -21,100.7 87,284.3 344,313.5 45,642.8 -66,743.5 167.84 474.23 35.39 -21,100.7 0.95
1997 450,897.9 455,946.8 42,536.7 -47,585.5 92,220.9 358,677.0 49,684.3 -97,269.8 177.33 494.02 35.90 -47,585.5 0.90
1998 463,244.8 473,412.4 43,508.6 -53,676.3 100,100.9 363,143.8 56,592.3 -110,268.6 192.48 500.17 38.48 -53,676.3 0.90
1999 453,570.4 478,783.0 43,489.9 -68,702.4 89,776.1 363,794.3 46,286.2 -114,988.7 172.63 501.06 34.45 -68,702.4 0.87

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el producto
real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.- Manufacturas

Salario real - Exced. real- indice de
Productoc,, Insumos de Insumos de Masa de Excedente Bruto insumos de insumos de precios indice

IPIManufac. capital® trabajo” produc’(ividadb Salario real |de Operacion real trabajo” capital® indice de W, indice de U, relativos" a=H+T |dePTF

Afio Y = PIB®, U* = po * K*, L* = wo*Ls a=Y-(U+LY) | w=wiPIPIB U=U/IPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 537,006.0 336,552.2 200,453.7 0.0 200,453.7 336,552.2 0.0 0.0] 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 552,482.9 364,562.6 205,796.0 -17,875.8 202,746.4 349,736.4 -3,049.6 -14,826.2 101.14 103.92 97.33 -17,875.8 0.97
1972 600,044.2 392,007.5 212,648.2 -4,611.5 221,063.4 378,980.8 8,415.2 -13,026.8 110.28 112.61 97.94 -4,611.5 0.99
1973 654,458.5 423,335.5 223,565.1 7,557.9 235,361.4 419,097.1 11,796.3 -4,238.4 117.41 124.53 94.29 7,557.9 1.01
1974 687,532.0 453,609.6 231,810.9 2,111.5 250,655.9 436,876.0 18,845.0 -16,733.5 125.04 129.81 96.33 2,111.5 1.00
1975 716,101.2 482,212.0 232,507.7 1,381.5 271,647.4 444,453.9 39,139.6 -37,758.1 135.52 132.06 102.62 1,381.5 1.00
1976 747,804.1 508,018.3 237,617.8 2,168.1 297,450.2 450,353.9 59,832.4 -57,664.3 148.39 133.81 110.89 2,168.1 1.00
1977 769,491.6 545,130.8 238,198.5 -13,837.7 279,966.7 489,524.9 41,768.2 -55,605.9 139.67 145.45 96.02 -13,837.7 0.98
1978 844,574.3 566,267.6 247,721.8 30,584.9 298,804.7 545,769.6 51,082.9 -20,498.0 149.06 162.16 91.92 30,584.9 1.04
1979 930,870.7 583,906.9 266,071.5 80,892.4 324,461.5 606,409.3 58,390.0 22,502.4 161.86 180.18 89.83 80,892.4 1.10
1980 985,013.1 611,184.0 280,704.9 93,124.2 324,274.8 660,738.3 43,569.9 49,554.3 161.77 196.33 82.40 93,124.2 1.10
1981 1,048,522.5 656,304.6 297,010.7 95,207.2 353,574.8 694,947.7 56,564.1 38,643.1 176.39 206.49 85.42 95,207.2 1.10
1982 1,019,786.9 706,286.8 290,959.6 22,540.5 338,495.3 681,291.6 47,535.7 -24,995.2 168.86 202.43 83.42 22,540.5 1.02
1983 939,840.4 717,419.5 270,180.0 -47,759.2 244,349.1 695,491.2 -25,830.9 -21,928.3 121.90 206.65 58.99 -47,759.2 0.95
1984 986,961.4 711,519.2 275,729.5 -287.3 231,917.2 755,044.2 -43,812.3 43,525.0 115.70 224.35 51.57 -287.3 1.00
1985 1,046,977.6 714,292.9 284,599.4 48,085.2 240,316.7 806,660.9 -44,282.7 92,368.0 119.89 239.68 50.02 48,085.2 1.05
1986 987,434.5 710,505.3 275,857.6 1,071.6 213,028.3 774,406.2 -62,829.3 63,900.9 106.27 230.10 46.19 1,071.6 1.00
1987 1,012,697.9 709,060.8 282,214.7 21,422.3 202,929.3 809,768.6 -79,285.4 100,707.7 101.23 240.61 42.07 21,422.3 1.02
1988 1,054,796.7 689,018.2 352,437.8 13,340.8 301,182.8 753,613.9 -51,255.0 64,595.8 150.25 223.92 67.10 13,340.8 1.01
1989 1,138,066.3 686,588.3 367,920.7 83,557.2 365,143.1 772,923.2 -2,777.6 86,334.9 182.16 229.66 79.32 83,557.2 1.08
1990 1,215,061.9 676,255.0 380,374.5 158,432.4 398,512.2 816,549.7 18,137.7 140,294.7 198.81 242.62 81.94| 158,432.4 1.15
1991 1,256,762.4 680,613.2 384,082.3 192,066.9 415,140.0 841,622.4 31,057.7 161,009.2 207.10 250.07 82.82| 192,066.9 1.18
1992 1,309,080.0 704,434.3 392,518.2 212,127.5 460,604.1 848,475.9 68,085.9 144,041.6 229.78 252.11 91.14| 212,127.5 1.19
1993 1,300,251.2 729,988.6 384,387.4 185,875.2 471,153.7 829,097.5 86,766.3 99,108.8 235.04 246.35 95.41| 185,875.2 1.17
1994 1,353,208.6 767,890.0 376,159.2 209,159.4 478,183.1 875,025.4 102,024.0 107,135.5 238.55 260.00 91.75| 209,159.4 1.18
1995 1,286,344.1 796,815.0 356,161.5 133,367.6 353,437.2 932,907.0 -2,724.3 136,092.0 176.32 277.20 63.61| 133,367.6 1.12
1996 1,425,691.4 816,088.6 380,750.1 228,852.8 364,030.3 1,061,661.1 -16,719.8 245,572.6 181.60 315.45 57.57| 228,852.8 1.19
1997 1,567,351.9 849,445.0 414,152.3 303,754.5 419,754.9 1,147,597.0 5,602.6 298,151.9 209.40 340.99 61.41| 303,754.5 1.24
1998 1,682,809.2 869,890.4 438,211.5 374,707.2 467,223.6 1,215,585.6 29,012.1 345,695.1 233.08 361.19 64.53| 374,707.2 1.29
1999 1,753,077.6 894,239.1 454,206.6 404,631.9 506,708.5 1,246,369.1 52,501.9 352,130.0 252.78 370.33 68.26] 404,631.9 1.30

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el producto real y la
suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 4.- Construccién

E;;:Liie;;e Salario real - Exced. real- indice de
Producto Insumos de Insumos de Masa de Operacién insumos de insumos de precios indice de
IPIConstr capital® trabajo® productividad” | Salario real real trabajo® capital® indice de W, | indice de U, relativos® a=H+T PTF

Afio Y = PIB%, U* = po * K%, L* = wo*Ly a=Y-(U~L* | w=wrnpriPIB | u=unPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 140,029.7 53,274.5 86,755.2 0.0 86,755.2 53,274.5 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 133,677.0 54,586.9 84,827.3 -5,737.2 86,094.3 47,582.7 1,267.0 -7,004.2 99.24 89.32 111.11 -5,737.2 0.96
1972 150,801.8 55,011.2 95,323.6 467.0 98,606.9 52,194.9 3,283.3 -2,816.3 113.66 97.97 116.01 467.0 1.00
1973 172,621.0 56,592.2 108,176.2 7,852.7 111,434.2 61,186.9 3,258.0 4,594.7 128.45 114.85 111.84 7,852.7 1.05
1974 184,497.3 70,317.7 114,602.5 -422.9 117,129.4 67,367.8 2,526.9 -2,949.8 135.01 126.45 106.77 -422.9 1.00
1975 195,268.4 86,077.0 123,278.0 -14,086.6 125,389.0 69,879.4 2,111.0 -16,197.6 144.53 131.17 110.19 -14,086.6 0.93
1976 204,382.4 89,260.3 128,526.2 -13,404.0 136,575.8 67,806.6 8,049.7 -21,453.7 157.43 127.28 123.69 -13,404.0 0.94
1977 193,611.3 88,058.1 124,563.3 -19,010.1 135,668.9 57,942.3 11,105.7 -30,115.7 156.38 108.76 143.78 -19,010.1 0.91
1978 217,639.8 99,043.5 141,485.9 -22,889.6 151,700.7 65,939.1 10,214.8 -33,104.4 174.86 123.77 141.28 -22,889.6 0.90
1979 245,811.7 96,552.9 160,336.4 -11,077.6 165,298.0 80,513.8 4,961.6 -16,039.1 190.53 151.13 126.07 -11,077.6 0.96
1980 276,192.9 100,998.4 180,686.4 -5,491.9 177,556.6 98,636.3 -3,129.8 -2,362.1 204.66 185.15 110.54 -5,491.9 0.98
1981 316,002.6 107,430.1 241,208.4 -32,635.9 206,456.4 109,546.2 -34,752.0 2,116.1 237.98 205.63 115.73 -32,635.9 0.91
1982 293,688.0 112,419.0 234,834.0 -53,565.1 176,747.2 116,940.8 -58,086.9 4,521.8 203.73 219.51 92.81 -53,565.1 0.85
1983 237,334.5 105,715.4 189,629.7 -58,010.6 149,079.1 88,255.4 -40,550.6 -17,460.0 171.84] 165.66 103.73 -58,010.6 0.80
1984 250,069.6 92,411.3 202,331.2 -44,673.0 160,827.8 89,241.8 -41,503.5 -3,169.5 185.38 167.51 110.67 -44,673.0 0.85
1985 256,872.4 75,966.8 209,442.6 -28,537.1 168,502.6 88,369.7 -40,940.0 12,402.9 194.23 165.88 117.09 -28,537.1 0.90
1986 230,370.1 79,325.7 202,574.0 -51,529.5 148,844.3 81,525.8 -53,729.7 2,200.2 171.57 153.03 112.11 -51,529.5 0.82
1987 233,739.3 78,547.3 203,285.6 -48,093.6 145,448.9 88,290.3 -57,836.6 9,743.1 167.65 165.73 101.16 -48,093.6 0.83
1988 235,846.6 65,062.8 207,780.9 -36,997.1 147,166.0 88,680.6 -60,614.9 23,617.8 169.63 166.46 101.91 -36,997.1 0.86
1989 239,964.2 62,928.2 233,400.3 -56,364.3 152,771.2 87,193.0 -80,629.1 24,264.8 176.09 163.67 107.59 -56,364.3 0.81
1990 262,026.2 57,385.8 270,837.1 -66,196.7 173,400.0 88,626.2 -97,437.1 31,240.4 199.87 166.36 120.15 -66,196.7 0.80
1991 274,818.0 51,466.4 285,629.9 -62,278.2 177,273.7 97,544.4 -108,356.3 46,078.0 204.34 183.10 111.60 -62,278.2 0.82
1992 293,188.8 51,801.3 292,842.7 -51,455.1 178,105.6 115,083.2 -114,737.1 63,281.9 205.30 216.02 95.04 -51,455.1 0.85
1993 302,054.8 55,808.0 303,962.5 -57,715.6 179,722.6 122,332.2 -124,239.8 66,524.2 207.16 229.63 90.22 -57,715.6 0.84
1994 327,519.2 64,194.5 327,070.6 -63,745.9 184,877.5 142,641.7 -142,193.1 78,447.2 213.10 267.75 79.59 -63,745.9 0.84
1995 250,671.7 66,862.9 283,383.2 -99,574.4 141,012.2 109,659.4 -142,370.9 42,796.5 162.54 205.84 78.97 -99,574.4 0.72
1996 275,163.0 61,606.1 322,822.8 -109,265.9 160,260.2 114,902.8 -162,562.6 53,296.7 184.73 215.68 85.65 -109,265.9 0.72
1997 300,709.6 66,652.7 369,183.9 -135,127.0 186,550.2 114,159.4 -182,633.7 47,506.7 215.03 214.29 100.35] -135,127.0 0.69
1998 313,412.1 233,760.1 398,393.2 -318,741.2 197,620.6 115,791.5 -200,772.6 -117,968.6 227.79 217.35 104.80] -318,741.2 0.50
1999 329,051.2 232,734.2 410,027.1 -313,710.1 200,434.9 128,616.3 -209,592.2 -104,117.9 231.04 241.42 95.70 -313,710.1 0.51

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 6.- Comercio

Excedente Salario real - indice de

Producto.q, Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de Exced. real- precios indice

IPIComerc capital® trabajo® productividad® Salario real | Operacion real trabajo’ insumos de capital’| indice de W, | indice de U, | relativos® a=H+T de PTF
Afio Y = PIB®, U* = po * K, * = Worl, a=Y-(U*+L*) | wW=WI/IPIPIB | U=U/PIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 453,109.1 357,622.5 95,486.5 0.0 95,486.5 357,622.5 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 471,092.8 505,443.4 97,480.8 -131,831.3 94,216.2 376,876.6 -3,264.6 -128,566.8 98.67 105.38 93.63 -131,831.3 0.78
1972 519,081.5 516,895.3 99,902.3 -97,716.2 110,122.7 408,958.8 10,220.3 -107,936.5 115.33 114.35 100.85 -97,716.2 0.84
1973 563,935.4 641,054.8 102,418.9 -179,538.4 106,236.8 457,698.6 3,817.9 -183,356.3 111.26 127.98 86.93 -179,538.4 0.76
1974 594,521.9 660,499.0 104,555.6 -170,532.8 125,135.5 469,386.3 20,579.9 -191,112.7 131.05 131.25 99.85 -170,532.8 0.78
1975 638,583.0 694,391.1 107,641.9 -163,450.0 135,497.3 503,085.6 27,855.4 -191,305.4 141.90 140.68 100.87 -163,450.0 0.80
1976 665,979.4 1,263,426.1 109,208.8 -706,655.6 151,168.0 514,811.4 41,959.2 -748,614.7 158.31 143.95 109.98 -706,655.6 0.49
1977 769,490.4 1,357,682.0 111,345.5 -699,537.1 171,389.5 598,100.9 60,044.0 -759,581.1 179.49 167.24 107.32 -699,537.1 0.52
1978 770,869.5 1,385,514.1 112,437.6 -727,082.2 157,708.3 613,161.2 45,270.7 -772,352.9 165.16 171.45 96.33 -727,082.2 0.51
1979 883,081.3 1,419,279.4 120,319.7 -656,517.8 179,651.9 703,429.4 59,332.2 -715,850.0 188.14 196.70 95.65 -656,517.8 0.57
1980 999,555.8 1,300,991.2 125,210.3 -426,645.7 192,516.8 807,039.0 67,306.5 -493,952.2 201.62 225.67 89.34 -426,645.7 0.70
1981 1,105,580.2 1,402,877.5 148,588.9 -445,886.2 216,966.6 888,613.6 68,377.8 -514,264.0 227.22 248.48 91.45 -445,886.2 0.71
1982 1,095,566.8 1,433,974.6 149,922.4 -488,330.1 180,038.8 915,528.0 30,116.4 -518,446.6 188.55 256.00 73.65 -488,330.1 0.69
1983 1,013,127.2 1,458,347.1 145,865.4 -591,085.2 153,658.3 859,468.9 7,793.0 -598,878.1 160.92 240.33 66.96 -591,085.2 0.63
1984 1,038,400.6 1,552,844.1 148,494.9 -662,938.3 150,132.8 888,267.8 1,637.9 -664,576.2 157.23 248.38 63.30 -662,938.3 0.61
1985 1,049,853.9 1,554,433.2 149,447.9 -654,027.3 149,529.9 900,324.0 82.0 -654,109.2 156.60 251.75 62.20 -654,027.3 0.62
1986 981,217.7 1,567,032.2 147,556.3 -733,370.9 146,145.4 835,072.3 -1,410.9 -731,960.0 153.05 233.51 65.55 -733,370.9 0.57
1987 986,262.8 1,580,939.0 149,663.6 -744,339.9 131,035.0 855,227.7 -18,628.6 -725,711.3 137.23 239.14 57.38 -744,339.9 0.57
1988 998,245.5 1,609,463.8 186,213.3 -797,431.5 194,070.8 804,174.7 7,857.5 -805,289.0 203.24 224.87 90.38 -797,431.5 0.56
1989 1,044,389.0 1,589,781.5 197,043.6 -742,436.1 215,480.6 828,908.4 18,437.0 -760,873.1 225.67 231.78 97.36 -742,436.1 0.58
1990 1,109,281.3 1,595,232.3 213,914.4 -699,865.4 245,315.8 863,965.5 31,4014 -731,266.8 256.91 241.59 106.34 -699,865.4 0.61
1991 1,176,765.4 1,609,652.4 226,595.3 -659,482.3 299,003.6 877,761.8 72,408.3 -731,890.5 313.14 245.44 127.58 -659,482.3 0.64
1992 1,239,125.2 1,822,953.9 236,301.6 -820,130.3 342,933.2 896,192.0 106,631.7 -926,761.9 359.14 250.60 143.31 -820,130.3 0.60
1993 1,240,244.1 1,873,853.8 238,583.1 -872,192.8 373,855.9 866,388.2 135,272.8 -1,007,465.6 391.53 242.26 161.61 -872,192.8 0.59
1994 1,324,366.9 1,916,075.1 245,802.7 -837,511.0 412,522.2 911,844.7 166,719.5 -1,004,230.4 432.02 254.97 169.44 -837,511.0 0.61
1995 1,118,654.9 1,931,951.4 246,183.8 -1,059,480.3 314,616.2 804,038.6 68,432.5 -1,127,912.7 329.49 224.83 146.55 -1,059,480.3 0.51
1996 1,172,375.0 1,954,437.8 246,473.1 -1,028,535.9 282,604.5 889,770.5 36,131.4 -1,064,667.3 295.96 248.80 118.96 -1,028,535.9 0.53
1997 1,297,835.8 1,964,306.8 255,617.5 -922,088.5 314,890.1 982,945.7 59,272.6 -981,361.1 3290.77 274.86 119.98 -922,088.5 0.58
1998 1,371,020.2 2,061,536.9 265,147.3 -955,664.1 357,478.9 1,013,541.3 92,331.6 -1,047,995.6 374.38 283.41 132.10 -955,664.1 0.59
1999 1,418,274.2 2,204,757.2 273,889.0 -1,060,372.0 374,047.1 1,044,227.1 100,158.1 -1,160,530.1 391.73 291.99 134.16 -1,060,372.0 0.57

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el producto
real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 7.- Transporte

Eé(;:;ie;ée Salario real - EXCEd- real- indice de

Producto Insumos de Insumos de Masa de Operacion insumos de insumos de precios indice

IPITranspor capital® trabajo® productividad® | Salario real real trabajo® capital® indice de W, | indice de U, | relativos® a=H+T |dePTF
Afio Y = PIB®, U* = pp * K%, L* = wy*L, a=Y-(U+L*) |w=wnrPiPiB| u=uiPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 112,866.8 62,182.1 50,684.7 0.0 50,684.7 62,182.1 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 119,687.2 65,187.6 54,345.9 153.7 55,304.9 64,382.3 959.0 -805.3 109.12 103.54 105.39 153.7 1.00
1972 136,017.6 66,000.8 58,007.1 12,009.6 60,773.2 75,244.3 2,766.1 9,243.6 119.90 121.01 99.09 12,009.6 1.10
1973 154,655.2 67,409.6 61,553.9 25,691.7 67,813.2 86,842.0 6,259.3 19,432.4 133.79 139.66 95.80 25,691.7 1.20
1974 171,064.7 69,339.4 65,100.7 36,624.6 76,091.8 94,972.9 10,991.1 25,633.5 150.13 152.73 98.29 36,624.6 1.27
1975 185,845.1 84,008.9 68,876.3 32,959.8 78,279.8 107,565.3 9,403.4 23,556.4 154.44 172.98 89.28 32,959.8 1.22
1976 194,504.7 50,310.4 73,452.8 70,741.5 82,797.6 111,707.2 9,344.7 61,396.8 163.36 179.65 90.93 70,7415 1.57
1977 203,337.4 65,831.9 75,969.9 61,535.6 83,541.5 119,795.8 7,571.6 53,964.0 164.83 192.65 85.56 61,535.6 1.43
1978 223,154.6 80,880.7 81,461.7 60,812.2 86,783.1 136,371.5 5,321.4 55,490.8 171.22 219.31 78.07 60,812.2 1.37
1979 251,929.6 93,772.2 89,241.8 68,915.6 94,729.6 157,200.0 5,487.8 63,427.8 186.90 252.81 73.93 68,915.6 1.38
1980 279,111.6 105,864.3 103,772.2 69,475.2 102,934.9 176,176.7 -837.3 70,312.4 203.09 283.32 71.68 69,475.2 1.33
1981 307,249.4 125,541.2 111,180.0 70,528.1 112,275.1 194,974.3 1,095.0 69,433.1 221.52 313.55 70.65 70,528.1 1.30
1982 284,317.6 138,747.0 118,595.3 26,975.3 104,954.6 179,363.0 -13,640.8 40,616.0 207.07 288.45 71.79 26,975.3 1.10
1983 276,979.2 150,340.6 113,228.1 13,410.5 85,506.2 191,473.0 -27,722.0 41,132.4 168.70 307.92 54.79 13,410.5 1.05
1984 291,152.6 159,873.9 115,072.9 16,205.8 83,658.2 207,494.5 -31,414.7 47,620.5 165.06 333.69 49.46 16,205.8 1.06
1985 299,246.5 173,197.7 117,675.7 8,373.1 88,432.8 210,813.7 -29,242.9 37,616.0 174.48 339.03 51.46 8,373.1 1.03
1986 289,701.4 182,663.1 118,384.5 -11,346.2 81,796.0 207,905.3 -36,588.4 25,242.3 161.38 334.35 48.27 -11,346.2 0.96
1987 296,811.1 204,410.0 121,277.3 -28,876.1 80,721.1 216,090.0 -40,556.2 11,680.0 159.26 347.51 45.83 -28,876.1 0.91
1988 305,303.6 181,331.2 145,021.4 -21,049.0 92,054.4 213,249.2 -52,967.0 31,918.0 181.62 342.94 52.96 -21,049.0 0.94
1989 319,599.4 192,897.8 153,029.2 -26,327.6 97,677.7 221,921.7 -55,351.4 29,023.9 192.72 356.89 54.00 -26,327.6 0.92
1990 331,007.9 208,064.8 164,567.7 -41,624.5 102,045.1 228,962.8 -62,522.5 20,898.0 201.33 368.21 54.68 -41,624.5 0.89
1991 342,354.8 237,490.7 169,915.4 -65,051.3 100,869.5 241,485.3 -69,045.9 3,994.6 199.01 388.35 51.25 -65,051.3 0.84
1992 360,470.6 288,764.2 170,321.3 -98,615.0 116,349.4 244,121.2 -53,972.0 -44,643.0 229.55 392.59 58.47 -98,615.0 0.79
1993 374,995.2 308,672.2 171,467.6 -105,144.7 127,454.7 247,540.5 -44,012.9 -61,131.7 251.47 398.09 63.17( -105,144.7 0.78
1994 407,659.2 341,298.4 180,697.8 -114,336.9 135,580.6 272,078.6 -45,117.2 -69,219.8 267.50 437.55 61.14 -114,336.9 0.78
1995 387,559.3 364,867.2 174,018.5 -151,326.3 112,676.9 274,882.4 -61,341.6 -89,984.7 222.31 442.06 50.29f -151,326.3 0.72
1996 418,679.4 375,053.4 185,889.2 -142,263.3 115,596.5 303,082.9 -70,292.7 -71,970.6 228.07 487.41 46.79] -142,263.3 0.75
1997 460,275.0 377,230.6 194,411.2 -111,366.8 123,329.0 336,946.0 -71,082.2 -40,284.6 243.33 541.87 44.90] -111,366.8 0.81
1998 490,954.1 403,422.0 204,895.3 -117,363.3 130,745.0 360,209.1 -74,150.3 -43,213.0 257.96 579.28 44.53] -117,363.3 0.81
1999 529,193.4 452,185.2 212,447.0 -135,438.8 142,026.9 387,166.5 -70,420.1 -65,018.7 280.22 622.63 45.00] -135,438.8 0.80

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 8.- Servicios Financieros

Eércuetieg;e Salario real - EXCGd- real- indice de

Producto,,, Insumos de | Insumos de Masa de Operacion insumos de insumos de precios indice

IPIServFinan capital® trabajo® productivida\db Salario real real trabajo® Capi'falC indice de W, indice de U, relativos® a=H+T de PTF
Afio Y = PIB®, Ur=po* KO L*=wy*L, a=Y-(U*~+L*) [w=w/PIPIB| U=U/IPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 204,819.7 178,555.6 26,264.1 0.0 26,264.1 178,555.6 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 213,932.7 195,346.4 27,296.3 -8,710.1 27,1135 186,819.2 -182.8 -8,527.2 103.23 104.63 98.67 -8,710.1 0.96
1972 229,636.2 221,930.1 28,557.9 -20,851.9 30,306.8 199,329.4 1,748.9 -22,600.8 115.39 111.63 103.37 -20,851.9 0.92
1973 245,529.3 244,692.7 29,4754 -28,638.8 32,593.6 212,935.7 3,118.2 -31,757.0 124.10 119.25 104.06 -28,638.8 0.90
1974 257,434.1 248,166.3 30,966.4 -21,698.5 40,547.6 216,886.5 9,581.3 -31,279.8 154.38 121.47 127.10 -21,698.5 0.92
1975 269,715.6 264,138.4 32,342.7 -26,765.5 42,858.2 226,857.3 10,515.6 -37,281.1 163.18 127.05 128.44 -26,765.5 0.91
1976 280,789.3 257,088.0 33,833.6 -10,132.3 48,341.7 232,447.6 14,508.1 -24,640.4 184.06 130.18 141.39 -10,132.3 0.97
1977 291,231.1 264,323.5 35,439.3 -8,531.7 49,224.7 242,006.4 13,785.4 -22,317.1 187.42 135.54 138.28 -8,531.7 0.97
1978 304,625.4 261,946.6 37,503.7 5,175.1 51,493.4 253,132.1 13,989.7 -8,814.5 196.06 141.77 138.30 5,175.1 1.02
1979 321,731.5 264,239.9 40,256.3 17,235.3 59,447.4 262,284.1 19,191.1 -1,955.8 226.34 146.89 154.09 17,235.3 1.06
1980 336,895.2 275,163.6 43,811.7 17,919.9 64,976.0 271,919.2 21,164.3 -3,244.4 247.40 152.29 162.45 17,919.9 1.06
1981 358,202.7 271,899.3 44,320.1 41,983.3 62,998.8 295,203.9 18,678.7 23,304.6 239.87 165.33 145.08 41,983.3 1.13
1982 376,060.9 286,163.6 48,885.6 41,011.7 71,912.3 304,148.6 23,026.8 17,984.9 273.81 170.34 160.74 41,011.7 1.12
1983 390,604.1 282,082.6 50,155.7 58,365.9 69,343.4 321,260.7 19,187.8 39,178.1 264.02 179.92 146.74 58,365.9 1.18
1984 412,303.1 294,956.1 53,387.7 63,959.3 77,070.0 335,233.1 23,682.3 40,277.0 293.44 187.75 156.30 63,959.3 1.18
1985 427,272.0 288,985.0 53,884.2 84,402.8 81,597.4 345,674.6 27,713.2 56,689.6 310.68 193.59 160.48 84,402.8 1.25
1986 444,108.6 305,201.9 53,999.2 84,907.5 84,835.3 359,273.3 30,836.1 54,071.4 323.01 201.21 160.53 84,907.5 1.24
1987 454,964.7 306,224.7 54,936.6 93,803.3 95,939.2 359,025.5 41,002.5 52,800.8 365.29 201.07 181.67 93,803.3 1.26
1988 465,992.7 314,315.0 56,745.2 94,932.6 69,027.7 396,965.0 12,282.5 82,650.1 262.82 222.32 118.22 94,932.6 1.26
1989 482,283.0 346,199.3 57,719.2 78,364.4 55,351.0 426,932.0 -2,368.2 80,732.6 210.75 239.10 88.14 78,364.4 1.19
1990 503,724.1 357,129.4 58,620.3 87,974.5 55,643.1 448,081.0 -2,977.2 90,951.7 211.86 250.95 84.42 87,9745 1.21
1991 527,391.5 376,263.4 60,694.8 90,433.3 61,797.1 465,594.4 1,102.3 89,330.9 235.29 260.76 90.23 90,433.3 1.21
1992 551,565.7 395,347.0 61,758.3 94,460.4 70,866.2 480,699.5 9,107.9 85,352.5 269.82 269.22 100.23 94,460.4 1.21
1993 581,623.2 389,748.9 62,713.9 129,160.5 75,244.6 506,378.7 12,530.7 116,629.8 286.49 283.60 101.02 129,160.5 1.29
1994 613,171.9 423,744.4 63,778.1 125,649.5 76,599.5 536,572.5 12,821.4 112,828.1 291.65 300.51 97.05 125,649.5 1.26
1995 611,205.9 437,066.4 62,919.6 111,219.9 57,978.3 553,227.6 -4,941.3 116,161.2 220.75 309.83 71.25 111,219.9 1.22
1996 614,698.1 471,212.4 64,405.3 79,080.4 61,908.9 552,789.1 -2,496.4 81,576.8 235.72 309.59 76.14 79,080.4 1.15
1997 637,621.4 484,761.9 67,616.9 85,242.6 75,394.7 562,226.7 7,777.8 77,464.8 287.06 314.87 91.17 85,242.6 1.15
1998 666,986.5 557,205.3 68,625.9 41,155.2 72,091.9 594,894.6 3,466.0 37,689.3 274.49 333.17 82.39 41,155.2 1.07
1999 692,797.6 598,011.8 69,361.0 25,424.8 73,592.2 619,205.4 4,231.2 21,193.6 280.20 346.79 80.80 25,424.8 1.04

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 9.- Servicios Comunales

Excedente Btuto Salario real - Exced. real- indice de

Producto.,, Insum_osade Insumo.s:ie Mas§1 c_ie . _ de Operacion |nsum0§ de insumos de capital®|_ ) pre(.:|osd indice

IPIServCom capital trabajo productividad Salario real real trabajo® indice de W,| indice de U, | relativos a=H+T |dePTF
Afio Y = PIB*, U* = po * K%, L* = wo*L, a=Y-(U*+L*) | w=wnrPiPIB| u=unPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 416,320.3 139,277.4 277,042.9 0.0 277,042.9 139,277.4 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 440,891.0 149,733.4 294,491.5 -3,333.9 298,088.2 142,802.8 3,596.7 -6,930.6 107.60 102.53 104.94 -3,333.9 0.99
1972 474,383.7 161,578.5 312,497.0 308.3 328,629.6 145,754.1 16,132.7 -15,824.4 118.62 104.65 113.35 308.3 1.00
1973 494,395.6 177,293.5 331,987.4 -14,885.3 347,534.8 146,860.9 15,547.3 -30,432.7 125.44 105.44 118.97 -14,885.3 0.97
1974 525,720.5 187,033.3 353,148.5 -14,461.3 371,887.9 153,832.6 18,739.4 -33,200.7 134.23 110.45 121.53 -14,461.3 0.97
1975 563,639.7 218,597.4 380,899.2 -35,856.9 405,553.9 158,085.9 24,654.7 -60,511.5 146.39 113.50 128.97 -35,856.9 0.94
1976 596,546.0 255,655.8 403,730.9 -62,840.6 432,642.7 163,903.3 28,911.9 -91,752.4 156.16 117.68 132.70 -62,840.6 0.90
1977 615,997.3 277,830.2 422,942.9 -84,775.9 442,180.5 173,816.8 19,237.6 -104,013.5 159.61 124.80 127.89 -84,775.9 0.88
1978 653,585.7 309,698.1 448,373.3 -104,485.6 461,939.0 191,646.7 13,565.7 -118,051.4 166.74 137.60 121.18] -104,485.6 0.86
1979 704,484.2 346,041.3 483,363.3 -124,920.4 496,909.4 207,574.9 13,546.1 -138,466.5 179.36 149.04 120.35] -124,920.4 0.85
1980 756,971.1 381,842.4 516,125.8 -140,997.1 527,251.0 229,720.1 11,125.2 -152,122.3 190.31 164.94 115.39] -140,997.1 0.84
1981 814,729.4 440,854.8 567,355.0 -193,480.4 581,678.5 233,051.0 14,323.5 -207,803.9 209.96 167.33 125.48| -193,480.4 0.81
1982 843,221.2 458,020.2 575,556.8 -190,355.8 584,070.1 259,151.1 8,513.3 -198,869.1 210.82 186.07 113.30f -190,355.8 0.82
1983 868,328.9 450,338.3 575,101.2 -157,110.7 547,081.5 321,247.4 -28,019.8 -129,090.9 197.47 230.65 85.61 -157,110.7 0.85
1984 889,626.1 454,193.5 588,248.7 -152,816.1 561,747.6 327,878.4 -26,501.0 -126,315.1 202.77 235.41 86.13| -152,816.1 0.85
1985 887,894.6 467,536.3 598,677.7 -178,319.5 551,235.4 336,659.1 -47,442.3 -130,877.2 198.97 241.72 82.32 -178,319.5 0.83
1986 881,540.2 479,399.4 596,460.1 -194,319.3 528,740.6 352,799.6 -67,719.5 -126,599.8 190.85 253.31 75.34] -194,319.3 0.82
1987 882,378.3 466,348.7 597,707.3 -181,677.7 531,899.2 350,479.0 -65,808.1 -115,869.6 191.99 251.64 76.30f -181,677.7 0.83
1988 886,560.9 441,658.6 634,255.3 -189,353.0 584,445.2 302,115.7 -49,810.1 -139,542.9 210.96 216.92 97.25| -189,353.0 0.82
1989 913,647.7 338,994.4 648,349.2 -73,695.9 584,652.5 328,995.2 -63,696.6 -9,999.2 211.03 236.22 89.34 -73,695.9 0.93
1990 942,413.4 363,739.3 663,388.1 -84,714.0 581,807.1 360,606.3 -81,581.0 -3,133.0 210.01 258.91 81.11 -84,714.0 0.92
1991 984,651.7 367,500.7 689,321.3 -72,170.3 612,380.3 372,271.4 -76,941.0 4,770.7 221.04 267.29 82.70 -72,170.3 0.93
1992 999,575.4 402,519.1 704,302.2 -107,245.9 619,152.1 380,423.3 -85,150.1 -22,095.8 223.49 273.14 81.82 -107,245.9 0.90
1993 1,032,754.2 437,127.3 716,991.0 -121,364.1 643,635.9 389,118.3 -73,355.2 -48,009.0 232.32 279.38 83.16f -121,364.1 0.89
1994 1,045,749.6 442,297.8 739,730.6 -136,278.8 663,651.4 382,098.2 -76,079.2 -60,199.6 239.55 274.34 87.32| -136,278.8 0.88
1995 1,021,538.2 435,640.0 734,470.7 -148,572.6 616,218.0 405,320.2 -118,252.7 -30,319.9 222.43 291.02 76.43| -148,572.6 0.87
1996 1,031,696.8 417,678.3 743,929.8 -129,911.3 615,299.2 416,397.6 -128,630.6 -1,280.7 222.10 298.97 74.29| -129,911.3 0.89
1997 1,066,218.2 399,443.4 766,921.9 -100,147.1 631,825.2 434,393.1 -135,096.8 34,949.7 228.06 311.89 73.12 -100,147.1 0.91
1998 1,096,796.0 414,857.8 791,917.7 -109,979.6 651,086.6 445,709.4 -140,831.1 30,851.6 235.01 320.02 73.44| -109,979.6 0.91
1999 1,119,855.3 423,714.8 807,702.2 -111,561.7 655,790.0 464,065.2 -151,912.2 40,350.5 236.71 333.19 71.04f -111,561.7 0.91

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1 a A.8, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.1. Productos Alimenticios

Excedente Salario real - Exced. real- indice de
Producto, Insumos de | Insumos de Masa de Bruto de insumos de insumos de precios indice

IPIProdAlim capital® trabajo® productividad® | Salario real | Operacion real trabajo° capital® indice de W, indice de U, relativos® a=H+T |dePTF

Afio Y = PIB¥, Ur=po * K% | L*=wgL, a=Y-(U*+L*) |w=W/IPIPIB[ U=U/IPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 146,443.5 106,302.1 40,141.4 0.0 40,141.4 106,302.1 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 148,477.8 112,915.4 41,658.2 -6,095.7 37,177.7 111,300.2 -4,480.5 -1,615.2 92.62 104.70 88.46 -6,095.7 0.96
1972 157,201.5 119,410.0 42,336.9 -4,545.3 41,167.6 116,033.9 -1,169.3 -3,376.0 102.56 109.15 93.96 -4,545.3 0.97
1973 168,103.0 123,331.4 44,313.5 458.1 43,949.5 124,153.5 -364.0 822.1 109.49 116.79 93.74 458.1 1.00
1974 174,807.0 127,054.6 45,392.2 2,360.3 46,437.0 128,370.1 1,044.8 1,315.5 115.68 120.76 95.80 2,360.3 1.01
1975 185,573.9 127,008.2 45,990.1 12,575.5 51,062.2 134,511.7 5,072.0 7,503.5 127.21 126.54 100.53 12,575.5 1.07
1976 191,080.7 131,292.0 46,512.6 13,276.0 53,257.1 137,823.6 6,744.4 6,531.6 132.67 129.65 102.33 13,276.0 1.07
1977 197,779.9 133,548.7 47,034.3 17,196.9 48,361.2 149,418.7 1,326.9 15,870.0 120.48 140.56 85.71 17,196.9 1.10
1978 211,608.4 136,735.8 48,285.1 26,587.5 51,952.4 159,656.0 3,667.3 22,920.3 129.42 150.19 86.17 26,587.5 1.14
1979 226,403.9 139,609.1 50,696.5 36,098.3 60,447.1 165,956.8 9,750.6 26,347.8 150.59 156.12 96.46 36,098.3 1.19
1980 237,220.5 140,892.1 52,494.0 43,834.3 60,381.9 176,838.6 7,887.9 35,946.5 150.42 166.35 90.42 43,834.3 1.23
1981 247,358.0 149,290.5 55,614.6 42,452.9 63,977.2 183,380.8 8,362.5 34,090.3 159.38 172.51 92.39 42,452.9 1.21
1082 258,561.9 162,132.2 57,311.8 39,117.9 63,891.2 194,670.7 6,579.5 32,538.5 159.17 183.13 86.91 39,117.9 1.18
1983 255,253.4 162,831.8 56,354.0 36,067.6 51,172.4 204,080.9 -5,181.5 41,249.1 127.48 191.98 66.40 36,067.6 1.16
1984 258,964.9 159,763.8 57,121.4 42,079.7 46,767.8 212,197.1 -10,353.6 52,433.3 116.51 199.62 58.37 42,079.7 1.19
1985 268,717.0 156,810.0 58,641.2 53,265.8 46,378.3 222,338.7 -12,262.9 65,528.7 115.54 209.16 55.24 53,265.8 1.25
1986 267,190.0 152,751.2 59,325.4 55,113.4 41,144.7 226,045.3 -18,180.7 73,294.1 102.50 212.64 48.20 55,113.4 1.26
1987 269,681.0 149,180.4 59,220.0 61,280.6 40,530.5 229,150.5 -18,689.4 79,970.0 100.97 215.57 46.84 61,280.6 1.29
1988 270,290.8 145,131.5 54,378.8 70,780.5 53,671.6 216,619.3 -707.2 71,487.7 133.71 203.78 65.61 70,780.5 1.35
1989 291,712.1 148,035.2 56,202.1 87,474.8 66,007.0 225,705.1 9,804.9 77,669.9 164.44 212.32 77.45 87,474.8 1.43
1990 304,941.7 147,491.6 57,182.3 100,267.9 66,705.8 238,235.9 9,523.5 90,744.3 166.18 224.11 74.15 100,267.9 1.49
1991 314,772.1 154,497.7 58,413.8 101,860.7 68,168.6 246,603.4 9,754.9 92,105.8 169.82 231.98 73.20 101,860.7 1.48
1992 327,622.6 178,011.7 59,960.4 89,650.4 75,614.7 252,007.9 15,654.3 73,996.2 188.37 237.07 79.46 89,650.4 1.38
1993 337,925.9 190,185.1 60,576.5 87,164.3 83,483.1 254,442.8 22,906.6 64,257.7 207.97 239.36 86.89 87,164.3 1.35
1994 349,000.9 205,026.8 59,570.5 84,403.5 84,763.0 264,237.9 25,192.4 59,211.0 211.16 248.57 84.95 84,403.5 1.32
1995 349,153.1 213,823.9 58,072.0 77,257.2 69,801.9 279,351.2 11,729.8 65,527.3 173.89 262.79 66.17 77,257.2 1.28
1996 360,812.3 224,791.1 58,985.5 77,035.7 65,374.4 295,438.0 6,388.8 70,646.9 162.86 277.92 58.60 77,035.7 1.27
1997 372,498.7 237,325.1 59,559.5 75,614.2 68,832.9 303,665.8 9,273.4 66,340.7 171.48 285.66 60.03 75,614.2 1.25
1998 397,071.8 249,660.3 61,141.1 86,270.5 75,812.8 321,259.1 14,671.7 71,598.8 188.86 302.21 62.49 86,270.5 1.28
1999 412,994.7 257,897.6 62,727.5 92,369.6 76,250.3 336,744.3 13,522.9 78,846.7 189.95 316.78 59.96 92,369.6 1.29

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.1l Textiles, prendas de vestir e industria del cuero

E;fiieg;e Salario real -| ~ Exced. real- )

Producto., Insumos de Insumos de Masa de Operacién insumos de insumos de Indice de precios indice

IPITextiles capital® trabajo® productividad® | Salario real real trabajo° capital” indice de W, indice de U, relativos" a=H+T |dePTF
Afio Y = PIB® U* = py * K%, * = worl, a=Y-(U*L*)  [wW,=wW/IPIPIB| U=U/IPIPIB| H=w,-L* T=U,- U*
1970 80,705.0 47,333.2 33,371.7 0.0 33,371.7 47,333.2 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 87,022.4 52,711.1 35,270.3 -958.9 35,925.4 51,097.1 655.0 -1,614.0 107.65 107.95 99.72 -958.9 0.99
1972 93,605.4 49,780.0 36,145.4 7,680.0 37,499.3 56,106.1 1,353.9 6,326.1 112.37 118.53 94.80 7,680.0 1.09
1973 98,487.4 55,587.7 37,579.9 5,319.8 37,263.8 61,223.5 -316.1 5,635.8 111.66 129.35 86.33 5,319.8 1.06
1974 100,360.0 59,330.1 38,596.7 2,433.2 39,701.9 60,658.0 1,105.3 1,327.9 118.97 128.15 92.83 2,433.2 1.02
1975 101,803.0 66,339.8 37,326.2 -1,863.0 41,656.3 60,146.7 4,330.1 -6,193.0 124.83 127.07 98.23 -1,863.0 0.98
1976 101,563.2 68,315.2 36,789.0 -3,641.1 44,865.7 56,697.5 8,076.7 -11,617.7 134.44 119.78 112.24 -3,5641.1 0.97
1977 108,087.3 68,874.4 37,313.7 1,899.2 43,575.1 64,512.3 6,261.4 -4,362.1 130.57 136.29 95.80 1,899.2 1.02
1978 113,872.9 68,331.7 37,940.4 7,600.8 43,976.9 69,896.0 6,036.5 1,564.3 131.78 147.67 89.24 7,600.8 1.07
1979 126,341.9 76,153.5 41,191.2 8,997.2 49,050.4 77,291.5 7,859.2 1,138.0 146.98 163.29 90.01 8,997.2 1.08
1980 129,084.9 84,605.4 42,933.7 1,545.8 47,973.9 81,111.0 5,040.2 -3,494.4 143.76 171.36 83.89 1,545.8 1.01
1981 136,436.8 78,689.3 44,466.5 13,281.1 49,047.0 87,389.8 4,580.6 8,700.5 146.97 184.63 79.60 13,281.1 1.11
1982 129,933.5 78,770.9 43,321.7 7,840.8 47,270.1 82,663.3 3,948.4 3,892.4 141.65 174.64 81.11 7,840.8 1.06
1983 122,792.1 88,343.5 40,279.5 -5,830.9 34,898.0 87,894.1 -5,381.4 -449.4 104.57 185.69 56.32 -5,830.9 0.95
1984 123,961.1 85,325.6 40,415.4 -1,779.9 34,634.2 89,327.0 -5,781.3 4,001.3 103.78 188.72 54.99 -1,779.9 0.99
1985 127,134.6 81,432.6 41,192.8 4,509.2 35,398.2 91,736.4 -5,794.6 10,303.7 106.07 193.81 54.73 4,509.2 1.04
1986 120,559.2 85,393.6 39,727.0 -4,561.4 32,250.9 88,308.3 -7,476.1 2,914.7 96.64 186.57 51.80 -4,561.4 0.96
1987 114,393.4 82,647.7 39,607.4 -7,861.7 27,679.0 86,714.4 -11,928.4 4,066.7 82.94 183.20 45.27 -7,861.7 0.94
1988 116,144.6 80,728.0 50,239.0 -14,822.4 38,074.8 78,069.8 -12,164.2 -2,658.2 114.09 164.94 69.17 -14,822.4 0.89
1989 121,768.0 80,166.8 50,790.3 -9,189.1 44,764.6 77,003.5 -6,025.8 -3,163.3 134.14 162.68 82.45 -9,189.1 0.93
1990 128,808.7 91,069.6 50,775.5 -13,036.3 48,975.6 79,833.1 -1,799.9 -11,236.5 146.76 168.66 87.01 -13,036.3 0.91
1991 132,177.9 88,278.8 51,105.3 -7,206.3 51,933.4 80,244.4 828.2 -8,034.4 155.62 169.53 91.80 -7,206.3 0.95
1992 132,057.7 84,093.2 49,877.9 -1,913.4 55,142.3 76,915.4 5,264.4 -7,177.8 165.24 162.50 101.69 -1,913.4 0.99
1993 128,481.0 79,710.2 49,646.1 -875.4 55,822.8 72,658.2 6,176.6 -7,052.0 167.28 153.50 108.97 -875.4 0.99
1994 129,836.2 75,736.8 47,873.6 6,225.7 55,489.0 74,347.2 7,615.4 -1,389.6 166.28 157.07 105.86 6,225.7 1.05
1995 121,643.3 72,215.6 46,383.6 3,044.1 41,887.5 79,755.8 -4,496.1 7,540.2 125.52 168.50 74.49 3,044.1 1.03
1996 140,727.1 72,084.3 52,739.0 15,903.8 45,309.3 95,417.9 -7,429.8 23,333.6 135.77 201.59 67.35 15,903.8 1.13
1997 155,436.2 76,200.1 59,675.6 19,560.5 51,867.3 103,569.0 -7,808.3 27,368.8 155.42 218.81 71.03 19,560.5 1.14
1998 161,426.5 77,643.2 63,249.9 20,5334 58,455.1 102,971.4 -4,794.8 25,328.2 175.16 217.55 80.52 20,533.4 1.15
1999 166,347.0 79,254.7 67,664.7 19,427.6 65,748.1 100,598.8 -1,916.5 21,344.1 197.02 212.53 92.70 19,427.6 1.13

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el
producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.1l Industria de la madera y productos de madera

Excedente | Salario real -| Exced. real-

Producto, Insumos de | Insumos de Masa de Bruto de insumos de insumos de indice de precios indice del

IPIMadera capital® trabajo® productividad® Salario real |Operacionreal|  trabajo° capital® indice de W, indice de U, relativos® a=H+T PTF
Afio v=PIB¥, | U*=py*K® | L*=wL, a=Y-(U*+L*) W=W/PIPIB | U=UIPIPIB | H=W,-L* T=U, - U*
1970 20,578.4 12,867.6 7,710.8 0.0 7,710.8 12,867.6 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 19,911.7 17,792.7 7,411.3 -5,292.4 7,342.0 12,569.7 -69.3 -5,223.0 95.22 97.68 97.47 -5,292.4 0.79
1972 21,553.0 17,952.3 7,592.3 -3,991.6 8,259.1 13,293.9 666.8 -4,658.4 107.11 103.31 103.68 -3,991.6 0.84
1973 23,377.0 19,288.7 7,788.8 -3,700.5 8,688.6 14,688.3 899.9 -4,600.4 112.68 114.15 98.71 -3,700.5 0.86
1974 25,675.7 19,652.1 8,325.0 -2,301.3 9,764.5 15,911.2 1,439.5 -3,740.9 126.63 123.65 102.41 -2,301.3 0.92
1975 26,446.3 25,220.4 8,618.6 -7,392.7 10,086.8 16,359.5 1,468.2 -8,860.9 130.81 127.14 102.89 -7,392.7 0.78
1976 28,198.9 27,463.3 9,034.0 -8,298.4 11,784.3 16,414.6 2,750.3 -11,048.7 152.83 127.57 119.80 -8,298.4 0.77
1977 30,936.2 28,258.4 9,358.0 -6,680.1 12,372.3 18,563.9 3,014.3 -9,694.4 160.45 144.27 111.22 -6,680.1 0.82
1978 33,161.7 28,124.9 10,043.9 -5,007.1 12,429.2 20,732.5 2,385.3 -7,392.4 161.19 161.12 100.04 -5,007.1 0.87
1979 36,856.0 33,489.9 11,016.5 -7,650.4 12,252.3 24,603.8 1,235.8 -8,886.2 158.90 191.21 83.10 -7,650.4 0.83
1980 39,117.7 35,561.2 11,761.1 -8,204.5 12,057.1 27,060.6 296.0 -8,500.6 156.37 210.30 74.35 -8,204.5 0.83
1981 38,874.8 39,773.0 11,808.6 -12,706.8 11,889.3 26,985.5 80.7 -12,787.5 154.19 209.72 73.52 -12,706.8 0.75
1982 38,393.5 38,538.3 11,097.6 -11,242.4 11,020.7 27,372.8 -76.9 -11,165.5 142.92 212.73 67.19 -11,242.4 0.77
1983 35,581.0 38,742.7 9,467.5 -12,629.2 8,113.7 27,467.3 -1,353.8 -11,275.4 105.22 213.46 49.29 -12,629.2 0.74
1984 36,767.9 39,885.8 9,623.2 -12,741.1 7,585.2 29,182.8 -2,038.1 -10,703.0 98.37 226.79 43.37 -12,741.1 0.74
1985 38,119.9 39,592.8 9,910.6 -11,383.5 7,142.3 30,977.6 -2,768.3 -8,615.1 92.63 240.74 38.48 -11,383.5 0.77
1986 36,793.0 35,998.3 9,252.8 -8,458.1 6,701.6 30,091.4 -2,551.2 -5,906.9 86.91 233.85 37.16 -8,458.1 0.81
1987 37,863.1 33,297.1 9,959.0 -5,393.0 6,873.6 30,989.4 -3,085.3 -2,307.7 89.14 240.83 37.01 -5,393.0 0.88
1988 37,3725 31,628.6 13,848.9 -8,105.0 8,267.9 29,104.6 -5,581.0 -2,524.0 107.22 226.19 47.41 -8,105.0 0.82
1989 37,407.1 28,976.1 13,738.7 -5,307.7 8,726.3 28,680.8 -5,012.4 -295.3 113.17 222.89 50.77 -5,307.7 0.88
1990 37,264.4 24,152.2 13,431.3 -319.1 9,411.8 27,852.6 -4,019.5 3,700.4 122.06 216.46 56.39 -319.1 0.99
1991 37,518.4 20,668.3 13,363.9 3,486.2 10,053.0 27,465.4 -3,310.9 6,797.1 130.38 213.45 61.08 3,486.2 1.10
1992 38,568.9 19,613.6 13,512.1 5,443.2 11,0944 27,474.5 -2,417.7 7,860.9 143.88 213.52 67.39 5,443.2 1.16
1993 37,588.3 22,084.5 12,621.3 2,882.5 10,672.1 26,916.2 -1,949.1 4,831.7 138.40 209.18 66.17 2,882.5 1.08
1994 38,292.5 21,832.5 12,393.7 4,066.2 11,281.2 27,011.2 -1,112.5 5,178.7 146.30 209.92 69.70 4,066.2 1.12
1995 35,300.6 18,820.7 11,174.2 5,305.6 9,039.4 26,261.1 -2,134.7 7,440.4 117.23 204.09 57.44 5,305.6 1.18
1996 37,746.0 17,755.6 11,9944 7,996.1 9,462.3 28,283.7 -2,532.1 10,528.2 122.71 219.81 55.83 7,996.1 1.27
1997 40,290.8 18,106.6 12,788.3 9,395.9 10,037.4 30,253.4 -2,750.9 12,146.8 130.17 235.11 55.37 9,395.9 1.30
1998 42,068.5 17,976.5 13,422.4 10,669.7 10,607.1 31,461.5 -2,815.3 13,485.0 137.56 244.50 56.26 10,669.7 1.34
1999 42,260.6 19,3715 13,350.7 9,538.4 11,170.7 31,089.9 -2,180.0 11,7184 144.87 241.61 59.96 9,538.4 1.29

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre el

producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3

. IV Papel, productos de papel, imprenta y editoriales

Excedente |Salarioreal -| Exced. real- indice de
Producto,,, Insumos de | Insumos de Masa de Bruto de insumos de insumos de precios indice

IPIPapel capital® trabajo? productividad® Salario real | Operacionreal [ trabajo® capital® indice de W, | indice de U, relativos® a=H+T |dePTF
Afio Y=PIBY, |U*=p,*K®| L*=wyL, a=Y-(U*+L¥) W=W/IPIPIB | U=U/IPIPIB H=W, - L* T=U, - U*
1970 28,688.4 15,457.9 13,230.5 0.0 13,230.5 15,457.9 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 28,155.7 15,926.8 13,867.4 -1,638.5 13,271.1 14,884.6 -596.3 -1,042.2 100.31 96.29 104.17 -1,638.5 0.95
1972 31,065.4 16,116.9 13,822.8 1,125.7 14,838.9 16,226.5 1,016.1 109.6 112.16 104.97 106.84 1,125.7 1.04
1973 32,727.2 17,161.4 13,642.2 1,923.6 14,392.7 18,334.6 750.5 1,173.1 108.78 118.61 91.72 1,923.6 1.06
1974 34,548.6 17,310.3 13,621.4 3,616.9 13,956.6 20,592.0 335.2 3,281.7 105.49 133.21 79.19 3,616.9 1.12
1975 35,570.4 18,183.5 14,060.8 3,326.2 15,768.5 19,801.9 1,707.7 1,618.4 119.18 128.10 93.04 3,326.2 1.10
1976 39,458.2 19,644.6 14,597.6 5,216.0 17,721.4 21,736.9 3,123.7 2,092.3 133.94 140.62 95.25 5,216.0 1.15
1977 39,716.5 21,111.1 14,933.5 3,672.0 17,720.6 21,995.9 2,787.2 884.9 133.94 142.30 94.13 3,672.0 1.10
1978 41,971.9 22,291.8 15,475.2 4,204.9 18,059.9 23,912.1 2,584.7 1,620.3 136.50 154.69 88.24 4,204.9 1.11
1979 46,231.0 22,583.2 16,228.1 7,419.7 18,328.3 27,902.7 2,100.2 5,319.6 138.53 180.51 76.75 7,419.7 1.19
1980 51,369.5 23,239.8 17,354.0 10,775.6 18,226.5 33,143.0 872.5 9,903.2 137.76 214.41 64.25 10,775.6 1.27
1981 54,011.4 25,010.7 17,935.9 11,064.8 17,127.3 36,884.1 -808.7 11,873.4 129.45 238.61 54.25 11,064.8 1.26
1982 54,380.8 27,762.9 17,558.8 9,059.0 16,592.2 37,788.5 -966.6 10,025.6 125.41 244.46 51.30 9,059.0 1.20
1983 50,388.5 29,638.5 16,104.1 4,646.0 11,717.2 38,671.3 -4,386.9 9,032.9 88.56 250.17 35.40 4,646.0 1.10
1984 53,208.0 29,127.8 16,543.1 7,537.0 10,967.9 42,240.1 -5,575.2 13,112.2 82.90 273.26 30.34 7,537.0 1.17
1985 57,872.6 27,489.1 17,355.0 13,028.5 11,477.3 46,395.3 -5,877.7 18,906.2 86.75 300.14 28.90 13,028.5 1.29
1986 55,914.4 26,873.1 17,179.4 11,861.9 10,342.6 45,571.8 -6,836.8 18,698.7 78.17 294.81 26.52 11,861.9 1.27
1987 56,829.9 28,433.0 17,271.9 11,125.0 8,993.9 47,836.0 -8,278.0 19,403.0 67.98 309.46 21.97 11,125.0 1.24
1988 59,207.8 27,468.3 23,865.0 7,874.5 19,931.9 39,275.9 -3,933.1 11,807.6 150.65 254.08 59.29 7,874.5 1.15
1989 64,962.7 26,984.0 25,140.3 12,838.4 23,574.1 41,388.6 -1,566.2 14,404.6 178.18 267.75 66.55 12,838.4 1.25
1990 70,186.0 27,146.3 26,668.2 16,371.5 27,251.5 42,934.5 583.3 15,788.2 205.97 277.75 74.16 16,371.5 1.30
1991 72,883.1 27,586.8 27,413.2 17,883.2 29,743.6 43,139.5 2,330.5 15,552.7 224.81 279.08 80.56 17,883.2 1.33
1992 75,401.6 32,760.7 27,915.2 14,725.7 33,165.2 42,236.4 5,250.1 9,475.7 250.67 273.23 91.74 14,725.7 1.24
1993 73,900.7 35,196.6 27,430.2 11,273.9 33,384.6 40,516.1 5,954.4 5,319.5 252.33 262.11 96.27 11,273.9 1.18
1994 76,038.9 36,632.0 26,392.8 13,014.2 33,372.8 42,666.1 6,980.0 6,034.1 252.24 276.01 91.39 13,014.2 1.21
1995 70,267.4 38,534.2 24,550.4 7,182.8 22,941.5 47,325.9 -1,608.9 8,791.7 173.40 306.16 56.64 7,182.8 1.11
1996 71,160.3 39,100.4 24,318.5 7,741.4 24,086.1 47,074.2 -232.4 7,973.8 182.05 304.53 59.78 7,741.4 1.12
1997 80,193.0 38,281.0 25,346.5 16,565.6 27,579.1 52,613.9 2,232.6 14,332.9 208.45 340.37 61.24 16,565.6 1.26
1998 84,962.2 38,260.1 25,926.4 20,775.7 29,735.6 55,226.6 3,809.2 16,966.5 224.75 357.27 62.91 20,775.7 1.32
1999 89,161.4 39,092.4 26,243.8 23,825.2 32,020.4 57,141.0 5,776.6 18,048.6 242.02 369.65 65.47 23,825.2 1.36

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y niUmero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre
el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.V Sustancias quimicas, derivados del petréleo, productos de caucho y plasticos

E[;(::Liie;;e Salario real - EXCEd- real- indice de

Producto., Insumos de | Insumos de Masa de Operacion insumos de | insumos de precios indice

IPISustQuim capital® trabajo® productividad® | Salario real real trabajo® capital®  |jndice de w | indice de U, | relativos® a=H+T |dePTF
Afio Y=PIB®, |U*=p,*K®| L*=w, a=Y-(U*L*) |w=w/PIPIB| U=U/PIPIB | H=w,-L* | T=uU,-U*
1970 74,179.1 46,109.4 28,069.7 0.0 28,069.7 46,109.4 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 81,396.6 51,938.9 29,767.8 -310.1 28,983.1 52,413.5 -784.8 474.6 103.25 113.67 90.83 -310.1 1.00
1972 93,175.6 60,086.3 31,116.9 1,972.4 34,383.1 58,792.5 3,266.3 -1,293.9 122.49 127.51 96.07 1,972.4 1.02
1973 104,314.2 65,571.9 32,646.2 6,096.0 38,810.2 65,504.0 6,163.9 -67.9 138.26 142.06 97.33 6,096.0 1.06
1974 109,290.3 71,692.4 33,427.9 4,170.0 41,340.6 67,949.7 7,912.7 -3,742.7 147.28 147.37 99.94 4,170.0 1.04
1975 116,469.8 80,260.5 32,684.8 3,524.5 43,558.9 72,910.9 10,874.0 -7,349.6 155.18 158.13 98.14 3,524.5 1.03
1976 128,248.8 84,219.4 34,784.7 9,244.7 51,338.6 76,910.2 16,553.9 -7,309.2 182.90 166.80 109.65 9,244.7 1.08
1977 136,339.9 86,381.4 35,333.4 14,625.1 48,491.2 87,848.6 13,157.8 1,467.2 172.75 190.52 90.67 14,625.1 1.12
1978 149,183.8 88,401.0 37,480.5 23,302.3 54,287.6 94,896.2 16,807.1 6,495.2 193.40 205.81 93.97 23,302.3 1.19
1979 164,701.0 91,396.4 39,972.4 33,332.2 56,318.2 108,382.8 16,345.8 16,986.4 200.64 235.06 85.36 33,332.2 1.25
1980 180,662.3 94,762.2 42,455.0 43,445.1 58,115.8 122,546.5 15,660.8 27,784.3 207.04 265.77 77.90 43,445.1 1.32
1981 198,072.5 99,593.5 43,564.5 54,914.5 74,788.9 123,283.7 31,224.4 23,690.2 266.44 267.37 99.65 54,914.5 1.38
1982 202,976.3 105,433.5 45,108.4 52,434.3 73,350.3 129,626.0 28,241.9 24,192.5 261.32 281.13 92.95 52,434.3 1.35
1983 199,707.9 99,136.9 44,167.7 56,403.4 52,220.3 147,487.6 8,052.6 48,350.8 186.04 319.86 58.16 56,403.4 1.39
1984 213,490.4 96,529.5 45,585.8 71,375.0 53,509.5 159,980.9 7,923.7 63,451.3 190.63 346.96 54.94 71,375.0 1.50
1985 225,814.1 97,865.0 46,451.8 81,497.2 57,160.9 168,653.2 10,709.1 70,788.2 203.64 365.77 55.67 81,497.2 1.56
1986 217,838.3 97,265.3 45,958.0 74,615.0 53,310.2 164,528.1 7,352.2 67,262.8 189.92 356.82 53.23 74,615.0 1.52
1987 229,744.9 97,733.9 48,031.4 83,979.5 49,176.0 180,568.9 1,144.6 82,834.9 175.19 391.61 44.74 83,979.5 1.58
1988 234,815.5 93,895.4 54,335.1 86,585.0 66,105.6 168,709.9 11,770.5 74,814.4 235.51 365.89 64.37 86,585.0 1.58
1989 256,903.2 90,048.6 55,831.3 111,023.2 81,067.4 175,835.7 25,236.1 85,787.1 288.81 381.34 75.73 111,023.2 1.76
1990 268,062.6 82,813.9 57,798.8 127,449.9 88,717.8 179,344.8 30,919.0 96,530.9 316.06 388.96 81.26 127,449.9 1.91
1991 270,654.2 86,016.6 58,983.3 125,654.3 98,070.1 172,584.0 39,086.9 86,567.4 349.38 374.29 93.34 125,654.3 1.87
1992 275,469.3 87,720.2 58,011.7 129,737.4 105,851.7 169,617.6 47,840.0 81,897.4 377.10 367.86 102.51 129,737.4 1.89
1993 270,768.0 91,001.0 56,346.1 123,420.9 110,535.6 160,232.4 54,189.5 69,231.4 393.79 347.50 113.32 123,420.9 1.84
1994 279,992.2 96,050.8 54,444.9 129,496.6 111,320.7 168,671.5 56,875.8 72,620.7 396.59 365.81 108.41 129,496.6 1.86
1995 277,405.4 96,257.3 51,173.6 129,974.6 80,403.7 197,001.7 29,230.2 100,744.4 286.44 427.25 67.04 129,974.6 1.88
1996 295,639.4 99,185.1 53,639.3 142,815.0 87,411.4 208,228.0 33,772.1 109,042.9 311.41 451.60 68.96 142,815.0 1.93
1997 315,816.3 102,957.2 56,404.1 156,455.1 99,864.0 215,952.4 43,459.9 112,995.2 355.77 468.35 75.96 156,455.1 1.98
1998 334,951.2 99,612.1 58,138.7 177,200.4 113,067.2 221,884.0 54,928.5 122,271.9 402.81 481.21 83.71 177,200.4 2.12
1999 342,870.4 98,603.2 58,776.2 185,491.0 118,623.9 224,246.6 59,847.7 125,643.3 422.61 486.34 86.90 185,491.0 2.18

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la
diferencia entre el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y
excedente bruto reales.
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Tabla 3.VI Productos de minerales no metalicos, exceptuando derivados del petréleo y carbén

Excedente | Salario real -| Exced. real- indice de
Producto, Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de | insumos de precios indice de|
IPIMinNoMet capital® trabajo® productividad®| Salario real |Operacionreal|  trapajo® capital® | indice de W, | indice de U, | relativos® a=H+T PTE

Afio Y = PIB¥, U* = p, * K%, L*=wgL, | a=Y-(U+L® | w=w/nPIPIB | U=UNPIPIB | H=w,-L* | T=U,-U*
1970 31,153.2 19,283.5 11,869.7 0.0 11,869.7 19,283.5 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 31,791.3 20,719.0 11,391.9 -319.5 12,419.3 19,372.0 1,027.4 -1,346.9 104.63 100.46 104.15 -319.5 0.99
1972 34,482.2 24,607.9 12,053.2 -2,178.8 13,227.8 21,254.4 1,174.7 -3,353.5 111.44 110.22 101.11 -2,178.8 0.94
1973 37,045.0 26,847.3 12,666.7 -2,469.0 14,156.0 22,889.0 1,489.2 -3,958.3 119.26 118.70 100.47 -2,469.0 0.94
1974 39,193.9 30,020.3 12,792.7 -3,619.2 15,497.4 23,696.5 2,704.7 -6,323.8 130.56 122.89 106.25 -3,619.2 0.92
1975 41,812.7 32,705.3 12,606.5 -3,499.0 16,417.5 25,395.3 3,811.0 -7,310.0 138.31 131.69 105.03 -3,499.0 0.92
1976 43,678.2 34,697.5 12,970.5 -3,989.8 17,816.1 25,862.1 4,845.6 -8,835.4 150.10 134.12 111.92 -3,989.8 0.92
1977 42,905.6 35,785.5 12,890.9 -5,770.8 16,753.8 26,151.8 3,863.0 -9,633.8 141.15 135.62 104.08 -5,770.8 0.88
1978 46,916.7 36,461.2 13,066.2 -2,610.7 17,242.7 29,674.0 4,176.5 -6,787.2 145.27 153.88 94.40 -2,610.7 0.95
1979 51,164.9 37,977.4 14,146.5 -959.0 18,276.5 32,888.4 4,130.0 -5,089.0 153.98 170.55 90.28 -959.0 0.98
1980 55,284.9 39,279.4 15,214.9 790.5 18,623.6 36,661.3 3,408.7 -2,618.1 156.90 190.12 82.53 790.5 1.01
1981 57,069.5 43,972.5 15,909.4 -2,812.5 15,374.0 41,695.5 -535.5 -2,277.0 129.52 216.22 59.90 -2,812.5 0.95
1982 55,601.1 46,562.3 15,254.5 -6,215.7 14,766.6 40,834.5 -487.8 -5,727.8 124.41 211.76 58.75 -6,215.7 0.90
1983 51,298.6 47,367.7 14,333.7 -10,402.8 10,940.4 40,358.2 -3,393.3 -7,009.5 92.17 209.29 44.04 -10,402.8 0.83
1984 54,194.4 48,004.9 15,114.9 -8,925.4 11,000.6 43,193.8 -4,114.2 -4,811.1 92.68 223.99 41.38 -8,925.4 0.86
1985 58,335.3 47,919.6 16,193.5 -5,777.8 11,463.9 46,871.4 -4,729.6 -1,048.2 96.58 243.07 39.73 -5,777.8 0.91
1986 54,444.2 46,220.9 15,337.3 -7,114.0 10,236.0 44,208.3 -5,101.4 -2,012.6 86.24 229.25 37.62 -7,114.0 0.88
1987 59,595.5 45,849.3 16,517.7 -2,771.5 10,405.8 49,189.7 -6,111.9 3,340.4 87.67 255.09 34.37 -2,771.5 0.96
1988 58,712.4 45,235.9 15,317.1 -1,840.7 13,325.5 45,386.9 -1,991.6 151.0 112.26 235.37 47.70 -1,840.7 0.97
1989 61,502.5 42,233.6 16,304.5 2,964.4 16,573.9 44,928.6 269.4 2,695.0 139.63 232.99 59.93 2,964.4 1.05
1990 65,487.2 40,168.4 17,363.9 7,954.8 17,727.1 47,760.1 363.1 7,591.7 149.35 247.67 60.30 7,954.8 1.14
1991 67,813.7 40,186.9 17,396.7 10,230.1 18,439.7 49,374.0 1,043.0 9,187.1 155.35 256.04 60.67 10,230.1 1.18
1992 72,096.6 38,830.0 17,798.5 15,468.1 20,050.3 52,046.3 2,251.8 13,216.3 168.92 269.90 62.59 15,468.1 1.27
1993 74,051.0 39,245.9 17,788.6 17,016.5 20,038.4 54,012.6 2,249.8 14,766.7 168.82 280.10 60.27 17,016.5 1.30
1994 77,429.7 36,729.6 16,985.5 23,714.6 20,442.5 56,987.2 3,457.1 20,257.6 172.22 295.52 58.28 23,714.6 1.44
1995 68,397.9 39,664.0 14,567.1 14,166.7 16,147.2 52,250.6 1,580.1 12,586.6 136.04 270.96 50.21 14,166.7 1.26
1996 73,909.0 39,766.3 14,277.4 19,865.3 13,898.9 60,010.0 -378.4 20,243.7 117.10 311.20 37.63 19,865.3 1.37
1997 78,290.6 41,969.9 14,819.2 21,501.5 14,887.8 63,402.8 68.5 21,433.0 125.43 328.79 38.15 21,501.5 1.38
1998 82,358.9 47,589.2 15,287.1 19,482.5 15,274.7 67,084.2 -12.4 19,494.9 128.69 347.88 36.99 19,482.5 1.31
1999 83,844.4 50,020.8 15,310.5 18,513.1 15,871.7 67,972.7 561.2 17,951.9 133.72 352.49 37.93 18,513.1 1.28

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia
entre el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.VII Industria metdlica basica

Excedente | Salario real - | Exced. real- indice de

Producto.,, Insumos de | Insumos de Masa de Bruto de insumos de | insumos de precios indice

IPIMetBas capital® trabajo® productividad® | Salarioreal |Operacionreall  trapajo° capital® | jndice de W, | indice de U, | relativos® a=H+T |dePTF
Afio Y =PIB®, | U*=p,*K®| L*=wy'L, a=Y-(U*+L*) | W=W/IPIPIB | U,=U/IPIPIB [ H=W,- L* T=U,-U*
1970 30,044.9 18,433.5 11,611.4 0.0 11,611.4 18,433.5 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 30,137.2 19,632.9 11,628.7 -1,124.4 12,650.9 17,486.3 1,022.2 -2,146.6 108.95 94.86 114.85 -1,124.4 0.96
1972 34,205.7 19,423.8 12,030.1 2,751.7 13,957.8 20,247.8 1,927.8 824.0 120.21 109.84 109.44 2,751.7 1.09
1973 37,538.5 22,121.4 13,003.5 2,413.6 15,667.9 21,870.6 2,664.4 -250.8 134.94 118.65 113.73 2,413.6 1.07
1974 41,752.9 23,031.9 13,817.2 4,903.8 15,517.3 26,235.6 1,700.1 3,203.7 133.64 142.33 93.90 4,903.8 1.13
1975 41,739.0 23,227.4 13,869.2 4,642.4 16,288.6 25,450.3 2,419.5 2,222.9 140.28 138.07 101.60 4,642.4 1.13
1976 43,212.3 24,877.3 14,700.8 3,634.2 17,807.9 25,404.4 3,107.1 527.1 153.37 137.82 111.28 3,634.2 1.09
1977 45,268.3 34,531.0 15,477.7 -4,740.4 19,357.1 25,911.2 3,879.4 -8,619.8 166.71 140.57 118.60 -4,740.4 0.91
1978 53,860.0 39,634.5 16,783.4 -2,557.9 21,144.2 32,715.7 4,360.8 -6,918.8 182.10 177.48 102.60 -2,557.9 0.95
1979 58,299.7 40,983.7 17,974.1 -658.0 20,457.0 37,842.7 2,483.0 -3,141.0 176.18 205.29 85.82 -658.0 0.99
1980 60,356.8 41,719.1 18,886.9 -249.2 21,280.6 39,076.2 2,393.7 -2,642.9 183.27 211.99 86.46 -249.2 1.00
1981 63,314.3 45,285.2 19,848.1 -1,819.0 24,144.7 39,169.6 4,296.6 -6,115.6 207.94 212.49 97.86 -1,819.0 0.97
1982 57,438.0 48,812.4 19,189.0 -10,563.5 24,008.4 33,429.6 4,819.4 -15,382.9 206.77 181.35 114.01 -10,563.5 0.84
1983 53,891.7 51,658.9 18,477.0 -16,244.2 17,688.9 36,202.9 -788.2 -15,456.1 152.34 196.40 77.57 -16,244.2 0.77
1984 60,140.4 51,421.2 19,565.3 -10,846.2 15,608.5 44,531.9 -3,956.8 -6,889.3 134.42 241.58 55.64 -10,846.2 0.85
1985 60,773.8 51,762.3 19,192.5 -10,181.0 16,660.6 44,113.2 -2,531.9 -7,649.1 143.48 239.31 59.96 -10,181.0 0.86
1986 56,620.9 50,636.6 17,153.1 -11,168.8 13,604.6 43,016.3 -3,548.5 -7,620.3 117.17 233.36 50.21 -11,168.8 0.84
1987 62,803.0 50,462.2 16,142.4 -3,801.5 12,449.8 50,353.2 -3,692.5 -109.0 107.22 273.16 39.25 -3,801.5 0.94
1988 66,220.2 48,759.8 19,058.3 -1,597.8 15,322.7 50,897.5 -3,735.5 2,137.7 131.96 276.11 47.79 -1,597.8 0.98
1989 67,818.6 49,117.8 17,865.6 835.2 17,544.3 50,274.3 -321.3 1,156.5 151.10 272.73 55.40 835.2 1.01
1990 72,712.4 49,947.3 16,287.6 6,477.4 18,444.9 54,267.5 2,157.2 4,320.2 158.85 294.40 53.96 6,477.4 1.10
1991 69,239.9 49,796.3 15,062.4 4,381.2 19,247.4 49,992.5 4,185.0 196.2 165.76 271.21 61.12 4,381.2 1.07
1992 70,310.8 45,751.9 12,939.0 11,619.9 21,000.1 49,310.7 8,061.0 3,558.8 180.86 267.51 67.61 11,619.9 1.20
1993 72,527.1 45,796.0 10,943.7 15,787.4 18,533.7 53,993.3 7,590.1 8,197.4 159.62 292.91 54.49 15,787.4 1.28
1994 76,993.9 48,565.2 10,336.5 18,092.3 18,037.1 58,956.8 7,700.7 10,391.6 155.34 319.84 48.57 18,092.3 1.31
1995 80,129.2 51,018.2 9,718.8 19,392.2 11,514.7 68,614.6 1,795.9 17,596.3 99.17 372.23 26.64 19,392.2 1.32
1996 95,158.2 50,936.0 10,290.8 33,931.4 11,995.9 83,162.3 1,705.1 32,226.3 103.31 451.15 22.90 33,931.4 1.55
1997 105,752.4 51,567.4 10,853.1 43,331.9 14,013.3 91,739.2 3,160.2 40,171.7 120.69 497.68 24.25 43,331.9 1.69
1998 109,981.5 51,634.1 11,115.1 47,232.4 15,731.2 94,250.3 4,616.1 42,616.2 135.48 511.30 26.50 47,232.4 1.75
1999 110,405.2 52,732.2 10,850.7 46,822.4 17,102.8 93,302.5 6,252.1 40,570.3 147.29 506.16 29.10 46,822.4 1.74

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la
diferencia entre el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y
excedente bruto reales.
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Tabla 3.VIII Productos metélicos, maquinaria

equipo
Excedente | Salario real -| Exced. real- indice de

Producto Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de | insumos de precios indice
IPIProdMetMaqyE capital® trabajo® productividad® Salario real | Operacion real trabajo® capital® indice de W, | indice de U, relativos® a=H+T |dePTF

Afio Y = PIB¥, U* = pg * K%, * = wytl, a=Y-(U*+L*) W =W/IPIPIB | U=U/IPIPIB H=W,-L* [ T=u,-uU*
1970 90,538.0 49,567.7 40,970.3 0.0 40,970.3 49,567.7 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 92,034.8 53,038.2 41,1175 -2,120.9 45,812.1 46,222.6 4,694.7 -6,815.5 111.82 93.25 119.91 -2,120.9 0.98
1972 103,026.0 57,907.4 43,792.0 1,326.7 48,261.8 54,764.2 4,469.8 -3,143.2 117.80 110.48 106.62 1,326.7 1.01
1973 120,998.9 62,020.6 47,852.2 11,126.1 54,348.3 66,650.6 6,496.1 4,630.0 132.65 134.46 98.65 11,126.1 1.10
1974 134,183.7 69,075.4 51,510.0 13,598.3 62,377.2 71,806.5 10,867.2 2,731.1 152.25 144.87 105.10 13,598.3 1.11
1975 139,134.3 72,866.6 52,971.1 13,296.7 71,036.3 68,098.1 18,065.2 -4,768.5 173.38 137.38 126.20 13,296.7 1.11
1976 142,000.4 77,544.6 54,237.8 10,218.0 76,241.9 65,758.5 22,004.0 -11,786.0 186.09 132.66 140.27 10,218.0 1.08
1977 138,699.3 80,388.4 51,623.5 6,687.4 69,149.4 69,549.9 17,525.9 -10,838.5 168.78 140.31 120.29 6,687.4 1.05
1978 161,990.7 80,907.4 54,518.4 26,564.9 73,013.3 88,977.5 18,494.8 8,070.0 178.21 179.51 99.28 26,564.9 1.20
1979 186,987.2 80,521.2 59,962.0 46,504.0 79,977.0 107,010.1 20,015.1 26,489.0 195.21 215.89 90.42 46,504.0 1.33
1980 204,992.2 89,501.3 64,635.6 50,855.3 80,805.8 124,186.4 16,170.2 34,685.1 197.23 250.54 78.72 50,855.3 1.33
1981 224,801.5 101,083.8 72,425.4 51,292.3 93,130.1 131,671.4 20,704.7 30,587.5 227.31 265.64 85.57 51,292.3 1.30
1982 197,107.4 112,702.4 66,640.3 17,764.8 83,599.8 113,507.6 16,959.6 805.2 204.05 229.00 89.11 17,764.8 1.10
1983 153,028.6 115,909.9 56,172.7 -19,054.0 53,232.4 99,796.2 -2,940.3 -16,113.7 129.93 201.33 64.53 -19,054.0 0.89
1984 166,956.0 117,340.6 57,103.0 -7,487.6 48,732.6 118,223.3 -8,370.4 882.8 118.95 238.51 49.87 -7,487.6 0.96
1985 188,955.0 122,321.1 60,195.0 6,438.9 52,697.5 136,257.5 -7,497.5 13,936.4 128.62 274.89 46.79 6,438.9 1.04
1986 160,311.0 126,142.4 56,010.1 -21,841.5 44,757.1 115,553.9 -11,253.0 -10,588.5 109.24 233.12 46.86 -21,841.5 0.88
1987 166,163.8 127,368.1 58,183.5 -19,387.8 43,661.1 122,502.7 -14,522.4 -4,865.4 106.57 247.14 43.12 -19,387.8 0.90
1988 194,853.5 124,713.1 107,672.9 -37,5632.5 77,640.0 117,213.4 -30,032.9 -7,499.6 189.50 236.47 80.14 -37,5632.5 0.84
1989 216,307.3 129,795.8 116,083.4 -29,571.9 95,205.4 121,101.9 -20,878.0 -8,693.9 232.38 244.32 95.11 -29,571.9 0.88
1990 240,485.5 127,607.7 123,142.4 -10,264.6 109,928.0 130,557.5 -13,214.4 2,949.8 268.31 263.39 101.87 -10,264.6 0.96
1991 260,026.0 124,824.9 124,402.1 10,799.0 109,909.9 150,116.1 -14,492.1 25,291.1 268.27 302.85 88.58 10,799.0 1.04
1992 276,263.3 133,422.8 132,258.8 10,581.7 124,921.7 151,341.5 -7,337.1 17,918.8 304.91 305.32 99.86 10,581.7 1.04
1993 264,825.8 140,516.1 127,650.7 -3,341.0 125,308.6 139,517.2 -2,342.1 -998.9 305.85 281.47 108.66 -3,341.0 0.99
1994 282,529.6 152,973.4 126,847.7 2,708.6 129,780.8 152,748.8 2,933.1 -224.6 316.77 308.16 102.79 2,708.6 1.01
1995 253,519.5 162,359.7 119,570.9 -28,411.1 87,698.4 165,821.1 -31,872.5 3,461.4 214.05 334.53 63.99 -28,411.1 0.90
1996 309,979.8 167,336.5 131,713.5 10,929.8 95,194.7 214,785.1 -36,518.8 47,448.6 232.35 433.32 53.62 10,929.8 1.04
1997 369,053.8 177,251.4 150,143.5 41,658.9 117,493.4 251,560.4 -32,650.1 74,309.0 286.78 507.51 56.51 41,658.9 1.13
1998 411,428.0 182,674.2 164,402.4 64,351.5 132,783.3 278,644.7 -31,619.0 95,970.5 324.10 562.15 57.65 64,351.5 1.19
1999 439,742.2 190,929.6 172,680.3 76,132.3 152,784.6 286,957.6 -19,895.7 96,028.0 372.92 578.92 64.42 76,132.3 1.21

Fuente: Elaboracion propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre
el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Tabla 3.IX Otras industria manufactureras

Excedente | Salario real -| Exced. real- indice de
Producto Insumos de Insumos de Masa de Bruto de insumos de | insumos de precios indice

IP1OtrasInd capital® trabajo® productividad® Salario real | Operacion real trabajo® capital® indice de W, | indice de U, relativos® a=H+T |dePTF

Afio Y = PIB¥, U* = pg * K, * = WL, a=Y-(U*+L*) | W=W/PIPIB | U=U/PIPIB | H=W,-L* T=U, - U*
1970 30,331.4 17,789.2 12,542.2 0.0 12,542.2 17,789.2 0.0 0.0 100.00 100.00 100.00 0.0 1.00
1971 30,077.9 19,302.7 12,712.0 -1,936.8 11,704.3 18,373.6 -1,007.7 -929.1 93.32 103.29 90.35 -1,936.8 0.94
1972 28,686.7 21,308.5 13,047.9 -5,669.7 11,038.8 17,647.9 -2,009.0 -3,660.6 88.01 99.21 88.72 -5,669.7 0.83
1973 29,196.7 22,613.6 13,415.7 -6,832.6 8,722.4 20,474.4 -4,693.4 -2,139.3 69.54 115.09 60.42 -6,832.6 0.81
1974 24,389.0 24,373.5 14,075.9 -14,060.4 7,864.5 16,524.5 -6,211.4 -7,849.0 62.70 92.89 67.50 -14,060.4 0.63
1975 24,412.1 26,048.5 14,401.0 -16,037.4 8,117.4 16,294.7 -6,283.5 -9,753.8 64.72 91.60 70.66 -16,037.4 0.60
1976 28,716.2 27,000.5 15,055.6 -13,339.9 9,789.9 18,926.2 -5,265.6 -8,074.2 78.06 106.39 73.37 -13,339.9 0.68
1977 29,234.6 30,265.3 15,847.7 -16,878.3 9,311.6 19,923.0 -6,536.1 -10,342.2 74.24 112.00 66.29 -16,878.3 0.63
1978 31,614.3 31,000.3 16,029.7 -15,415.6 9,440.0 22,174.3 -6,589.7 -8,825.9 75.27 124.65 60.38 -15,415.6 0.67
1979 33,446.1 32,034.8 16,906.7 -15,495.4 9,139.8 24,306.3 -7,766.8 -7,728.5 72.87 136.64 53.33 -15,495.4 0.68
1980 26,924.3 34,093.9 17,015.6 -24,185.2 6,809.6 20,114.7 -10,206.0 -13,979.2 54.29 113.07 48.02 -24,185.2 0.53
1981 30,438.6 39,668.6 17,882.9 -27,112.8 7,652.6 22,786.1 -10,230.3 -16,882.5 61.01 128.09 47.63 -27,112.8 0.53
1982 29,250.4 44,965.7 17,312.8 -33,028.1 6,836.3 22,414.0 -10,476.5 -22,551.6 54.51 126.00 43.26 -33,028.1 0.47
1983 23,783.3 45,969.3 16,404.5 -38,590.6 4,877.3 18,905.9 -11,527.1 -27,063.4 38.89 106.28 36.59 -38,590.6 0.38
1984 26,480.5 46,961.5 16,993.7 -37,474.6 4,876.3 21,604.2 -12,117.4 -25,357.3 38.88 121.45 32.01 -37,474.6 0.41
1985 28,668.8 48,868.7 17,770.5 -37,970.3 5,028.9 23,640.0 -12,741.6 -25,228.7 40.10 132.89 30.17 -37,970.3 0.43
1986 25,716.1 49,853.0 17,222.7 -41,359.7 4,552.7 21,163.3 -12,669.9 -28,689.7 36.30 118.97 30.51 -41,359.7 0.38
1987 24,469.9 48,405.8 20,504.8 -44,440.6 4,812.0 19,657.9 -15,692.8 -28,747.8 38.37 110.50 34.72 -44,440.6 0.36
1988 26,432.2 48,153.1 24,322.9 -46,043.8 6,395.1 20,037.1 -17,927.9 -28,116.0 50.99 112.64 45.27 -46,043.8 0.36
1989 29,291.4 47,559.5 30,628.3 -48,896.4 8,551.0 20,740.4 -22,077.3 -26,819.1 68.18 116.59 58.48 -48,896.4 0.37
1990 34,606.9 47,246.2 36,546.0 -49,185.3 10,426.5 24,180.4 -26,119.5 -23,065.8 83.13 135.93 61.16 -49,185.3 0.41
1991 34,338.8 46,774.3 35,994.4 -48,429.8 10,848.8 23,490.0 -25,145.6 -23,284.2 86.50 132.05 65.51 -48,429.8 0.41
1992 39,864.1 47,676.4 40,740.6 -48,552.9 13,909.2 25,954.9 -26,831.5 -21,721.4 110.90 145.90 76.01 -48,552.9 0.45
1993 38,872.2 48,877.6 40,421.5 -50,426.9 14,385.9 24,486.3 -26,035.6 -24,391.3 114.70 137.65 83.33 -50,426.9 0.44
1994 39,734.5 51,693.3 40,381.5 -52,340.3 14,181.5 25,553.0 -26,200.0 -26,140.3 113.07 143.64 78.72 -52,340.3 0.43
1995 35,691.6 51,000.0 39,309.6 -54,618.0 10,876.9 24,814.6 -28,432.6 -26,185.4 86.72 139.49 62.17 -54,618.0 0.40
1996 40,838.6 51,549.3 43,696.0 -54,406.6 12,362.4 28,476.2 -31,333.6 -23,073.0 98.57 160.08 61.57 -54,406.6 0.43
1997 45,109.7 52,400.7 49,509.6 -56,800.6 15,708.5 29,401.2 -33,801.1 -22,999.5 125.25 165.28 75.78 -56,800.6 0.44
1998 48,665.7 56,205.5 52,260.4 -59,800.2 16,397.3 32,268.3 -35,863.0 -23,937.2 130.74 181.39 72.07 -59,800.2 0.45
1999 57,402.4 60,851.7 53,335.7 -56,785.0 20,376.2 37,026.2 -32,959.5 -23,825.5 162.46 208.14 78.05 -56,785.0 0.50

Fuente: Elaboracién propia con base en cuadros A.1M a A.8M, a precios de 1980. a) acervos brutos de capital y nimero de trabajadores ponderados por sus precios del afio base; b) como la diferencia entre
el producto real y la suma de los insumos de capital y trabajo; c) diferencia entre los ingresos y los insumos reales de cada factor; d) el cociente entre los indices de salario y excedente bruto reales.
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Casa abierta al tiempo

UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA

No. 00011
4 N[ N
DISTRIBUCION FACTORIAL DE
LAS VARIACICNES DE En México, D.F., se presentaron a las 13:00 horas del dia
TEODICTIVIDAD EN LA ECONCMIA 29 del mes de marzo del afio 2005 en la Unidad Iztapalapa de
MEXICANA PRIVADA NO la Universidad Autdnoma Metropolitana, los suscritoes

AGRICOLA:1970-1999. miembros del jurado:

DR. IGNACIO LLAMAS HUITRON
MTRO. JOSE DIMAS LIQUITAYA BRICENO

DR. ENRIQUE HERNANDEZ LAQS

Bajo la , Presidencia del primero ¥ con caracter de
Secretario el dltimo, se reunieron para proceder al Examen

o cuya denominacidén aparece al margen, para la
'HR ién del grado de:

MAESTRO EN ESTUDIOS SOCIALES (ECONOMIA SOCIAL)

DE: JUAN CARLOS VAZQUEZ ALMARAZ

v

y—de-dcuerdo con el articulo 78 fraccidn III del Reglamento
de Estudios Superiores de la Universidad Auténoma
Metropolitana, los miembros del jurado resolvieron:

JUAN CARLOS VAZQUEZ ALMARAZ

\ FIFMA DEL ALUMNO p
- \ APRo BARr
REVISO
o7 Acto continuo, el presidente del jurado comunicéd al
o interesado el  resultado de la  evaluacidén y, en caso
; ;zgi’ Z aprobatorio, le fue tomada la protesta.
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